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Sammanfattning

Syftet med denna studie &r att undersoka vilka variabler som péverkar sannolikheten for
nedskrivning av goodwill bland borsnoterade nordiska large- och mid cap-foretag under
perioden 2021-2024. Med utgéngspunkt i agentteorin, positiv redovisningsteori och
resultatmanipuleringsteori analyseras sambanden mellan goodwillnedskrivningar och sex
utvalda variabler: VD-byte, skuldsittningsgrad, resultatutjimning, l6nsamhet, goodwillandel
och foretagsstorlek. Studien bygger pé en kvantitativ metod med logistisk regression och
baseras pa data fran arsredovisningar for 47 foretag noterade pa Nasdaq Stockholm, Nasdaq
Helsinki, Nasdaq Copenhagen, Nasdaq Iceland och Oslo Bers.

Resultaten visar att Ionsamhet (ROA) dr den enda variabel som uppvisar ett signifikant
negativt samband med goodwillnedskrivningar, vilket indikerar att nedskrivningar frimst sker
i foretag med svagare resultatutveckling. Ovriga variabler, inklusive VD-byte och
skuldséttning, visar inga signifikanta samband. Resultaten indikerar begrénsat stod for
forekomsten av opportunistiskt beteende. Utover huvudanalysen genomfordes en
kompletterande analys av skillnader mellan nordiska lander, vilken inte visade nigra
statistiskt signifikanta skillnader i sannolikheten f6r goodwillnedskrivning. Studien bidrar till
forstaelsen av hur goodwillnedskrivningar hanteras inom IFRS och ger insikter om
redovisningspraxis i en nordisk kontext.

Nyckelord: goodwill, nedskrivningar, IFRS, agentteori, earnings management, positiv
redovisningsteori, large cap, mid cap, Norden

Abstract

The purpose of this study is to examine the factors influencing the likelihood of goodwill
impairment among Nordic large-cap and mid-cap companies listed on Nasdaq Stockholm,
Nasdaq Helsinki, Nasdaq Copenhagen, Nasdaq Iceland and the Oslo Stock Exchange between
2021 and 2024. Drawing on agency theory, positive accounting theory, and earnings
management theory, the study investigates the relationship between goodwill impairments and
six explanatory variables: CEO change, leverage, income smoothing, profitability, goodwill
intensity, and firm size. A quantitative method using logistic regression was applied to a
sample of 47 firms based on data from annual reports.

The results show that profitability (ROA) is the only variable significantly associated with
goodwill impairments, with a negative relationship indicating that firms with weaker
performance are more likely to record impairments. The other variables, including CEO
change and leverage, show no statistically significant results. The absence of opportunistic
patterns shows that managerial strategic manipulation of financial reporting is limited in the
Nordic context. In addition to the main analysis, a supplementary examination of differences
across Nordic countries was conducted, which did not reveal any statistically significant
differences in the likelihood of goodwill impairment. This study contributes to the
understanding of goodwill accounting under IFRS and provides insights into financial
reporting practices in a Nordic setting.

Keywords: goodwill, impairment, IFRS, agency theory, earnings management, positive
accounting theory, large cap, mid cap, Nordics






1. Introduktion

Detta kapitel presenterar studiens bakgrund, problemformulering, syfte och forskningsfrdga.
Det belyser varfor goodwill dr en viktig och omdiskuterad post i foretagsredovisningen,
sdrskilt inom IT- och telekombolag i Norden. Kapitlet avslutas med en avgrdinsning av
studiens omfattning och fokus.

1.1 Bakgrund

Under de senaste decennierna har goodwill utvecklats till en av de mest betydande och
samtidigt mest omdiskuterade balansposterna bland borsnoterade foretag. I takt med att
foretagsforvarv blivit en central del av ménga foretags tillvaxtstrategier och immateriella
resurser fatt 6kad ekonomisk betydelse har goodwill ofta vuxit till att utgdra en vdsentlig
andel av foretagens totala tillgdngar (Amel-Zadeh et al., 2023). Till skillnad fran materiella
tillgdngar representerar goodwill inte identifierbara resurser, utan speglar framtida
lonsamhetsforvantningar, synergier och andra svdrmétbara varden kopplade till ett forvarv.
Gauffin och Nilsson (2022) visar att goodwillnedskrivningar &r 14ga i forhéllande till totalt
redovisad goodwill och att upplysningar kring nedskrivningstester ofta &r bristfélliga, vilket
kan forsvara externa intressenters beddmning.

Regelverket for redovisning av goodwill genomgick en grundldggande forandring i samband
med inforandet av IFRS 3 ”Business Combinations” och IAS 36 “Impairment of Assets”. Den
tidigare modellen med systematiska avskrivningar ersattes av en nedskrivningsmodell dér
goodwill inte ldngre skrivs av dver tid utan 1 stillet provas arligen for nedskrivningsbehov.
Syftet med denna foréndring var att 6ka redovisningens relevans genom att endast redovisa
nedskrivningar nér ett verkligt virdetapp uppstétt och darigenom ge anvéndare av de
finansiella rapporterna mer beslutsrelevant information (IFRS Foundation, 2021; Hellman &
Hjelstrom, 2023). Den nya modellen forvintades ocksé oka jamforbarheten mellan foretag
genom att koppla redovisningen nirmare ekonomiska realiteter.

Samtidigt innebidr IFRS principbaserade utformning att foretagsledningen ges ett omfattande
bedomningsutrymme vid genomforandet av goodwillnedskrivningstester. Den principbaserade
ansatsen inom IFRS bygger pa dvergripande redovisningsprinciper snarare én detaljerade
regler, 1 syfte att mojliggora en mer relevant och verksamhetsanpassad redovisning. Detta
innebadr att varderingen av goodwill 1 hog grad baseras pé foretagsledningens egna
bedomningar av framtida kassafloden, diskonteringsrintor och antaganden om langsiktig
tillvéaxt, vilka till sin natur ar framatblickande och forenade med osdkerhet (Li et al., 2011;
Jhavary, 2024).

I kontrast priglades tidigare mer regelbaserade redovisningsmodeller av tydligare och mer
standardiserade anvisningar, exempelvis genom systematisk goodwillamortering, vilket
begrinsade ledningens bedomningsutrymme och 6kade jamforbarheten mellan foretag.
Samtidigt riskerade dessa modeller att ge en mindre aktuell bild av goodwillens ekonomiska
virde over tid. Overgéngen till ett principbaserat regelverk har dirmed inneburit en avviigning
mellan 6kad relevans och 6kad risk for subjektiva eller strategiska bedomningar. Denna
utveckling har skapat en inneboende spidnning mellan redovisningens mal om transparens och
risken for opportunistiskt beteende 1 nedskrivningsprocessen (Marton et al., 2018). Kritiker
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har vidare pekat pa att goodwill 1 praktiken kan ligga kvar ofordndrad i balansrdakningen trots
forsamrad 16nsamhet eller negativa marknadsfordandringar, vilket vicker fraigor om huruvida
redovisade virden verkligen aterspeglar foretagets ekonomiska situation (Hellman &
Hjelstrom, 2023).

Den akademiska debatten kring goodwillnedskrivningar har darfor kommit att kretsa kring
frdgan om huruvida impairment-modellen ar varderelevant eller om den i praktiken ger
foretagsledningen ett alltfor stort handlingsutrymme. Vissa studier visar att
goodwillnedskrivningar kan formedla relevant information till kapitalmarknaden genom att
signalera forsaimrade framtidsutsikter eller misslyckade forvarv (Sevin & Schroeder, 2005;
Glaum et al., 2018). Samtidigt visar annan forskning att nedskrivningar ofta sker sent eller
uteblir helt trots tydliga indikationer pa virdenedgang, vilket kan minska redovisningens
informationsvérde och forsvara investerares beslutsfattande (Abughazaleh et al., 2011).

Att fragan fortfarande &r oldst framgér dven av den standardsittande utvecklingen. IASB har
under senare ar uppméarksammat kritiken mot goodwillredovisningen och publicerade 2024 ett
forslag om fordandringar i IFRS 3 och IAS 36, bland annat genom 6kade krav pa upplysningar
om antaganden, synergier och forvarvsutfall i samband med goodwillnedskrivningstester
(IASB, 2024). Detta indikerar att den nuvarande modellen fortfarande ar foremal for
diskussion och utveckling, samt att behovet av empirisk forskning kring hur
goodwillnedskrivningar tilldmpas i praktiken kvarstar.

I den nordiska kontexten ar problematiken sérskilt intressant. IFRS tilldmpas fullt ut och
transparenskraven dr hoga, samtidigt som kapitalmarknaderna &r relativt smé och
dgarstrukturer ofta mer koncentrerade jimfort med anglosaxiska marknader (Nobes & Stadler,
2015). Dessa institutionella forutsittningar kan paverka hur redovisningsprinciper anvands 1
praktiken och hur stort handlingsutrymme foretagsledningar faktiskt har. Nordiska studier
visar att goodwillposten har dkat kraftigt under senare ar medan nedskrivningarna forblivit
relativt fa, vilket vicker frdgor om hur impairment-modellen fungerar i denna milj6 (Gauffin
& Nilsson, 2023; Kjerland et al., 2023).

IT- och telekomsektorn utgor i1 detta sammanhang en sérskilt relevant studiemiljo. Branschen
kénnetecknas av snabb teknologisk utveckling, hird konkurrens och hog forvirvsaktivitet,
vilket ofta leder till omfattande goodwillposter i balansrikningen. Samtidigt 4r framtida
kassafloden ofta osdkra och starkt beroende av teknologiska skiften och marknadsutveckling.
Dessa forhallanden forstérker betydelsen av goodwillnedskrivningstester och gor branschen
sarskilt lampad for att studera hur ekonomiska realiteter och ledningsbeddmningar samspelar i
redovisningen.

Mot denna bakgrund finns ett tydligt behov av att ndrmare underséka hur
goodwillnedskrivningar faktiskt genomfors 1 nordiska foretag och vilka variabler som
paverkar besluten. Genom att fokusera pa I'T- och telekombolag noterade pa Nasdaq Norden
samt Oslo Bers large-cap och mid-cap kan denna studie bidra till en fordjupad forstielse av
om goodwillnedskrivningar i praktiken speglar ekonomiska realiteter eller om de 1 hogre grad
paverkas av foretagsledningens incitament och dess resultatmanipulering. Studien syftar
darmed till att belysa ett aktuellt och omdiskuterat omrade inom redovisning, med relevans
for sévil forskning som kapitalmarknadens aktorer.



1.2 Problemformulering

Trots tydliga regelverk for redovisning av goodwill finns det en vixande osédkerhet kring hur
de faktiskt tillimpas 1 praktiken. Tidigare forskning har visat att nedskrivningar av goodwill
sdllan sker, trots ekonomiska signaler som borde motivera det (Abughazaleh et al., 2011;
Gauffin & Nilsson, 2022). Denna brist pa nedskrivningar har véckt fragor om huruvida
foretagsledningar verkligen anviander impairment-testet for att férmedla relevant information,
eller om beslutet 1 stillet paverkas av opportunistiska incitament. I linje med IFRS Conceptual
Framework och IAS 36:s syfte dr utgangspunkten att nedskrivningar ska vara virderelevanta
och spegla tillgdngars ekonomiska atervinningsvérde snarare dn ledningens opportunistiska
incitament (IASB, u.4.).

Enligt positive accounting theory kan foretagsledningar ha ekonomiska motiv att undvika
nedskrivningar for att upprétthélla resultatnivaer, undvika att bryta skuldkontrakt eller framsta
som framgéngsrika infor dgare och investerare (Watts & Zimmerman, 1986). I forskningen
framkommer att beslut om nedskrivning kan paverkas av tva huvudsakliga typer av variabler.
Den forsta typen utgors av foretagsekonomiska variabler sasom 16nsamhet, foretagsstorlek
och goodwillandel, vilka kan indikera ett verkligt viardetapp. Den andra typen bestar av
opportunistiska incitament som byte av verkstéllande direktor, skuldsittningsgrad och
strategisk resultatutjimning, dér foretagsledningen har majlighet att paverka
nedskrivningstidpunkten for att uppnd egna mal. Denna uppdelning &r central i studien och
ligger till grund for val av variabler. I foreliggande studie anvidnds dessa variabler som
proxyvariabler for att empiriskt belysa om goodwillnedskrivningar framst forklaras av
ekonomiska realiteter eller av resultatmanipulering i form av opportunistiskt beteende. Genom
att analysera vilka variabler som statistiskt forklarar nedskrivningssannolikheten kan studien
darmed indikera vilka underliggande drivkrafter som 1 praktiken &r mest framtradande.

Det rader emellertid ingen enighet inom forskningen om hur starka sambanden mellan dessa
variabler och goodwillnedskrivningar dr. Flera studier visar tydliga tecken pd opportunistiskt
beteende. Cowan et al. (2023) och Daniele et al. (2024) finner att foretag genomfor storre
nedskrivningar i samband med VD-byte, vilket tolkas som big bath accounting. Ferreira et al,
(2024) lyfter skuldsittning som en variabel som paverkar nedskrivningsbeslut eftersom hogt
beldnade foretag kan ha incitament att undvika vérdeminskningar som forsdmrar nyckeltal
eller viacker oro hos langivare. Wen (2023) pekar pa att foretag anvinder nedskrivningar for
att jimna ut resultat over tid, sé kallad income smoothing.

Samtidigt visar andra studier motsatta resultat. Avallone och Quagli (2015) och Giner och
Pardo (2015) finner inga signifikanta samband mellan dessa incitament och
nedskrivningsbeslut, vilket antyder att foretagsledningar i reglerade IFRS-miljoer 1 hogre grad
foljer standardens syfte. Berbic och de Bares (2020) visar att sambanden mellan
opportunistiska incitament och goodwillnedskrivningar &r svagare i svenska foretag dn i mer
marknadsbaserade miljoer. Samtidigt finner de att VD-byte har ett positivt och statistiskt
signifikant samband med goodwillnedskrivningar. Aven resultatutjimning uppvisar ett
signifikant samband, sérskilt vid abnormt hoga resultat. Daremot finner studien inga
signifikanta samband mellan skuldséttningsgrad och goodwillnedskrivning. Ytterligare studier
sasom Nowakowska och Lipska (2023), samt Gullberg och Assale (2024) finner inga



statistiskt signifikanta samband mellan goodwillnedskrivningar och VD-byte,
resultatutjimning eller skuldsattningsgrad.

Utover ledningsrelaterade opportunistiska incitament har tidigare forskning dven analyserat
foretagsekonomiska variabler i forklaringen av goodwillnedskrivningar. Aven hir ér
resultaten langt ifran entydiga, d studier uppvisar motstridiga samband mellan
nedskrivningsbeslut och 16nsamhet, foretagsstorlek samt andelen goodwill i relation till totala
tillgdngar. Nar det géller Ionsamhet visar flera studier att foretag med svagare prestation &r
mer bendgna att skriva ned goodwill, vilket talar for att nedskrivningar speglar faktiska
vardefordndringar. Riedl (2004), Jarva (2009) och Abughazaleh et al. (2011) finner
exempelvis att lagre lonsamhet &r associerad med en hogre sannolikhet for
goodwillnedskrivning. Samtidigt visar andra studier mer blandade resultat. Verriest och
Gaeremynck (2009) finner att &ven mer l6nsamma foretag genomfor goodwillnedskrivningar.
Dessutom finns studier som inte finner nagot statistiskt signifikant samband mellan l6nsamhet
och goodwillnedskrivningar. Daniel och von Aichberger (2024) visar exempelvis att ROA inte
ar signifikant relaterat till sannolikheten for goodwillnedskrivning i deras modeller. Detta
stodjer bilden av att Idonsamhetens forklaringskraft inte &r entydig 1 forskningen.

Aven resultaten avseende foretagsstorlek 4r inkonsekventa. Féretagsstorlek anviinds ofta som
ett matt pa extern granskning, politisk exponering och rapporteringskvalitet, dér storre foretag
forvintas ha hogre benédgenhet att f6lja regelverket och genomfora nedskrivningar nér
indikationer foreligger. Riedl (2004) och Jarva (2009) finner ocksé att storre foretag har en
hogre sannolikhet att genomfora goodwillnedskrivningar. Nyare studier ger delvis stod for
detta samband. Gongalves et al. (2023) visar exempelvis att foretagsstorlek har ett positivt och
statistiskt signifikant samband med goodwillnedskrivningar i svenska borsbolag, vilket
indikerar att storre foretag 1 hogre grad genomfor nedskrivningar 1 en IFRS-milj6. Samtidigt
visar andra studier motsatta resultat. Beatty och Weber (2006) finner inga entydiga samband
mellan foretagsstorlek och goodwillnedskrivningar. Aven Kjarland et al. (2023) finner att
foretagsstorlek saknar statistiskt signifikant forklaringskraft for nedskrivningsbeslut i en
nordisk kontext. Vidare finner Avallone och Quagli (2015) inget signifikant samband, medan
Giner och Pardo (2015) visar att effekten av storlek varierar mellan institutionella miljoer.
Sammantaget tyder forskningen pa att foretagsstorlekens betydelse for goodwill-
nedskrivningar dr kontextberoende och inte entydig.

Niér det giller andelen goodwill i relation till totala tillgdngar &r forskningsldget dven hér
splittrat. Jarva (2009) och Zang (2012) finner att en hogre goodwillandel dr positivt relaterad
till sannolikheten for goodwillnedskrivning. Aven Linsmeier och Wheeler (2021) rapporterar
ett positivt samband mellan goodwillandel och nedskrivningsbenédgenhet. I kontrast finner
Abughazaleh et al. (2011) inget signifikant samband, vilket dven bekréftas av Kjerland et al.
(2023) 1 en europeisk kontext. Samtidigt visar Avallone och Quagli (2015) samt Giner och
Pardo (2015) aterigen positiva och signifikanta samband i en kontinentaleuropeisk miljo.
Sammantaget varierar goodwillandelns betydelse for nedskrivningsbeslut mellan studier och
institutionella sammanhang.

Sammanfattningsvis visar tidigare forskning att goodwillnedskrivningar paverkas av bade
opportunistiska incitament och foretagsekonomiska variabler, men att resultaten &r
motstridiga och starkt beroende av kontext. Denna oenighet indikerar att enskilda variabler



inte ar tillrdckliga for att forklara nedskrivningsbeslut, utan att dessa snarare formas i ett
samspel mellan ledningens incitament och foretagets ekonomiska forutséttningar. Mot denna
bakgrund framstar det som sérskilt relevant att analysera dessa centrala opportunistiska
variabler VD-byte, skuldsittning och resultatutjamning i kombination med
foretagsekonomiska variabler som 16nsamhet, foretagsstorlek och goodwillandel. Detta for att
uppnd en mer sammanhallen forstaelse av hur goodwillnedskrivningar uppkommer i praktiken
i en nordisk IFRS-miljo.

Valet av analysvariabler kan dven motiveras utifran de sérskilda forutsittningar som préglar
IT och telekombranschen. Branschen kinnetecknas av hog forvirvsaktivitet, snabb
teknologisk fordndring och en stor andel immateriella tillgdngar, vilket medfor att goodwill
ofta utgdr en betydande del av balansrékningen och att osdkerheten kring framtida
kassafloden &r relativt hog. I denna miljo framstar lonsamhet som en central indikator,
eftersom forsdmrad avkastning snabbt kan signalera att tidigare forvarvsantaganden inte
langre &r héllbara vid snabba teknologiska skiften. Foretagsstorlek inkluderas som en
foretagsekonomisk variabel for att fanga strukturella skillnader inom IT och
telekombranschen, dir bade globala multinationella koncerner och mindre tillvixtorienterade
bolag forekommer. Detta kan paverka hur goodwill uppstér och hanteras, &ven om storlekens
betydelse 1 sig inte dr entydigt branschspecifik. Goodwillandel &r sdrskilt central 1 branschen,
eftersom dterkommande forvirv leder till att goodwill ofta utgdr en betydande del av de totala
tillgdngarna och ddrmed 6kar exponeringen mot vdrdenedgangar.

De opportunistiska incitamentvariablerna ar samtidigt ndra kopplade till branschens karaktér.
VD byte forekommer ofta i samband med strategiska omstéllningar och kan darmed
sammanfalla med omvirderingar av tidigare forvarv. Skuldsattningsgrad ar relevant eftersom
kapitalintensiva investeringar 1 ndtverk och teknisk infrastruktur kan skapa finansiell press.
Resultatutjamning ar slutligen sédrskilt relevant 1 en bransch som priglas av volatila intékter
och cykliska efterfraigemonster. Sammantaget gor dessa branschspecifika forhallanden de
valda variablerna sérskilt vil ldmpade for att analysera goodwillnedskrivningar inom IT och
telekom.

Tidigare forskning har identifierat ett brett spektrum av potentiella determinanter for
goodwillnedskrivningar, diribland bonusbaserade ersittningssystem (Beatty & Weber, 20006),
agarstruktur (Verriest & Gaeremynck, 2009), kassaflodesmatt (Riedl, 2004; Jarva, 2009) och
revisionskvalitet (Giner & Pardo, 2015). Dessa variabler inkluderas dock inte 1 foreliggande
studie eftersom de ofta kréver detaljerad och manuellt insamlad information som saknas eller
ar svar att jaimfora for hela urvalet, sérskilt bland mid cap-bolag. Vidare innebér flera av dessa
variabler en hog grad av subjektiv tolkning, vilket riskerar att forsvaga métvaliditeten i en
kvantitativ analys. Tidigare nordiska och europeiska studier indikerar att sambanden mellan
olika foretagsspecifika variabler och goodwillnedskrivningar ofta dr svaga eller varierande
over tid och mellan studier. Exempelvis visar Avallone och Quagli (2015) att ekonomiska
indikatorer inte alltid har ett entydigt genomslag 1 nedskrivningsbeslut, medan Berbic och de
Barés (2020) finner begriinsat stod for stabila samband i ett europeiskt sammanhang. Aven
senare nordiska studier pekar pa att relationerna mellan forklarande variabler och
goodwillnedskrivningar dr inkonsekventa, vilket understryker komplexiteten 1
nedskrivningsprocessen (Kjarland et al., 2023). Kassaflodesbaserade métt exkluderas dven
eftersom de 1 stor utstrickning dverlappar 16nsamhetsmatt och ddrmed kan ge upphov till



endogenitetsproblem (Riedl, 2004). For att sdkerstilla jamforbarhet mellan foretag och 6ver
tid exkluderas vidare variabler vars definition eller rapportering varierar mellan rikenskapsér.

Mot bakgrund av dessa metodologiska dverviganden samt studiens tids- och resursmissiga
begrinsningar dr det inte &andamalsenligt att inkludera samtliga potentiella determinanter for
goodwillnedskrivningar. For att uppné en fokuserad och statistiskt tillforlitlig analys avgrénsar
sig studien darfor till tre opportunistiska incitamentvariabler samt tre foretagsekonomiska
variabler. En mer avgrinsad variabeluppsittning minskar risken for multikollinearitet och
Overanpassning. Sammantaget dr dessa variabler dterkommande 1 goodwill litteraturen,
teoretiskt forankrade i1 agentteorin och den positiva redovisningsteorin, och sarskilt [dimpade
for analys av goodwillnedskrivningar inom den nordiska IT- och telekomsektorn under IFRS.

Trots en omfattande internationell litteratur om goodwillnedskrivningar ar forskningen som
specifikt fokuserar pa nordiska foretag fortfarande begrinsad, sirskilt i studier som samtidigt
inkluderar bade large-cap- och mid-cap bolag. Tidigare analyser har i stor utstrackning
koncentrerats till storre foretag, medan mid-cap bolag 1 hog grad har forbisetts, trots att dessa
ofta uppvisar hog forvirvsaktivitet, betydande goodwillposter och en ldgre grad av extern
granskning. Vidare &r antalet studier som inom en nordisk IFRS-kontext systematiskt
analyserar samspelet mellan opportunistiska incitament och foretagsekonomiska variabler i
forklaringen av goodwillnedskrivningar begrinsat. Samtidigt dr forskning som specifikt
fokuserar pa IT- och telekombranschen, med de tidigare ndmnda strukturella sédrdragen och
hoga goodwillnivaerna, fortfarande relativt knapphindig. Detta innebdr sammantaget att ett
forskningsgap kvarstar vad géller studier som analyserar goodwillnedskrivningar i denna
kontext.

Sammantaget visar genomgangen av tidigare forskning att goodwillnedskrivningar priglas av
betydande osékerhet och motstridiga resultat, sarskilt i friga om samspelet mellan ledningens
incitament och foretagets ekonomiska forutsdttningar. Den begréansade och fragmenterade
forskningen 1 en nordisk IFRS-kontext, 1 kombination med avsaknaden av studier som
samtidigt inkluderar bade large-cap- och mid-cap bolag inom IT- och telekombranschen,
motiverar behovet av ytterligare empirisk analys. Genom att undersoka vilka av dessa
opportunistiska respektive foretagsekonomiska variabler som har starkast relation till
goodwillnedskrivningar avser studien att analysera vilka drivkrafter som 1 praktiken paverkar
nedskrivningsprovningar enligt IAS 36. Pa sa sitt bidra till forstéelsen av huruvida modellen 1
praktiken tycks spegla ekonomiska realiteter eller paverkas av resultatmanipulation i form av
opportunistiskt beteende.

1.3 Syfte och forskningsfraga

Syftet med denna studie &r att undersoka vilka variabler som paverkar sannolikheten for
goodwillnedskrivningar bland nordiska I'T- och telekombolag under perioden 2021-2024.
Genom att analysera bdde opportunistiska incitamentvariabler och foretagsekonomiska
variabler avser studien att bedoma vilka variabler som i praktiken paverkar
nedskrivningsprovningar enligt IAS 36. Studien undersoker dirmed om dessa framst speglar
underliggande ekonomiska realiteter eller resultatmanipulering i form av oppourtunistiskt
beteende eller ett samspel mellan dessa.



Forskningsfraga:

Vilka variabler paverkar sannolikheten for goodwillnedskrivningar i nordiska IT- och
telekombolag mellan 2021 och 2024, med fokus pd opportunistiska variabler och
foretagsekonomiska variabler.

1.4 Avgransning

Studien avgrénsas till borsnoterade I'T- och telekombolag 1 Norden alltsa 1dnderna: Sverige,
Norge, Danmark, Finland och Island. Endast féretag som upprittar koncernredovisning enligt
IFRS inkluderas, eftersom goodwill endast redovisas vid rorelseforvérv och pa koncernniva.

Endast large-cap- och mid-cap bolag kommer att studeras i denna studie. Denna
segmentindelning baseras pé foretagens marknadsvirde och anvinds av Nasdaq for att
gruppera bolag utifran deras storlek. Studien fokuserar pa tre utvalda variabler tillhérande
gruppen opportunistisk beteende (VD-byte, skuldséttningsgrad och resultatutjamning) och
inkluderar andra foretagsekonomiska variabler for att studien ska erhalla en bredare och mer
nyanserad forklaringsmojlighet.

Tidsperioden 2021-2024 har valts eftersom den speglar en unik fas i den nordiska ekonomin
dér IT- och telekombranschen genomgick betydande strukturella forandringar efter pandemin.
Perioden préglas av aterhdmtning efter Covid-19, dkad osékerhet i makroekonomiska
forhéllanden, stigande rantor samt intensifierad M&A-aktivitet, vilket direkt pdverkar
goodwillnivder och nedskrivningsbehov. IFRS-projektet om forbittrade upplysningar for
goodwill och nedskrivningar aktualiserades dessutom under denna period, vilket gor den
sarskilt relevant for att studera hur foretag tillimpar impairment-modellen i en modern
kontext. Att inkludera de senaste aren dr dessutom centralt eftersom goodwillnedskrivningar
ar starkt konjunkturberoende, och aktuell forskning kraver analyser av den mest nutida
perioden for att fAnga hur foretag reagerar pa dagens ekonomiska och regulatoriska
forutséttningar.



2. Teoretisk referensram

For att forsta vilka variabler som péverkar nedskrivningar av goodwill krdvs bade en
redovisningsteknisk forstaelse for hur goodwill definieras och hanteras enligt IFRS, samt ett
teoretiskt ramverk som forklarar foretagsledningens incitament. Detta kapitel inleds darfor
med en begreppsdefinition av goodwill och en genomgéng av tillimpliga
redovisningsstandarder IFRS 3 och IAS 36. Dérefter forklaras atervinningsvérdets roll i
nedskrivningsprocessen. I den avslutande delen presenteras det teoretiska ramverket som
utgor grunden for hypotesformuleringen. Agentteorin, positiv redovisningsteori (PAT) och
earnings management-teorin anvinds for att forklara varfor goodwillnedskrivningar inte
enbart behover spegla faktisk vardeforandring, utan ocksa kan paverkas av ledningens
strategiska overvdganden. Tillsammans ger dessa delar en samlad forstaelse for hur
redovisningsstandarder, ekonomiska incitament och foretagsledningens beteende samverkar 1
beslutet att skriva ned goodwill.

2.1. Definition av goodwill

Enligt IFRS 3 Business Combinations uppstar goodwill vid ett rorelseforvérv och definieras
som den del av kopeskillingen som dverstiger det verkliga vardet av de forviarvade
nettotillgdngarna (IASB, 2005). Den representerar framtida ekonomiska fordelar som hérror
frén resurser som inte kan identifieras separat, sisom synergier, kundrelationer, varumérke
och personalens kompetens (Marton et al., 2018). Goodwill betraktas som en immateriell
tillgang eftersom den speglar marknadens forvantningar pé framtida avkastning snarare @n pa
direkt métbara resurser. Enligt Chalmers et al. (2011) kan goodwill behalla eller till och med
oka 1 virde om foretagsledningen lyckas generera tillvdxt genom det forvirvade bolaget.
Samtidigt innebdr virderingen av goodwill en hog grad av subjektivitet, eftersom berdkningen
bygger pa uppskattningar av framtida kassafloden och diskonteringsréntor (Abughazaleh et
al., 2011).

Goodwill delas upp i tva kategorier: internt upparbetad goodwill och forvérvad goodwill.
Internt upparbetad goodwill fér inte redovisas som en tillgang eftersom den inte uppfyller
kriterierna for identifierbarhet enligt IAS 38, och kan exempelvis avse ett foretags goda rykte,
kundrelationer eller varumirkets positiva image (IAS 38.48—49). Endast goodwill som
uppstar i samband med ett rorelseforvérv far redovisas som en tillgdng i koncernens
balansrikning, vilket regleras av IFRS 3 (IFRS 3.32) och kategoriseras forviarvad goodwill.
Goodwill redovisas da som skillnaden mellan kopeskillingen for forvarvet och det verkliga
vérdet av det forvarvade foretagets identifierbara nettotillgdngar (Marton et al., 2018).
Sammantaget kan goodwill forstds som en immateriell tillgdng som uppkommer vid
foretagsforvarv och som bygger pa forvintningar om framtida ekonomiska fordelar, men vars
vérde till stor del paverkas av foretagsledningens antaganden och marknadens fortroende.

Hur ett foretag véljer att definiera goodwill har stor inverkan pé utformningen av den
finansiella rapporteringen. I litteraturen beskrivs tva huvudsakliga synsitt pa goodwill: ett
"uppifrédn och ner"-perspektiv samt ett "nerifrdn och upp"-perspektiv (Johnson & Petrone,
1998). Det uppifran och ner-orienterade synsattet utgr fran att goodwill dr den aterstdende
delen av en storre tillgédng efter att alla identifierbara bestandsdelar har brutits ut (Johnson &
Petrone, 1998). Inom detta perspektiv finns tvd tolkningar: Enligt den forsta uppstar goodwill
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enbart eftersom vissa immateriella tillgangar inte gér att identifiera eller méta pa ett
tillforlitligt sétt. Den andra tolkningen ser goodwill som en restpost utan egen substans, vilket
snarare handlar om en metod for virdering 4n en egentlig definition (Johnson & Petrone,
1998). Det nerifran och upp-baserade perspektivet definierar i stéllet goodwill som en
sammansdttning av olika immateriella tillgdngar som, dven om de inte dr direkt
kvantifierbara, anses existera i praktiken (Johnson & Petrone, 1998). Detta synsitt betraktar
goodwill som summan av flera komponenter som tillsammans skapar ett mervirde.

Att goodwill saknar en entydig och objektivt métbar definition har viktiga implikationer for
den finansiella rapporteringen. Eftersom vérdet i hog grad baseras pa framtida kassafloden
och ledningens bedomningar, blir goodwill sérskilt kanslig for subjektiva tolkningar. I I'T- och
telekombranschen, dér foretagsvirde ofta drivs av immateriella tillgdngar och teknologisk
utveckling, forstirks denna problematik ytterligare (Saunders & Brynjolfsson, 2016). Detta
bidrar till att goodwillnedskrivningar enligt IAS 36 blir svéra att verifiera for externa
intressenter och skapar dirmed forutséttningar for strategiska redovisningsval, vilket r
centralt for uppsatsens fortsatta analys.

2.1.1 Regelverk: IFRS 3-Rorelseforvirv och IAS 36-Nedskrivningar

IASB ér det normgivande organ som utvecklar de internationella redovisningsstandarderna
IFRS, dessa dr sedan 2005 obligatoriska for borsnoterade foretag inom EU. En central
standard &r IFRS 3 reglerar hur rorelseforvirv ska redovisas och faststéller att forvérv ska
redovisas enligt forvirvsmetoden. Forviarvsmetoden innebir att forvarvaren ska identifieras,
faststélla forvarvstidpunkten och redovisa samtliga identifierbara tillgdngar och skulder i det
forvarvade foretaget till verkligt varde vid forvérvstidpunkten (IASB, 2005). Skillnaden
mellan kdpeskillingen och det verkliga virdet av de forviarvade nettotillgangarna redovisas
som goodwill 1 balansrdkningen (Giuliani & Brannstrom, 2011; IFRS 3, p.32).

Goodwill representerar framtida ekonomiska fordelar som inte dr enskilt identifierbara,
exempelvis synergier, kundrelationer eller varumérkesvirde (IAS 38, p.11). Internt
upparbetad goodwill far ddremot inte redovisas som tillgang, eftersom den inte uppfyller
kriterierna for identifierbarhet enligt IAS 38. Detta innebér att goodwill uteslutande uppstar
genom externa forvérv och darmed dr néra kopplad till foretagsledningens strategiska beslut
och forvirvsbedomningar. IAS 36 syftar till att sékerstélla att tillgdngar inte redovisas till ett
hogre virde dn deras dtervinningsvirde, det vill sdga det hogsta av nyttjandevirde och
verkligt virde minus forsdljningskostnader (IAS 36 p.18). Goodwill &r en immateriell tillgdng
som inte skrivs av systematiskt, utan istéllet ska provas for nedskrivningsbehov minst en gang
per ar eller nér det finns indikationer pd viardeminskning (IAS 36 p.10).

Vid nedskrivningsprévningen ska goodwill fordelas pé en eller flera kassagenererande enheter
(Cash-Generating Units, CGU), vilka utgér den minsta grupp av tillgdngar som genererar
oberoende kassafloden. Om det redovisade vardet overstiger atervinningsvérdet ska
skillnaden redovisas som en nedskrivning i resultatrakningen (IAS 36 p. 59-60). Syftet med
nedskrivningsprovningen dr att ge en réttvisande bild av tillgdngarnas védrde och ddrmed
foretagets finansiella stdllning. Samtidigt har standarden fatt omfattande kritik, bland annat
for att bedomningen av atervinningsvérde bygger pd prognoser och antaganden som kan
paverkas av ledningens subjektiva bedomningar (AbuGhazaleh et al., 2011; Watts, 2003).
Detta skapar utrymme for opportunistiska redovisningsval och resultatmanipulering



bedomningar (AbuGhazaleh et al., 2011). Sammantaget innebér detta att
goodwillnedskrivningar inte enbart speglar ekonomiska realiteter, utan dven kan paverkas av
ledningens incitament och bedomningar, vilket dr centralt for den problematik som denna
studie undersoker.

2.1.2 Atervinningsvirdets betydelse vid goodwillnedskrivningar

Atervinningsvirdet utgdr den centrala beddmningspunkten i goodwillnedskrivningsprocessen,
eftersom det dr genom faststéllandet av detta virde som det avgors om goodwill ska skrivas
ned eller ligga kvar oforéndrad i balansrikningen. Darmed fungerar dtervinningsvérdet som
den avgorande mekanismen genom vilken goodwillnedskrivningar antingen kan spegla
faktiska ekonomiska virdeforandringar eller paverkas av ledningens beddmningar och
incitament.

Atervinningsvirde (recoverable amount) definieras enligt IAS 36 som det hogsta av
nyttjandevirde (value in use), vilket motsvarar nuvirdet av framtida kassafloden som
tillgdngen eller den kassagenererande enheten (CGU) forvéntas generera, och verkligt véirde
minus forséljningskostnader (fair value less costs of disposal), det vill séga det belopp som
kan erhallas vid en forsdljning efter avdrag for direkta forsdljningskostnader. Berdkningen av
atervinningsvérdet krdver omfattande bedomningar av framtida tillvéxt, marginaler,
investeringsbehov och diskonteringsrintor, vilket innebér att vérdet i stor utstrickning bygger
pa ledningens prognoser och antaganden snarare dn pa direkt observerbara marknadsdata (Li
etal., 2011).

I praktiken anvénds ofta diskonterade kassaflodesmodeller (DCF) vid berdkningen av
nyttjandevirdet. Dessa modeller ér kénsliga for &ven sma fordndringar i centrala antaganden,
vilket medfor att relativt marginella justeringar 1 exempelvis tillvéaxttakt eller
diskonteringsrénta kan fa avgdrande betydelse for om en nedskrivning aktualiseras eller inte
(Glaum, Landsman & Wyrwa, 2018). Detta innebaér att tvéa foretag med liknande ekonomiska
forutsittningar kan komma fram till olika nedskrivningsbeslut, inte nddvandigtvis pa grund av
skillnader 1 faktisk viardeutveckling, utan till f6ljd av hur ledningen viéljer att utforma sina
antaganden.

For att faststilla dtervinningsvirdet maste foretaget prognosticera framtida kassafloden for
varje CGU, faststdlla en diskonteringsranta som speglar tillgdngens riskprofil och jamfora
atervinningsvérdet med det bokforda viardet. Om atervinningsvérdet understiger det bokforda
vérdet ska en nedskrivning redovisas 1 resultatrdkningen (IAS 36 p.59-60). Denna prévning
sker saledes i flera steg ddr ledningens bedomningar har ett direkt genomslag pé det
redovisade utfallet.

Det omfattande bedomningsutrymmet i denna process innebdr att atervinningsvérdet inte
enbart fungerar som ett tekniskt berdkningsmaétt, utan d&ven som den priméra kanal genom
vilken ledningens bedomningar kan paverka bade tidpunkt och omfattning av
goodwillnedskrivningar. For studien innebér detta att atervinningsvérdet utgor den centrala
kopplingspunkten mellan redovisningsregelverket och de opportunistiska variabler som
analyseras, vilket gor detta matt sirskilt relevant for att forstd drivkrafterna bakom
goodwillnedskrivningsbeslut. Figuren nedan illustrerar denna process enligt IAS 36.
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Figur 1-Hur dtervinningsvdrdet faststdlls enligt IAS 36, antingen genom nyttjandevdrde eller verkligt
vdrde minus forsdljningskostnader.
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2.2 Teori

Studiens teoretiska ramverk utgdr fran agentteorin, positiv redovisningsteori och earnings
management-teorin. Tillsammans belyser de varfor och hur foretagsledningar kan paverka
goodwillnedskrivningar, samt i vilken man dessa dterspeglar ekonomisk realitet eller opportunistiskt
agerande.

2.2.1 Agentteori

Agentteorin (Agency Theory) utvecklades av Jensen och Meckling (1976) och beskriver
forhallandet mellan en principal, vanligtvis foretagets dgare och en agent, det vill sdga
foretagsledningen som fatt i uppdrag att driva verksamheten pd principalens végnar.

Teorin utgar frén antagandet att bdda parter handlar rationellt och 1 eget intresse vilket kan ge
upphov till intressekonflikter eftersom deras mél inte alltid dverensstimmer. Agarna vill
maximera foretagets langsiktiga vdrde, medan ledningen kan ha kortsiktiga mél kopplade till
exempelvis bonusar, karridarmgjligheter eller personlig prestige.

En central utgdngspunkt i agentteorin dr informationsasymmetri att ledningen har mer
information om fOretagets ekonomiska situation &n dgarna. Denna obalans skapar
forutséttningar for opportunistiskt beteende dir ledningen kan fatta beslut som gynnar dem
sjdlva snarare @n dgarna (Eisenhardt, 1989). Inom redovisning innebér detta att ledningen kan
utnyttja sin bedomningsfrihet i redovisningsstandarder sdsom [AS 36 for att paverka det
rapporterade resultatet och didrmed styra investerares eller kreditgivares uppfattning om
foretagets prestation. Nyare empirisk forskning visar att just goodwillnedskrivningar utgor ett
omrédde dér agentproblematiken &r sdrskilt framtradande, eftersom nedskrivningsprévningar
enligt IAS 36 priglas av omfattande subjektiva antaganden som &r svara for externa
intressenter att verifiera (Glaum, Landsman & Wyrwa, 2018; Amel-Zadeh & Glaum, 2023).

Agentkostnader uppstar som ett resultat av detta fortroendeproblem. Jensen och Meckling
(1976) delar in dem 1 tre kategorier:



1. Overvakningskostnader — kostnader som #garna har for att kontrollera agentens
handlingar, till exempel genom revision.

2. Incitamentskostnader — utgifter for att motivera agenten att agera i linje med dgarnas
intressen, exempelvis bonus- eller optionsprogram.

3. Residualkostnader — kostnader som uppstér till f61jd av att agentens beslut inte helt
overensstimmer med principalens bidsta intresse.

I kontexten av goodwillnedskrivningar &r agentteorin sérskilt relevant eftersom dessa beslut
bygger pa ledningens subjektiva bedomningar. Ledningen har mgjlighet att paverka
uppskattningar av framtida kassafléden och diskonteringsréntor vilket direkt paverkar
foretagets resultat (Healy & Wahlen, 1999). Denna frihet 6ppnar for opportunistiskt beteende
som resultatutjimning eller big bath accounting dar nedskrivningar anvinds for att antingen
jdmna ut resultat dver tid eller "ta ett bad” under perioder med redan svaga resultat for att
forbattra framtida prestationer.

Aven VD-byte kan forklaras utifrin agentteorin. Senare studier visar dock att sambandet
mellan VD byte och goodwillnedskrivningar varierar mellan institutionella kontexter, dar
stark bolagsstyrning och hog transparens tenderar att begriansa forekomsten av big bath
accounting (Cowan et al, 2023; Gullberg & Assale, 2024). Nér en ny VD tilltrdder kan denne
ha incitament att distansera sig frén tidigare ledning genom att skriva ned tillgdngar séarskilt
goodwill for att skylla svaga resultat pa foregdngaren och skapa utrymme for framtida
resultatforbattringar. Samtidigt kan skuldséttningsgraden paverka ledningens incitament att
manipulera resultatet. Foretag med hog skuldséttning kan undvika nedskrivningar for att inte
riskera att bryta mot lanevillkor eller forsdmra kreditbetyg, ett klassiskt exempel pé
agentproblematik dér ledningen skyddar sina egna intressen snarare dn langivarnas (Watts &
Zimmerman, 1986). Agentteorin forklarar ddrmed de mekanismer som ligger bakom
opportunistiska redovisningsval. Den anvénds som en teoretisk grund for att forsta varfor
ledningen kan ha motiv att pdverka goodwillnedskrivningar och hur informationsasymmetri
mdjliggor detta.

Ur ett studierelaterat perspektiv erbjuder agentteorin ett dvergripande ramverk for att forsta
varfor beslut om goodwillnedskrivningar kan paverkas av ledningens incitament och
informationsdvertag snarare dn enbart av underliggande ekonomiska viardefordndringar. I I'T-
och telekombranschen dér foretagen ofta har en hog andel immateriella tillgangar och verkar i
snabbt fordnderliga marknader forstarks informationsasymmetrin mellan foretagsledning och
externa intressenter genom osédkerheten 1 framtida kassafléden (Saunders & Brynjolfsson,
2016). Agentteorin bidrar ddrmed till att motivera analysen av organisatoriska och finansiella
forhallanden som paverkar ledningens incitamentsstruktur, sdisom ledningsfordndringar,
skuldséttning och l6nsambhet, i samband med goodwillnedskrivningar. Exempelvis kan
ledningsforédndringar sdsom VD-byte skapa incitament for strategisk timing av nedskrivningar
genom att ansvar for tidigare virderingar kan omf6rdelas till den foregaende ledningen.

Vidare kan hog skuldsittning 6ka ledningens bendgenhet att undvika nedskrivningar for att
inte riskera brott mot lanevillkor, medan variationer 1 ld6nsamhet kan péverka graden av press
pa ledningen att skydda sin position. Foretagsstorlek kan 1 detta sammanhang forstds som en
indikator pé organisatorisk komplexitet och dgarspridning, vilket tenderar att 6ka avstdndet
mellan dgare och ledning och dirmed forsvara extern insyn i redovisningsbedomningar (Watts
& Zimmerman, 1986). Detta kan 1 sin tur forstdrka informationsasymmetrin och skapa storre
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utrymme for opportunistiskt beteende. Agentteorin forklarar saledes varfor sadana incitament
kan uppstd, men inte hur de konkret omsitts i specifika redovisningsval, vilket motiverar att
teorin i studien kompletteras med den positiva redovisningsteorin.

2.2.2 Positiv redovisningsteori (PAT)

Positiv redovisningsteori (Positive Accounting Theory) utvecklades av Watts och Zimmerman
(1978; 1986) och syftar till att forklara hur foretagsledningars ekonomiska incitament omsatts
1 konkreta redovisningsval. Medan agentteorin beskriver varfor intressekonflikter uppstar
mellan dgare och ledning, fokuserar positiv redovisningsteori pa hur dessa konflikter tar sig
uttryck i1 praktiken. Teorin utgar fran antagandet att ledningen &r rationell och fattar beslut
som maximerar dess egen nytta inom ramen for géllande regler.

Redovisningsval ses dirfor inte som neutrala, utan som strategiska beslut som paverkas av
ekonomiska incitament och kontraktsméssiga begransningar (Watts & Zimmerman, 1986).

Watts och Zimmerman (1986) identifierade tre centrala incitamentshypoteser som forklarar
hur foretagsledningar kan paverka redovisningen: bonusplanhypotesen,
skuldkontraktshypotesen och den politiska kostnadshypotesen. Enligt bonusplanhypotesen
tenderar ledningar vars erséttning baseras pa redovisade resultat att vilja redovisningsmetoder
som Okar vinsten pa kort sikt, exempelvis genom att skjuta upp kostnader eller undvika
nedskrivningar (Healy & Wahlen, 1999). Inom ramen for goodwill-nedskrivningar innebar
detta att ledningen kan avsté fran att reducera goodwillvirden trots forsimrade ekonomiska
utsikter, eftersom en nedskrivning skulle minska resultatet och ddrmed @ven bonusen. Detta ér
ett typiskt exempel pa hur opportunistiskt beteende kan uppstd nir ledningens mal inte
overensstimmer med dgarnas intresse av réttvisande redovisning (Healy & Wahlen, 1999).
Empiriska studier visar dock att bonusrelaterade incitament har haft varierande genomslag i
samband med goodwillnedskrivningar, dér senare forskning indikerar att striktare tillsyn och

okad transparens har begrdnsat mojligheterna till opportunistiskt beteende (Glaum et al.,
2018)

Skuldkontraktshypotesen forklarar i sin tur att foretag med hog skuldsittning ofta har
incitament att undvika redovisningsatgéarder som forsamrar deras finansiella nyckeltal.
Eftersom lanevillkor ofta dr kopplade till soliditet, rintetdckningsgrad eller eget kapital, kan
en nedskrivning av goodwill leda till att lanevillkoren bryts eller att kreditgivare uppfattar
foretaget som mer riskfyllt (Fields et al., 2001). Ledningen kan dérfor vélja att inte skriva ned
goodwill for att undvika negativa reaktioner fran langivare, vilket dr sarskilt relevant i
kapitalintensiva branscher sdsom IT och telekom dir goodwill ofta utgdr en stor del av de
totala tillgdngarna. Nyare studier pekar samtidigt pa att sambandet mellan skuldsdttning och
goodwillnedskrivningar ar beroende av institutionell kontext, dér starka kreditmarknader och
vélutvecklad bolagsstyrning tenderar att minska ledningens mojligheter att undvika
nedskrivningar av kontraktsméssiga skél (Kjaerland et al., 2023; Ferreira et al, 2024).

Den politiska kostnadshypotesen utgér fran att storre och mer synliga foretag tenderar att vilja
redovisningsmetoder som minskar rapporterade vinster for att undvika negativ
uppmaérksamhet, regleringsrisker eller krav pa hogre skatter. Genom att visa ldgre vinster kan
foretag minska risken for politisk eller offentlig kritik vilket visar att redovisningsval dven
kan paverkas av externa patryckningar. Dessa tre hypoteser illustrerar att redovisningsval inte
enbart dr tekniska utan dven strategiska beslut som péaverkas av ledningens ekonomiska och
personliga incitament. Vid goodwillnedskrivningar kan ledningen vilja att manipulera
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nedskrivningstidpunkten for att jdmna ut resultat mellan ar (income smoothing) eller ta en stor
nedskrivning under ett svagt ar for att forbéttra framtida resultat (big bath accounting). Bada
dessa beteenden kan forstds genom positiv redovisningsteori och kopplas direkt till de
incitament som teorin beskriver. Flera senare studier visar dock att sdidana beteenden ar
mindre framtrddande i [IFRS-miljéer med hog grad av enforcement, vilket tyder pa att
mdjligheterna till strategisk timing av goodwillnedskrivningar dr begrénsade i1 praktiken
(Glaum et al., 2018; Amel-Zadeh & Glaum, 2023).

I relation till studiens syfte bidrar den positiva redovisningsteorin till att férklara hur
foretagsledningar, givet sina ekonomiska och kontraktsméssiga incitament, kan anvdnda det
handlingsutrymme som finns i redovisningsregelverket for att paverka redovisade resultat. I
IT- och telekombranschen, dir foretagen ofta &r borsnoterade och finansiellt exponerade mot
kapitalmarknaden, far redovisade resultat och nyckeltal en central betydelse for relationen till
investerare och kreditgivare. Inom ramen for IAS 36 innebér detta att goodwillnedskrivningar
kan fungera som strategiska redovisningsval snarare dn enbart som ett svar pa faktiska
vérdeforandringar. Utifran den positiva redovisningsteorin kan lonsamhet och skuldséttning
sarskilt kopplas till sannolikheten for goodwillnedskrivningar. Bonusplanhypotesen indikerar
att foretag med hog Ionsamhet kan ha incitament att skjuta upp goodwillnedskrivningar for att
skydda redovisade resultatnivaer och ddrmed uppna erséttningsrelaterade mal.
Skuldkontraktshypotesen forklarar vidare varfor foretag med hog skuldsittning kan undvika
goodwillnedskrivningar, eftersom sadana atgérder riskerar att forsdmra finansiella nyckeltal
och oka risken for brott mot lanevillkor. Den positiva redovisningsteorin forklarar dirmed hur
dessa tva variabler kan paverka ledningens redovisningsval i samband med
goodwillnedskrivningar.

2.2.3 Resultatmanipulering teori (Earnings management Theory)

Medan positive accounting theory (PAT) forklarar de bakomliggande incitamenten for
opportunistiska redovisningsval, beskriver earnings management-teorin hur dessa faktiskt
genomfors 1 den finansiella rapporteringen. Teorin om resultatmanipulering beskriver hur
foretagsledningar medvetet anvinder sitt handlingsutrymme inom redovisningsstandarder for
att paverka det rapporterade resultatet. Healy och Wahlen (1999) definierar earnings
management som ledningens anvindning av sitt omdome 1 den finansiella rapporteringen och
1 strukturen av transaktioner for att fordndra de finansiella rapporterna. Syftet kan vara for att
vilseleda vissa intressenter om foretagets underliggande prestation eller for att paverka
kontraktsméssiga utfall som beror pé redovisade siffror.

Resultatmanipulering dr néra kopplad till agentteorin (Jensen & Meckling, 1976) och den
positiva redovisningsteorin (Watts & Zimmerman, 1986). Agentteorin forklarar att ledningen
kan ha incitament att agera i eget intresse pa grund av informationsasymmetri mellan dgare
och foretagsledning. Den positiva redovisningsteorin forutsdger direfter vilka redovisningsval
som kan uppsta som ett resultat av dessa incitament, till exempel genom bonusplaner eller
skuldkontrakt. Inom ramen for dessa teorier ses resultatmanipulering som ett strategiskt
verktyg for ledningen att uppnd ekonomiska eller personliga mal utan att nddvéndigtvis bryta
mot redovisningsreglerna (Fields et al., 2001). Goodwill ar sarskilt kinsligt for
resultatmanipulering eftersom nedskrivningar enligt IAS 36 baseras pé framtida
kassaflodesprognoser och diskonteringsréntor, vilket ger foretagsledningen betydande
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utrymme for subjektiva bedomningar (Abughazaleh et al., 2011). Genom att justera dessa
antaganden kan ledningen paverka tidpunkten och omfattningen av nedskrivningar for att
styra det redovisade resultatet.

Sett i relation till studiens syfte tydliggdr earnings management-teorin hur foretagsledningen
kan anvédnda goodwillnedskrivningar som ett medel for att paverka det redovisade resultatets
niva och fordelning 6ver tid. Genom det beddmningsutrymme som ges inom IAS 36 kan
ledningen, utan att redovisningsregler formellt 6vertrads, styra bade tidpunkt och omfattning
av nedskrivningar genom justeringar av centrala antaganden. Earnings management-teorin
bidrar ddrmed till att forklara varfor variabler kopplade till foretagets finansiella prestation &r
relevanta i analysen av goodwillnedskrivningar. Lonsamhet och resultatvariationer kan
exempelvis paverka bendgenheten att jdmna ut resultat Gver tid genom strategisk timing av
nedskrivningar, medan skuldséttningsgrad 1 korthet kan 6ka incitamenten att stabilisera
redovisade resultat for att undvika negativa reaktioner fran kreditgivare. Teorin visar dirmed
att goodwillnedskrivningar inte enbart speglar ekonomiska virdeforandringar, utan dven kan
anvindas som ett verktyg for resultatutjamning.

2.2.4 Resultatutjimning (Income Smoothing)

Resultatutjamning, eller income smoothing, ar en form av resultatmanipulering dir
foretagsledningen medvetet forsoker minska variationerna i redovisat resultat over tid. Syftet
ar att framsta som stabil och forutsdgbar gentemot investerare, kreditgivare och andra
intressenter (Fields et al., 2001). Genom att jamna ut resultatet kan ledningen ge en bild av
kontinuerlig tillvéxt, vilket ofta uppfattas positivt av marknaden eftersom stabila foretag
upplevs som mindre riskfyllda (Healy & Wahlen, 1999).

Healy & Wahlen (1999) menar att resultatutjamning kan ske genom olika
redovisningstekniker, exempelvis genom att skjuta upp kostnader, tidigareldgga intdkter eller
forédndra varderingen av tillgangar och skulder. Pé sa sitt kan foretaget mildra effekterna av
svaga perioder eller dolja resultatforbattringar under starka ar. Detta sker inom ramen for de
tilldtna redovisningsprinciperna men kan leda till att de rapporterade siffrorna avviker fran
den underliggande ekonomiska verkligheten.

I goodwillredovisning enligt IAS 36 blir mojligheten till resultatutjamning sérskilt tydlig,
eftersom nedskrivningsprovningen bygger pa subjektiva antaganden om framtida kassafloden,
tillvaxttakt och diskonteringsrénta (Abughazaleh et al., 2011). Foretagsledningen kan ddrmed
vilja att inte skriva ned goodwill under ett &r med starkt resultat, for att undvika att forstirka
vinsten ytterligare, och 1 stillet genomfora nedskrivningen under ett svagare ar for att ddmpa
resultatnedgéngen. Pa sa sitt kan foretag artificiellt skapa en jimnare resultatutveckling dver
tid (Watts & Zimmerman, 1986).

Enligt teorin dr motivet bakom resultatutjimning inte nédvandigtvis att vilseleda, utan snarare
att signalera stabilitet och palitlighet till marknaden. Jensen och Meckling (1976) menar dock
att &ven denna form av “strategisk rapportering” utgor ett agentproblem, eftersom ledningen
prioriterar sina egna mal exempelvis bonusar, anstillningstrygghet eller marknadsfortroende
framfor dgarnas intresse av transparens. Resultatutjamning kan dérfor ses som ett sitt att
reducera kortsiktig volatilitet pa bekostnad av ldngsiktig trovirdighet (Fields et al., 2001).

Empiriska studier visar att foretag med hog skuldséttning eller bonusbaserade
ersittningssystem har storre incitament att jamna ut resultaten for att undvika brott mot
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lanevillkor eller svingningar i ersittning (Healy & Wahlen, 1999; Dechow & Skinner, 2000).
Aven Abughazaleh et al. (2011) visar att foretag tenderar att utnyttja den bedomningsfrihet
som finns 1 IAS 36 for att uppna stabila resultatnivier dver tid, snarare 4n att 14ta
nedskrivningar dterspegla faktiska viardeforandringar.

Mot denna bakgrund kan resultatutjimning forstas som en central mekanism genom vilken
goodwillnedskrivningar anvénds strategiskt 1 den finansiella rapporteringen. I I'T- och
telekombranschen, dér resultat ofta préglas av volatilitet till f6ljd av snabb teknologisk
utveckling och fordndrade marknadsforutséttningar, kan incitamenten framsta som stabil och
forutsdgbar vara sarskilt starka. Mojligheten att paverka tidpunkten for
goodwillnedskrivningar enligt IAS 36 innebdr darmed att redovisade resultat inte
nodvindigtvis speglar underliggande ekonomiska véardeférandringar. For denna studie innebér
detta att goodwillnedskrivningar analyseras som ett potentiellt uttryck for resultatutjimning,
snarare dn som ett neutralt redovisningsutfall, vilket motiverar undersékningen av vilka
foretagsspecifika variabler som paverkar sannolikheten for nedskrivningar.

2.2.5 Big Bath Accounting

Big Bath Accounting utgor en sérskild form av resultatmanipulering dér foretagsledningen
medvetet redovisar stora engangsforluster under ett specifikt ar for att forbéattra framtida
resultat. Strategin innebir att foretaget “tar ett bad” 1 ett daligt ar, vilket gor att framtida
perioder framstar som mer framgangsrika 1 jimforelse (Healy & Wahlen 1999; Pourciau,
1993). Denna redovisningsteknik anvénds ofta i samband med VD-byten,
omstruktureringskostnader eller storre fordndringar 1 verksamheten, dédr den nya ledningen far
mojlighet att ”borja om” med en renare balansrdkning (Watts & Zimmerman, 1986).

Syftet med en big bath” dr att sdnka det aktuella &rets resultat sa mycket som mdjligt genom
att exempelvis skriva ned tillgangar, avsitta reserver eller redovisa framtida kostnader redan
nu. Nér dessa poster sedan inte behdver belasta framtida &r dkar vinsten i kommande perioder,
vilket skapar en illusion av forbéttrad 16nsamhet och ledningseffektivitet (Healy & Wahlen,
1999). Detta kan gynna ledningen genom forbéttrad marknadsreaktion, hogre ersittningar
eller okat fortroende fran styrelse och investerare.

I redovisningen av goodwill dr fenomenet sarskilt tydligt. Goodwill bygger pa subjektiva
antaganden om framtida kassafldden och diskonteringsrantor enligt IAS 36, vilket ger
foretagsledningen betydande utrymme for bedomning (Abughazaleh et al., 2011). Vid ett VD-
byte kan den nya ledningen exempelvis vilja att géra en omfattande nedskrivning av goodwill
for att ”skuldbeldgga™ den tidigare ledningen for 6veroptimistiska virderingar. Detta innebar
att goodwillnedskrivningar i detta sammanhang inte enbart fungerar som en
varderingsjustering, utan dven som ett strategiskt verktyg for att omfordela kostnader over tid
och péverka framtida resultatutveckling.

Big bath-strategin kan dven anvindas i bredare ekonomiska sammanhang. Under perioder av
lagkonjunktur eller branschméssiga nedgangar kan foretagsledningar utnyttja det allménna
negativa marknadsklimatet som en ursikt for att redovisa stora nedskrivningar. Investerare
och analytiker tenderar d4 att betrakta nedskrivningarna som marknadsrelaterade snarare &n
som ett tecken pa dalig prestation, vilket minskar risken for negativt rykte (Giner & Pardo,
2015). Samtidigt kan en sadan strategi underlétta framtida resultatutjimning, eftersom
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nedskrivningen minskar framtida kostnader och mojliggdr en successiv resultatforbattring nir
konjunkturen vénder.

Ur ett teoretiskt perspektiv forklaras big bath-beteendet genom agentteorin och positiv
redovisningsteori. Agentteorin beskriver hur ledningen agerar utifrdn egna incitament snarare
an 1 dgarnas intresse, sdrskilt ndr det finns informationsasymmetri (Jensen & Meckling, 1976).
Den positiva redovisningsteorin (Watts & Zimmerman, 1986) visar dérefter hur dessa
incitament materialiseras i1 praktiken genom redovisningsval som gynnar ledningen,
exempelvis bonusmaximering eller forbattrad anstillningstrygghet.

Empiriska studier har visat att big bath accounting ofta leder till att nedskrivningar sker under
ar med redan svaga resultat eller vid VD-byten. Pourciau (1993) fann exempelvis att foretag
med ledningsfordndringar tenderar att genomfora storre nedskrivningar dn foretag utan sadan
forandring. Healy & Wahlen (1999) visade dessutom att foretag med bonusbaserade
ersittningssystem har incitament att flytta kostnader till perioder da bonus 4nda inte uppnas,
for att maximera framtida bonusmojligheter. Pa liknande sitt observerade Abughazaleh et al.
(2011) att foretag i Storbritannien utnyttjar diskretion i goodwillnedskrivningar i linje med
opportunistiska incitament. For denna studie innebér detta att goodwillnedskrivningar
analyseras som ett potentiellt uttryck for big bath-beteende, sarskilt i samband med VD-byten
och perioder med svaga resultat, snarare dn som ett neutralt utfall av ekonomiska
véardeforandringar.

2.3 Teoretisk sammanfattning

Teoriavsnittet visar att goodwillnedskrivningar formas i samspelet mellan ledningens
incitament, foretagets ekonomiska forutséttningar och de redovisningsmissiga bedomningar
som gors inom ramen for IAS 36. Agentteorin ger den grundldggande forstaelsen for varfor
ledningen kan agera utifran egna intressen. Informationsasymmetri mellan ledning och dgare
innebadr att ledningen har bade méjlighet och incitament att pdverka redovisningen, sarskilt 1
omrdden dédr beddmningsutrymmet dr stort. Goodwill dr en sddan post, eftersom
nedskrivningsprovningar bygger pa antaganden om framtida kassafloden och
diskonteringsrdntor som i hog grad styrs av ledningens uppskattningar. Detta innebir att
beslut om nedskrivningar inte alltid behover spegla faktiska ekonomiska vérden, utan kan
paverkas av situationer som vd-byte eller perioder dér ledningen vill signalera forandring.

Positive Accounting Theory fordjupar denna forstaelse genom att forklara nér ledningens
incitament dr som starkast. Enligt PAT préglas redovisningsval av ekonomiska motiv
kopplade till exempelvis bonusprogram, skuldkontrakt och resultatkrav. Foretag med hog
skuldsittning eller svag 16nsamhet kan darfor ha starkare skil att undvika nedskrivningar,
eftersom sddana beslut riskerar att forsdmra centrala nyckeltal. Samtidigt kan foretag med hog
goodwillandel, 14g avkastning eller pressat resultat ha ett mer pitagligt nedskrivningsbehov,
vilket skapar en motsittning mellan ekonomiska realiteter och ledningens incitament. De
foretagsekonomiska variablerna péverkar alltsa risken for nedskrivning, medan PAT visar hur
dessa samtidigt kan skapa motiv att skjuta upp eller anpassa tidpunkten.

Teorin om resultatmanipulering knyter ihop dessa perspektiv genom att beskriva hur
incitamenten kan omsittas i praktiken. Goodwillnedskrivningar dr sérskilt limpade for
earnings management eftersom de inte paverkar kassaflodet och darfor kan anviandas for att
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jdmna ut resultat 6ver tid. Ledningen kan exempelvis vilja att skjuta upp nedskrivningar
under ar dé resultatet behdver stérkas, eller genomfora storre nedskrivningar samlat 1 ett ar da
resultatet 4nd4 &dr svagt. Pa sa sitt anvinds handlingsutrymmet i IAS 36 for att paverka
redovisade siffror utan att bryta mot regelverket.

Tillsammans bildar teorierna en sammanhéngande forstaelseram for goodwillnedskrivningar.
Agentteorin beskriver varfor ledningen kan agera i eget intresse, PAT forklarar de ekonomiska
situationer som forstéirker eller forsvagar dessa incitament, och teorin om resultatmanipulering
visar hur incitamenten kan realiseras genom redovisningsmaéssiga val. De opportunistiska
variablerna paverkar dirmed ledningens vilja att skriva ned, de foretagsekonomiska
variablerna péverkar behovet av nedskrivning, och de redovisningsmaéssiga strategierna avgor
hur bedomningen faktiskt genomfors inom ramen for IAS 36. P4 detta satt framtrader
goodwillnedskrivning som resultatet av bade ekonomiska forhallanden och ledningsstyrda
opportunistiska dverviganden. Denna teoretiska helhet motiverar studiens variabelval och
utgdr grunden for den analysmodell som senare anvéinds 1 empirin.

2.4 Tidigare forskning och hypotesutveckling

1 detta avsnitt integreras tidigare forskning med hypotesformulering for att identifiera variabler som
kan paverka sannolikheten for goodwillnedskrivningar. Bade opportunistiska incitament och
foretagsekonomiska variabler behandlas, och varje del avslutas med en hypotes baserad pa teori och
empiriska resultat.

2.4.1 Resultatmanipulerande och opportunistiska variabler

VD-byte

Tidigare forskning visar att foretag ofta genomfor goodwillnedskrivningar i samband med
byte av verkstéllande direktdr. Detta beteende forklaras som big bath accounting, dér en ny
VD viljer att ta stora kostnader tidigt i sin mandatperiod for att signalera forandringsvilja och
skapa béttre forutsittningar for framtida resultat. Cowan et al, (2023) finner att amerikanska
borsbolag har en hogre sannolikhet for omfattande nedskrivningar under det forsta aret efter
ett VD-skifte jimfort med perioder utan ledningsfordndring. Liknande resultat presenteras av
Daniele et.al (2024), som visar att nedskrivningar 6kar markant direkt efter ledarskiftet, vilket
indikerar att besluten i manga fall &r opportunistiskt motiverade.

Samtidigt indikerar tidigare studier att sambandet mellan VD-byte och
goodwillnedskrivningar kan variera mellan branscher. Forskning visar att foretag 1 branscher
med hog andel immateriella tillgdngar och storre osékerhet 1 framtida kassafloden har ett
storre handlingsutrymme vid virdering av goodwill, vilket kan forstarka mojligheterna till big
bath-beteende (AbuGhazaleh et al., 2011; Glaum et al., 2018). I mer reglerade eller
kapitalintensiva branscher, dér tillgdngarnas vérde dr lattare att verifiera externt, kan
motsvarande strategier vara svarare att genomfora.

Forskningen ar dock inte entydig. Avallone och Quagli (2015) visar att sambandet dr svagare 1
europeiska IFRS-kontexter, vilket kopplas till en mer strukturerad nedskrivningsprovning och
en redovisningsmiljo dir ledningens handlingsutrymme 1 praktiken kan vara mer begrénsat.
Aven Gros och Koch (2019) finner svaga samband i Tyskland och Frankrike och menar att
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institutionella forhallanden och tillsynsstrukturer kan paverka mgjligheterna att anvinda
goodwillnedskrivningar strategiskt. Sammantaget indikerar dessa resultat att effekten av VD-
byte pa goodwillnedskrivningar &r beroende av kontextuella variabler som paverkar graden av
ledningsdiskretion.

Utifrén agentteorin och den positiva redovisningsteorin innebér detta att ett VD-byte kan
fordandra ledningens incitamentsstruktur och skapa motivation att anvénda
goodwillnedskrivningar strategiskt. En nytilltradd VD kan ha incitament att skriva ned
goodwill for att omfordela ansvar for tidigare varderingsbeslut, sdnka jamforelsebasen och
skapa bittre forutséttningar for framtida resultat. I en redovisningsmiljo dar
goodwillvarderingar bygger pa ledningens bedomningar blir VD-byte dirmed en relevant
variabel for att forsta tidpunkten for goodwillnedskrivningar, snarare én enbart deras
ekonomiska nodvandighet.

Mot denna bakgrund formuleras foljande hypotes:

H1: Foretag som genomgar ett VD-byte har en hogre sannolikhet att genomfora
goodwillnedskrivningar.

Skuldsdéttningsgrad

Tidigare forskning visar att foretag med hog skuldséttning ofta undviker
goodwillnedskrivningar for att inte forsdmra finansiella nyckeltal eller skapa osékerhet hos
kreditgivare. Han, Kim och Qiu (2024) finner att hog belaningsgrad minskar sannolikheten
for goodwillnedskrivning bland IFRS-foretag och menar att kapitalstrukturen darmed utgor ett
centralt incitament i redovisningsbeslut. Liknande resultat rapporteras av Ferreira et al, (2024)
som visar att foretag med hoga skuldnivder 1 Spanien och Portugal mer séllan skriver ned
goodwill trots indikationer pd virdeminskning.

Aven i europeisk kontext finns stdd for att skuldsittning paverkar nedskrivningsbeteende.
Avallone och Quagli (2015) identifierar skuldséttningsgrad som en av de mest aterkommande
incitamentsrelaterade variablerna i goodwillnedskrivningstester. Aven Kjerland et al. (2023)
finner ett signifikant samband mellan skuldsittning och goodwillnedskrivningar. Dessa
studier indikerar att skuldsittning kan paverka ledningens bendgenhet att genomfora
nedskrivningar, sarskilt 1 situationer dir finansiella restriktioner &r framtrddande.

Samtidigt 4r sambandet inte entydigt. Giner och Pardo (2015) samt Abughazaleh, Al-Hares
och Roberts (2011) visar att sambandet mellan skuldséttning och goodwillnedskrivningar kan
variera beroende pa den redovisningsméssiga och institutionella kontexten. Zang (2012)
menar vidare att effekten av skuldséttning kan skilja sig &t beroende pa konjunkturlége och
bolagsstyrning, vilket tyder pd att skuldséttningens betydelse inte dr konstant dver tid eller
mellan foretag.

Utifrén agentteorin och den positiva redovisningsteorin kan skuldsittningsgrad forstds som en
variabel som paverkar ledningens incitament att agera strategiskt 1 redovisningen. Hog
skuldséttning okar betydelsen av redovisade resultat och balansrdkningsmatt i relationen till
langivare, vilket kan skapa motivation att bade paverka sannolikheten for att
goodwillnedskrivningar genomf6rs och tidpunkten for nédr sdédana nedskrivningar redovisas.
Skuldsittningsgrad blir ddrmed relevant for att forstd bade om goodwill skrivs ned och nér
detta sker, givet det beddmningsutrymme som finns inom IAS 36.
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Mot denna bakgrund formuleras foljande hypotes:

H2: Foretag med hogre skuldsiittningsgrad har en ligre sannolikhet att genomfora
goodwillnedskrivningar.

Resultatutjimning

Flera studier visar att foretag anvénder goodwillnedskrivningar som ett verktyg for att jamna
ut resultat mellan ar. Abughazaleh, Al-Hares och Roberts (2011) visar att brittiska IFRS-bolag
tenderar att undvika goodwillnedskrivningar under svagare resultatar och 1 stéllet genomfora
nedskrivningar i perioder med béttre resultat, vilket bidrar till att minska resultatsvingningar
over tid.

Glaum et al. (2023) bekréftar dessa monster 1 en multinationell studie och menar att
resultatutjimning &r sérskilt framtrddande i miljoer dir ledningen har ett stort
beddmningsutrymme i redovisningen. Wen (2023) visar motsvarande beteende i kinesiska
IFRS-bolag, dar goodwillnedskrivningar anvénds for att stabilisera rapporterade vinster
mellan perioder, snarare n att strikt aterspegla faktiska vardeforandringar.

Samtidigt 4r forskningen inte entydig. Avallone och Quagli (2015) samt Giner och Pardo
(2015) finner inga statistiskt signifikanta samband mellan indikatorer for resultatutjimning
och goodwillnedskrivningar i europeiska foretag. Dessa studier pekar pa att striktare
tillimpning av IFRS och starkare extern granskning kan begrénsa ledningens mojligheter att
anvinda goodwillnedskrivningar for strategiska syften. Aven Berbic och de Barés (2020)
konstaterar att europeisk forskning uppvisar blandade resultat, vilket indikerar att sambandet
ar kontextberoende.

Utifrén den positiva redovisningsteorin och teorin om resultatmanipulering kan
resultatutjimning forstas som ett uttryck for ledningens strivan att paverka hur foretagets
finansiella prestation uppfattas av externa intressenter. Goodwillnedskrivningar erbjuder 1
detta ssmmanhang ett flexibelt redovisningsinstrument, dér ledningen genom beddmningar av
framtida kassafloden och antaganden enligt IAS 36 kan paverka bade sannolikheten for att
nedskrivningar genomf6rs och tidpunkten for nér dessa redovisas. Resultatutjimning blir
darmed relevant for att forstd hur goodwillnedskrivningar kan anvédndas for att dampa
resultatvariationer och signalera stabilitet, snarare 4n att enbart reflektera underliggande
ekonomiska virdeforandringar.

Mot denna bakgrund formuleras foljande hypotes:

H3: Foretag som uppvisar tecken pa resultatutjimning har en hogre sannolikhet att
genomfora goodwillnedskrivningar.

2.4.2 Foretagsekonomiska variabler

Goodwillandel

Goodwillandelen (goodwill/totala tillgdngar) har aterkommande identifierats som en central
variabel i forskning om nedskrivningar. Foretag med en storre andel goodwill 16per storre risk
att utsittas for vardefordandringar, eftersom tillgdngsposten saknar direkt koppling till
identifierbara kassafloden och ddrmed dr mer kénslig for fordndringar 1 marknadsvillkor,
konkurrens och 16nsamhet. Zang (2012) och Jarva (2009) visar att foretag med hoga
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goodwillnivaer i hogre utstrackning provas for nedskrivning, eftersom en storre andel
goodwill innebér en hogre exponering mot potentiella virdeminskningar. I linje med detta
fann Abughazaleh, Al-Hares och Roberts (2011) att foretag med en storre goodwillandel hade
en statistiskt hogre sannolikhet att genomfora nedskrivningar i brittiska IFRS-foretag, dven
om sambandet varierade mellan branscher.

Flera europeiska studier bekriftar dessa resultat. Avallone och Quagli (2015) samt Giner och
Pardo (2015) finner ett tydligt samband mellan goodwillandelen och nedskrivningar i foretag
som tillampar IAS 36, vilket indikerar att posten ar sarskilt central i [FRS-miljoer dir
nedskrivningar ersatt systematiska avskrivningar. Glaum, Landsman och Wyrwa (2018) visar
pa motsvarande sitt att foretag med hog goodwillandel i genomsnitt oftare rapporterar
nedskrivningar dn foretag med en mer balanserad tillgangsstruktur. Dessa studier pekar péa att
goodwillandel fungerar som en indikator pa exponering mot framtida vardeférandringar.

Utifran IAS 36 och den positiva redovisningsteorin kan goodwillandelen darmed forstas som
en variabel som paverkar bade exponeringen mot potentiella vardeforandringar och
betydelsen av ledningens bedomningar i nedskrivningsprovningen. En hég goodwillandel
innebdr att dven relativt sma fordndringar i antaganden om framtida kassafloden eller
diskonteringsréintor kan fa ett avgoérande genomslag pa om en nedskrivning aktualiseras.
Goodwillandelen blir dirmed central for att forstd sannolikheten for goodwillnedskrivningar,
snarare dn att enbart spegla underliggande ekonomiska forandringar.

Mot denna bakgrund formuleras foljande hypotes:
H4: Det foreligger ett positivt samband mellan goodwillandel och sannolikheten for
goodwillnedskrivning.

Lénsamhet (ROA)

Lonsamhet har en central roll 1 tidigare forskning om goodwillnedskrivningar eftersom
atervinningsvéardet i hog grad baseras pa formégan att generera framtida kassafloden. Foretag
med svag lonsamhet har svérare att motivera ett oforandrat bokfort vérde, vilket kar
sannolikheten for att goodwill skrivs ned. Francis et al. (1996) och Zang (2012) visar att
foretag med lagre avkastning i storre utstrackning rapporterar nedskrivningar, vilket tyder pa
ett negativt samband mellan ROA och nedskrivningsbendgenhet. De menar att en langsiktigt
forsamrad resultatutveckling ar en tydlig indikation pa att goodwillens framtida avkastning
kan vara lidgre &n tidigare forvéntat.

Sambandet har bekriftats 1 senare studier. Abughazaleh et al. (2011) finner att svag lonsamhet
ar en av de mest betydelsefulla drivkrafterna bakom nedskrivningar i brittiska IFRS-bolag.
Avallone och Quagli (2015) visar motsvarande samband i europeiska foretag och
argumenterar for att ROA &r ett av de mest centrala métten for att identifiera nér redovisade
vérden inte lidngre dr forsvarbara. Det finns dock studier som visar att sambandet kan variera
mellan branscher, eftersom foretag i expansiva sektorer kan uppvisa temporért svag ldnsamhet
utan att det innebér ett permanent vardetapp (Jarva, 2009). Trots detta anvdands ROA i
majoriteten av forskningen som ett virderelevant matt for att forklara sannolikheten for
nedskrivning av goodwill.

Utifrén IAS 36 och agentteorin kan Ionsamhet ddrmed forstds som en variabel som péverkar
bade beddmningen av framtida kassafloden och ledningens incitament i
nedskrivningsprovningen. Svag lonsamhet forsvarar mojligheten att motivera optimistiska
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antaganden om framtida avkastning, samtidigt som den kan oka trycket pd ledningen att
anpassa de redovisade virdena till foretagets faktiska prestation. ROA blir ddrmed relevant for
att forstd sannolikheten for att goodwillnedskrivningar aktualiseras, snarare én att enbart
spegla kortsiktiga resultatsvingningar.

Mot denna bakgrund formuleras foljande hypotes:
HS: Det foreligger ett negativt samband mellan ROA och sannolikheten for
goodwillnedskrivning.

Féretagsstorlek

Foretagsstorlek forekommer ofta som forklarande variabel 1 empiriska studier av
goodwillnedskrivningar, eftersom storre foretag generellt har hdgre krav pa transparens och
utsétts for storre extern granskning. Riedl (2004) argumenterar for att stora foretag overvakas
mer av investerare, analytiker och revisorer, vilket minskar mdjligheten att anvinda
nedskrivningar opportunistiskt. Den 6kade informationsspridningen och
marknadsbevakningen kan dirfor bidra till en mer varderelevant tillimpning av IAS 36.
Vidare pekar Abughazaleh et al. (2011) pd att stora foretag ofta har mer komplexa
verksamheter och fler kassagenererande enheter, vilket kan 6ka sannolikheten for
nedskrivningar vid forsimrade marknadsforhéllanden, eftersom fler enheter ska provas for
nedskrivning.

Tidigare forskning visar dock blandade resultat. Francis et al. (1996) och Beatty och Weber
(2006) finner ett negativt samband mellan foretagsstorlek och goodwillnedskrivningar, vilket
stodjer hypotesen om att storre foretag 1 ldgre utstrackning anvander nedskrivningar
strategiskt. I kontrast visar Avallone och Quagli (2015) att sambandet inte alltid 4r statistiskt
signifikant 1 europeiska IFRS-foretag, vilket tyder pa att stora foretag inte nddvéndigtvis ér
mindre benégna att skriva ned goodwill.

Utifran agentteorin och den positiva redovisningsteorin kan foretagsstorlek forstas som en
variabel som péaverkar bade graden av extern granskning och omfattningen av den interna
komplexiteten i nedskrivningsprovningen. A ena sidan kan storre foretag mota starkare
overvakning frin marknaden, vilket kan begrinsa opportunistiska redovisningsval. A andra
sidan kan en mer komplex organisationsstruktur med fler kassagenererande enheter 6ka
sannolikheten for att nedskrivningsbehov identifieras. Foretagsstorlek blir ddrmed relevant for
att forstd hur institutionella och organisatoriska forutsattningar samverkar i beslutet om
goodwillnedskrivningar, snarare én att entydigt paverka utfallet i en given riktning.

Mot denna bakgrund formuleras foljande hypotes:
H6: Det foreligger ett negativt samband mellan foretagsstorlek sannolikheten for
goodwillnedskrivning.

2.5 Sammanfattning av teoretisk referensram

Den teoretiska referensramen visar att goodwillnedskrivningar paverkas av bdde interna
incitament och externa ekonomiska variabler, vilka tillsammans styr sannolikheten och
tidpunkten for nedskrivningar. Tre centrala teoretiska perspektiv har anvénts for att belysa
detta: agentteorin, positiv redovisningsteori (PAT) och earnings management-teorin.

Agentteorin forklarar varfor ledningen kan agera opportunistiskt vid goodwillnedskrivningar,
exempelvis genom att utnyttja informationsasymmetri eller agera utifrdn egna mal snarare &n
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dgarnas intresse. PAT konkretiserar dessa incitament genom tre hypoteser:
bonusplanhypotesen skuldkontraktshypotesen (incitament att skydda nyckeltal kopplade till
lanevillkor) och politiska kostnadshypotesen. Earnings management-teorin forklarar hur dessa
drivkrafter realiseras i praktiken, sérskilt genom strategier som income smoothing och big
bath accounting, dir goodwillnedskrivningar anvénds for att paverka resultatprofilen snarare
an att spegla verkliga vardeminskningar.

Tidigare forskning bekriftar att opportunistiska variabler paverkar nedskrivningsbeteendet.
VD-byte ér ofta kopplat till omfattande nedskrivningar som en del 1 en big bath-strategi. Hog
skuldsittning tenderar att minska benidgenheten till nedskrivning, sarskilt nir foretaget vill
undvika att forsdmra kreditvardighet eller bryta mot ldnevillkor. Foretag som uppvisar tecken
pa resultatutjamning genomfor ofta goodwillnedskrivningar i ekonomiskt starka ar snarare dn
1 svaga, for att minska resultatsvingningar.

Aven foretagsekonomiska variabler spelar en betydande roll. En hdg andel goodwill i
balansrikningen okar risken for nedskrivning pé grund av tillgangens osékra virde. Svag
l6nsamhet (métt som ROA) tyder pa minskad atervinningsforméga och foranleder ofta
nedskrivning. Foretagsstorlek har en mer komplex roll, dir vissa studier visar att storre
foretag skriver ned oftare pd grund av fler provningsenheter och dkad transparens, medan
andra pekar pa att extern granskning minskar mojligheten till opportunistiska nedskrivningar.

Nedan presenteras en modell som sammanfattar de teorier och variabler som enligt tidigare
forskning och teorier kan paverka sannolikheten for goodwillnedskrivningar:

P ResukatmampulenngsteonR"‘\\ B VD !’,V“‘.s‘
{ Big bath )] ~— ———_
y 5 Income smoothing ’,4{_ s G2
e SR S B R AT TN
(_ Resultatujamnmg > S~
o~ Positive Accounting Theory g oy A —— e
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Figur 2-Teoretisk modell over variabler och teorier som paverkar goodwillnedskrivningar
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3. Metod

1 detta kapitel redogors for den metodologiska ansatsen som ligger till grund for studiens
genomforande. Syftet dr att undersoka sambanden mellan valda variabler och sannolikheten for
goodwillnedskrivning. For att uppnd detta har en kvantitativ forskningsstrategi med deduktiv ansats
valts. Kapitel 3 inleds med en diskussion om forskningsstrategi och vetenskaplig ansats, foljt av en
beskrivning av urvalet och bortfallet i studien. Ddrefter presenteras hur de teoretiska begreppen har
operationaliserats till mdtbara variabler samt vilken statistisk modell som tillimpats i analysen. Mdlet
dr att sdkerstdlla transparens och reproducerbarhet i hur studien har genomforts, fran datainsamling
till hypotesprévning.

3.1 Forskningsstrategi

Det finns tvd huvudsakliga forskningsstrategier inom samhaéllsvetenskapen: den kvantitativa
och den kvalitativa metoden. Dessa skiljer sig framst at 1 hur data samlas in, analyseras och
tolkas. Den kvantitativa forskningsstrategin anvinds nér forskaren systematiskt samlar in
empiriska och kvantifierbara data, sammanfattar dessa i statistisk form och analyserar
resultaten for att testa hypoteser (Saunders, Lewis & Thornhill, 2019). Kvantitativ forskning
kénnetecknas av att den betonar métbarhet, generaliserbarhet och kausala samband (Bryman
& Bell, 2017: Creswell, 2014)

Den kvalitativa forskningsstrategin kan i viss mén beskrivas som motsatsen, eftersom den
fokuserar pa ord, tolkning och forstéelse snarare an numerisk matning (Bryman och Bell,
2017). Den kvalitativa metoden kdnnetecknas av att forskaren sjélv deltar 1 den sociala
kontext som studeras och tolkar fenomenet utifran subjektiva upplevelser. Utifrdn denna
uppsats syfte, som dr att analysera sambanden mellan VD-byte, skuldséttningsgrad och
resultatutjimning samt foretagens nedskrivning av goodwill, har en kvantitativ
forskningsmetod valts. Metoden &r 1dmplig eftersom den mdjliggor statistisk testning av
samband mellan de oberoende variablerna och den beroende variabeln, det vill sdga
nedskrivning av goodwill.

Den kvantitativa forskningsstrategin tillimpas genom att insamlad data fran foretagens
arsredovisningar for perioden 2021 till 2024 bearbetas och analyseras. Studien omfattar IT
och telekombolag noterade i Norden som redovisar enligt IFRS. Genom att operationalisera
variabler VD-byte, skuldséttningsgrad och resultatutjimning kan studien identifiera eventuella
monster eller statistiskt signifikanta samband mellan dessa och foretagens beslut att skriva
ned goodwill. Den kvantitativa metoden lampar sig sdrskilt vél 1 detta ssmmanhang eftersom
goodwillnedskrivningar kan kvantifieras och jaimforas mellan foretag och 6ver tid. Genom att
anvinda numeriska data kan studien prova hypoteser om opportunistiska beteenden i relation
till ekonomiska variabler pé ett systematiskt sétt.

3.2 Vetenskaplig ansats

Inom samhillsvetenskaplig forskning talar man ofta om tva huvudsakliga vetenskapliga
ansatser: den deduktiva och den induktiva. Den deduktiva ansatsen utgér fran befintliga
teorier for att hdrleda hypoteser som sedan testas empiriskt. Syftet ér att bekrifta eller forkasta
dessa hypoteser utifran insamlade data (Bryman & Bell, 2017; Saunders, Lewis & Thornhill,
2019). Den induktiva ansatsen dédremot innebér att forskaren utgar fran observationer och
dérefter formulerar teoretiska slutsatser eller generaliseringar.
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Enligt Bryman och Bell (2017) handlar deduktion om att rora sig fran teori till observation,
medan induktion gér i motsatt riktning. Den deduktiva ansatsen dr vanligast i kvantitativ
forskning eftersom den bygger pa etablerade teorier och mdjliggor hypotesprovning med hjilp
av empiriska data (Hyde, 2000). Denna studie tilldmpar ett deduktivt forhallningssétt eftersom
den utgér fran tidigare forskning om goodwillnedskrivningar, resultatmanipulering och
opportunistiskt beteende (exempelvis Beatty och Weber, 2006; Avallone och Quagli, 2015)
Med utgdngspunkt i denna litteratur formuleras hypoteser om hur de tre utvalda variablerna
VD-byte, skuldsittningsgrad och resultatutjimning forvéntas paverka sannolikheten for
nedskrivning av goodwill.

Studien samlar in och bearbetar data fran foretagens arsredovisningar och provar dessa
hypoteser statistiskt genom kvantitativ analys. Den deduktiva ansatsen dr darfor mest lampad
eftersom den gor det mojligt att testa teoretiskt grundade samband mellan de oberoende
variablerna och den beroende variabeln. Genom detta tillvigagingssitt kan forskningen bidra
till att bekrifta eller nyansera tidigare resultat om opportunistiska variabler och ekonomiska
variabler som paverkar goodwillnedskrivningar i en nordisk kontext.

3.3 Urval

Urvalet i denna studie bestar av foretag verksamma inom IT och telekomsektorn som ar
noterade pa de nordiska borserna. Det inkluderar foretag noterade pa Nasdaq Stockholm,
Nasdaq Helsinki, Nasdaq Copenhagen, Nasdaq Iceland samt Oslo Bers. Urvalet bestér av
foretag inom segmenten large-cap och mid-cap, vilket innebér att foretagen klassificeras
utifran sitt marknadsvirde. Nasdaq definierar large-cap som foretag med ett marknadsvérde
over 1 miljard euro och mid cap som foretag med ett marknadsvarde mellan 150 miljoner och
1 miljard euro. Denna segmentering anvénds 1 kapitalmarknadssammanhang for att gruppera
foretag med liknande storlek, synlighet och finansiella forutsattningar. Foretag inom dessa
segment dr dessutom i hogre grad foremal for extern granskning, transparenskrav och
detaljerad rapportering enligt IFRS, vilket gér dem sérskilt lampliga for studier som ror
goodwill och nedskrivningar.

Branschen valdes eftersom foretag inom IT och telekom ofta har en stor andel goodwill i
forhéllande till sina totala tillgdngar, vilket gor dem sirskilt relevanta for studier som ror
nedskrivningar enligt IAS 36 (Saunders & Brynjolfsson, 2016). Foretag inom dessa sektorer
kidnnetecknas av omfattande forvarvsaktivitet och snabb teknologisk utveckling. Dessa
variabler bidrar till att goodwill utgor en betydande del av balansrdkningen och att
nedskrivningsbeslut kan fa en stor paverkan pa det redovisade resultatet. Tidigare forskning
har ocksa visat att foretag 1 branscher med hoga immateriella tillgdngar tenderar att uppvisa
storre ledningsmassig handlingsfrihet 1 bedomningen av goodwillvéirden (Avallone och
Quagli, 2015; Giner och Pardo, 2015).

Studien omfattar foretag som redovisar enligt International Financial Reporting Standards
(IFRS) for att sékerstilla jimforbarhet i redovisningen mellan ldnder. Foretag som inte
tillimpar IFRS eller som saknar tillgéingliga &rsredovisningar for ndgon av de undersokta dren
exkluderas fran urvalet.

Urvalet baseras pa foljande kriterier:
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1. Foretaget dr noterat pa large-cap eller mid-cap listan 1 ett nordiskt land.

2. Foretaget tillhor branschen informationsteknologi eller telekommunikation enligt
branschklassificeringarna hos Nasdaq eller Oslo Bers.

3. Foretaget tillimpar IFRS i sin finansiella rapportering.
4. Arsredovisningar for samtliga r mellan 2021 och 2024 ir tillgingliga.
5. Foretaget redovisar goodwill i sin balansrdakning.

I de fall ett foretag hade flera aktieslag, saisom A- och B-aktier, inkluderades endast ett av
dessa i urvalet. Eftersom aktieslagen representerar samma juridiska enhet och baseras pa
samma finansiella rapportering skulle inkludering av bada innebara dubbelridkning av
identiska data. For att undvika detta och sdkerstélla datans kvalitet valdes det mest omsatta
aktieslaget, vanligtvis B-aktien. B-aktien bedoms ge en mer representativ bild av foretagets
marknadsvirde eftersom den i regel handlas i stérre volymer och dterspeglar marknadens
prisséttning mer korrekt. Detta tillvigagéngssitt verensstimmer med tidigare studier inom
omradet (Abughazaleh et al., 2011; Avallone & Quagli, 2015).

Vissa foretag dr dubbellistade pa flera borser och handlas i olika valutor (t.ex. SEK och EUR).
Eftersom den finansiella rapporteringen enligt IFRS upprittas pa koncernniva och inte skiljer
sig mellan listningarna, behandlades varje bolag som en enhet oberoende av handelsvaluta
eller marknadsplats. Endast den priméra noteringen beaktades i urvalet.

Den slutliga populationen utgors av samtliga foretag som uppfyller ovanstdende kriterier.
Urvalet forvéntas ge en bred och representativ bild av hur IT och telekombolag i Norden
hanterar goodwillnedskrivningar och vilka variabler som pédverkar dessa beslut.

3.3.1 Urvalsprocess och bortfall

Urvalsprocessen inleddes med att samtliga large-cap- och mid-cap bolag inom IT- och
telekombranschen himtades frdn Nasdaq Nordens och Euronext Oslos officiella webbplatser.
Informationen kompletterades direfter med data fran Retriever Business for att sidkerstilla
tillgang till arsredovisningar och verifiera tillimpningen av IFRS.

Totalt identifierades 57 foretag som uppfyllde kriterium 1 och 2 (det vill sdga bransch- och
segmenttillhorighet). Dérefter genomfordes en manuell granskning av respektive foretags
arsredovisningar for perioden 2021-2024 for att undersdka om dven kriterium 3—5 var
uppfyllda. De foretag som inte redovisade goodwill, inte tillimpade IFRS eller saknade
arsredovisningar for hela perioden exkluderades.

Flera foretag uteslots dven pd grund av att deras aktier dr noterade i flera valutor eller pé flera
handelsplatser, vilket innebér att samma aktie handlas parallellt i exempelvis bade svenska
kronor (SEK) och euro (EUR). Detta kallas i studien for dubbel valuta” och kan leda till
dubbelrdkning av identiska finansiella rapporter om bada noteringarna inkluderas. For att
undvika detta har endast den primédra borsnoteringen beaktats i urvalet. Exempelvis handlas
Better Collective 1 bade danska kronor (DKK) och euro (EUR), och Telia Company é&r noterat
1 bade SEK och EUR.
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Vid forekomst av flera aktieslag, sdsom Tele2 A och B, Viaplay Group A och B, Ericsson A
och B, samt Vend Ser. A och B, har endast ett aktieslag (vanligtvis B-aktien) inkluderats 1
studien. Tre stycken foretag uteslots dven p.g.a. att de inte rapporterade goodwill i sina
finansiella rapporter. Dessa foretag var Yubico AB, Hacksaw, CBRAIN

Efter denna selektion bestod det slutliga urvalet av 47 foretag som uppfyllde samtliga fem
kriterier och ddrmed utgor studiens analyspopulation. 4 &r ska undersokas (2021-2024) vilket
utgor 188 observationer (4*47) i form av bolagsredovisningar.

Tabellen nedan visar en sammanfattning av studiens urval, bortfall och det totala antalet
observationer under perioden 2021-2024.

Tabell I1-Sammanfattning av studiens urval, bortfall och det totala antalet observationer

Kategori Antal foretag Andel av population (%) Kommentar
Slutlig 57 100 Identifierade IT-
population och telekombolag.
Bortfall 10 18 Uteslutna p.g.a.

ingen goodwill
eller dubbelnotering.

Urval a7 82 Foretag som
uppfyllde alla
fem kriterier.

Totalt antal 188 47 x< 4 ar 47 foretag x 4 ar =
observationer 188 observationer. 188 observationer.

Bryman & Bell (2017) definierar bortfall som en brist pa tillgédngliga data som uppstér under
genomforande av en undersdkning. Bristen kan bero pa olika orsaker sasom att deltagare
viljer att avbryta sin medverkan, tekniska problem som hindrar insamlingen av data, och
annat. Efter avslutad data insamling observerades en bortfallsfrekvens pa 17,24% mellan de
ursprungliga 57 foretagen, vilket motsvarade 10 foretag som inte ingick 1 det slutgiltiga
urvalet. Denna figur nedan presenterar orsaken till bortfallen.

Bortfall per kategori i studiens urval

Antal féretag

Redovisar ej goodwill Dubbel valuta (NOK, EUR, DKK)Dubbelnoterade aktieslag
Orsak till bortfall

Figur 3- Bortfall per kategori i studiens urval
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Studien omfattar 47 nordiska IT- och telekombolag som uppfyller kriterierna att vara noterade
pa Nasdaq Norden samt Oslo Bers large-cap eller mid-cap 1 Sverige, Norge, Danmark,
Finland eller Island samt att tillimpa IFRS. Urvalet bestar av 26 svenska, 7 norska, 9 finska, 4
danska bolag och 1 isldndskt bolag. Denna geografiska spridning mgjliggdr en analys av
goodwillnedskrivningar i en bred nordisk kontext samtidigt som samtliga foretag foljer
samma redovisningsstandard.

Bolagen representerar flera centrala segment inom IT och telekom, sdsom system- och
mjukvaruutveckling (exempelvis Knowit, Lime Technologies och Qt Group), IT-infrastruktur
och molntjénster (Atea, Proact, Dustin), telekommunikations- och nitverkslosningar
(Ericsson, Nokia, Telia, Elisa), cybersdkerhet (WithSecure, Trifork, Siminn) samt hardvara
och komponenttillverkning (Hexatronic, Nordic Semiconductor, SmartOptics). Branschen
kinnetecknas av snabb teknisk utveckling, hdg innovationsgrad och frekventa forvirv, vilket
medfor att goodwill ofta utgdr en betydande del av balansrdkningen.

Foretagen varierar kraftigt 1 storlek. Vissa dr multinationella aktérer med omfattande global
verksamhet och mycket stora balansrdkningar, medan andra ar mellanstora tillvixtbolag som
framst vuxit genom strategiska forvérv. Denna variation skapar goda forutsittningar for att
analysera hur variabler som skuldséttning, 16nsamhet och goodwillandel kan paverka
sannolikheten for nedskrivningar. Eftersom samtliga bolag bedriver forvarvsbaserad tillvaxt
och har betydande immateriella tillgangar r urvalet sédrskilt relevant {or att studera den
bedomning som krévs i nedskrivningsprovningar enligt IAS 36. Detta gor det mojligt att
undersdka om goodwillnedskrivningar fraimst speglar ekonomiska realiteter eller om
ledningens incitament, exempelvis vid vd-byte eller perioder med resultatpaverkan, ocksa kan
spela en roll.

De ekonomiska nyckeltalen for respektive foretag redovisas i bilaga X dé dessa dr omfattande
och ddrmed mer 6verskadliga i bilageform.

3.4 Operationalisering av variabler

Operationalisering innebar att forskaren dversitter teoretiska begrepp till métbara variabler
som kan anvéndas i den empiriska analysen. Syftet &r att skapa en tydlig koppling mellan
teori och observation sa att studiens hypoteser eller forskningsfrdgor kan provas pé ett
systematiskt och reproducerbart sitt (Bryman & Bell, 2017; Saunders, Lewis & Thornhill,
2019).

I denna studie har de teoretiska variablerna som forvéntas paverka nedskrivning av goodwill
identifierats och Oversatts till kvantitativa variabler, vilka har métts utifran information 1
foretagens arsredovisningar for perioden 2021-2024. Nedan presenteras en sammanstillning
av de variabler som ingar 1 studien samt hur dessa har definierats och métts.

3.4.1 Beroende variabel

I denna undersokning definieras den beroende variabeln som férekomsten av nedskrivning av
goodwill under ett visst rakenskapsér. Variabeln har operationaliserats som en binér variabel,
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dar virdet 1 anger att foretaget rapporterat en goodwillnedskrivning under aret, och vérdet 0
anger att ingen sddan nedskrivning har genomforts.

Denna kodning har valts for att skapa en tydlig avgransning mellan foretag som genomfort en
nedskrivning och de som inte gjort det, vilket underlittar tolkningen av resultaten. Genom att
behandla nedskrivning som en hdndelsevariabel snarare 4n ett belopp mojliggors en analys av
sannolikheten for att en nedskrivning sker, snarare dn dess omfattning.

Utformningen ligger i linje med tidigare forskning (Abughazaleh et al., 2011; Amel-Zadeh &
Glaum, 2023; Zang, 2012), dir goodwillnedskrivning betraktas som ett binért utfall. Denna
metod gor det mojligt att analysera vilka variabler som paverkar foretagens sannolikhet att
genomfora en nedskrivning, snarare én att fokusera pa storleken pa sjdlva
nedskrivningsbeloppet.

3.4.2 Oberoende variabler kopplade till opportunistiskt beteende

De tre foljande variablerna fungerar som proxys for att undersoka huruvida foretagsledningen agerar
opportunistiskt.

VD-Byte

Variabeln VD-byte har i denna studie operationaliserats som en dummyvariabel, i linje med
tidigare forskning (Abughazaleh et al., 2011; Beatty & Weber, 2006) Variabeln antar vérdet 1
om ett byte av verkstéllande direktor har skett under det aktuella rékenskapséaret, och virdet 0
om inget byte har skett. Information om VD-bytet har inhdmtats manuellt fran foretagens
arsredovisningar samt verifierats via databasen Orbis. Kodningen har genomforts konsekvent
for samtliga observationer i urvalet for att sékerstélla reliabilitet.

Skuldsattningsgrad

Variabeln skuldséttningsgrad har 1 denna studie inkluderats som en proxy for foretagets
finansiella risk och potentiella paverkan fran kreditgivare. Den har operationaliserats som
forhéllandet mellan totala skulder och totala tillgdngar vid rdkenskapsarets slut, i enlighet med
tidigare forskning (Abughazaleh et al., 2011; Beatty & Weber, 2006). Variabeln méts som ett
kontinuerligt kvotmatt, dir vérdet berdknas genom att dividera totala skulder med totala
tillgangar. Den anvinds for att analysera sambandet mellan graden av skuldséttning och
sannolikheten for att en goodwillnedskrivning genomfors.

Resultatutjaimning

Variabeln har operationaliserats for att finga om ett foretags resultat fore avskrivningar,
nedskrivningar, rantekostnader och skatter (EBITDA) 6verstiger vad som kan betraktas som
ett normalt resultat for det aktuella foretaget under ett givet rikenskapsar. EBITDA anvinds
eftersom det ger en mer rittvisande bild av den operativa lonsamheten genom att exkludera
effekter frén finansiering och redovisningsméssiga poster. Detta gor mattet sarskilt lampligt
for att analysera resultatnivier 6ver tid och identifiera perioder dér foretag har mojlighet att
jdmna ut resultatet genom att exempelvis genomfora goodwillnedskrivningar.

For att médta detta har median-EBITDA beridknats for varje foretag 6ver den studerade
perioden 2021-2024. Varje ar dir foretagets EBITDA ligger 6ver medianvirdet tilldelas
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vardet 1, vilket indikerar ett hogre resultat 4n normalt, medan &r med légre resultat dn
medianen tilldelas virdet 0. Denna binédra kodning forenklar analysen och mdjliggor
statistiska jimforelser mellan perioder med och utan potentiellt resultattryck.
Operationaliseringen foljer tidigare forskning som analyserat ledningens incitament att
paverka resultatet genom att justera nedskrivningstidpunkten (Riedl, 2004; Beatty & Weber,
2006; Abughazaleh et al., 2011).

3.4.3 Oberoende foretagsspecifika ekonomiska variabler

Tidigare forskning (Riedl, 2004; Beatty & Weber, 2006; Abughazaleh et al., 2011) betonar
vikten av att kontrollera for ekonomiska variabler som kan paverka nedskrivning av goodwill.
Eftersom detaljerad information om kassagenererande enheters atervinningsvérden inte ar
tillgdnglig, anvénds foretagsspecifika variabler som empiriska proxys for dessa underliggande
ekonomiska forhallanden. I denna studie inkluderas tre sddana variabler 16nsamhet (ROA),
foretagsstorlek och goodwillandel vilka speglar centrala ekonomiska egenskaper som i
tidigare studier visat sig ha samband med beslut om goodwillnedskrivningar. Dessa variabler
anviands for att kontrollera foretagets ekonomiska stillning och isolera dess paverkan pa
sannolikheten for goodwillnedskrivningar.

Lonsamhet

Lonsamhet mits i denna studie med hjélp av nyckeltalet ROA (Return on Assets), vilket
beréknas som foregéende ars rorelseresultat dividerat med totala tillgangar. Méttet anvénds
for att fanga foretagets formaga att generera vinst i relation till sina tillgdngar och utgor ett
centralt nyckeltal for att bedoma den ekonomiska effektiviteten. Genom att anvianda
foregdende ars virden sdkerstills att Idnsamheten mits innan eventuell goodwillnedskrivning
har genomforts, vilket minskar risken for att den beroende variabeln paverkar den oberoende.
ROA har anvints i flera tidigare studier som undersokt nedskrivningar av goodwill (Riedl,
2004; Beatty & Weber, 2006; Abughazaleh et al., 2011) och betraktas som ett robust matt pa
finansiell prestation.

Foretagsstorlek

Foretagsstorlek méts 1 denna studie som den naturliga logaritmen av foretagets totala
tillgdngar vid rdkenskapsarets slut. Logaritmeringen anvinds for att reducera skillnader
mellan smé och stora foretag och skapa en mer normalfordelad variabel som ldmpar sig for
regressionsanalys. Aven om urvalet baseras pa Nasdags segment large-cap och mid-cap, vilka
definieras utifran marknadsvérde, 4r marknadsvérde inte ett I1ampligt matt att anvinda som
variabel i den statistiska analysen. Marknadsvérde péverkas av faktorer som
marknadssentiment, rdntenivaer och aktiekursernas volatilitet, och speglar ddrmed inte
nodvindigtvis foretagets underliggande resursbas. Totala tillgangar utgoér ddremot ett stabilt
och redovisningsbaserat matt som béttre representerar foretagets faktiska ekonomiska
struktur.

Goodwillnedskrivningar enligt IAS 36 baseras pa jaimforelser mellan bokforda varden och
atervinningsvérden, vilka 1 sin tur utgér fran tillgdngar och kassagenererande enheter.
Eftersom impairment-modellen ar direkt kopplad till balansrdkningens virden, dr
balansomslutning ett teoretiskt mer relevant métt pd foretagsstorlek én marknadsvérde.
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Dessutom foljer valet tidigare forskning inom goodwillomradet, dér totala tillgangar
aterkommande anvinds som proxy for storlek (exempelvis Abughazaleh et al., 2011; Avallone
& Quagli, 2015; Glaum et al., 2018). Méttet fangar foretagets ekonomiska kapacitet och
resursniva och mdjliggor en mer tillforlitlig tolkning av hur storlek paverkar sannolikheten for
nedskrivningar.

Goodwillandel (Goodwill ratio)

Goodwillandel mits som foretagets goodwill dividerat med totala tillgangar vid
rakenskapsarets slut. Mattet anvénds for att fanga hur stor andel av foretagets tillgdngar som
utgors av goodwill och ddrmed hur exponerat foretaget dr for nedskrivningsrisk. En hog
goodwillandel kan innebéra storre potentiella effekter pa resultatet vid en nedskrivning.
Operationaliseringen foljer tidigare forskning (Abughazaleh et al., 2011; Giner & Pardo,
2015; Amel-Zadeh & Glaum, 2023).

3.4.4 Kontrollvariabel

For att kontrollera for tidsméssiga effekter inkluderades rikenskapsar i den empiriska
modellen som en kontrollvariabel. Genom att beakta variationer mellan &ren 2021-2024
mojliggors en analys av hur fordndringar 1 den ekonomiska omgivningen kan paverka
foretagens beslut om goodwillnedskrivningar. Under den studerade perioden préglades
marknaden av flera exceptionella hdndelser, sdsom efterverkningar av covid-19-pandemin,
fordndrade rintenivaer och 6kad makroekonomisk osékerhet. Detta kan ha haft betydelse for
foretagens framtidsbedomningar och virderingsantaganden.

Inkluderingen av rédkenskapsér bidrar ddrmed till att isolera effekter som inte &r direkt
kopplade till foretagens individuella ekonomiska forutséttningar, utan som snarare reflekterar
bredare konjunkturella och redovisningsmaéssiga forhallanden. Tidigare forskning har visat att
goodwillnedskrivningar tenderar att paverkas av makroekonomiska cykler, forandringar i
redovisningspraxis samt externa chocker, vilket motiverar att tidsdimensionen beaktas 1
analysen (Abughazaleh et al., 2011; Girella et al., 2022). Sammantaget stirker detta
modellens forklaringskraft och bidrar till en mer nyanserad forstdelse av de variabler som
ligger bakom beslut om goodwillnedskrivning.

For att tydliggdra hur studiens teoretiska begrepp har dversatts till métbara variabler
presenteras nedan en sammanstillning 6ver variabler, deras definitioner, berdkningar samt
datakillor. Tabellen sédkerstéller transparens 1 studiens operationalisering och foljer
metodpraxis 1 tidigare forskning (Bryman & Bell, 2017).

Tabell 3- Sammanstdillning av definitioner och operationalisering av variabler
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Beroende variabel

Oberoende variabler

Opportunistiskt Beteende

Skuldsgrad Skuldséttningsgrad Totala skulder / Totala tillgdngar ~ Abughazaleh et al. (2011); Beatty &
Weber (2006); Riedl (2004)

Foretagsekonomiska variabler

Storlek Foretagsstorlek In(Totala tillgangar) Abughazaleh et al. (2011); Amel-
Zadeh & Glaum (2023);

Kontrollvariabel

3.5 Statistisk modell

3.5.1 Logistisk regressionsmodell

Denna studie syftar till att undersoka vilka variabler som paverkar sannolikheten for att ett
foretag genomfor en goodwillnedskrivning under perioden 2021-2024. Eftersom den
beroende variabeln, goodwillnedskrivning, dr dikotom och kan anta vérdet 1 om en
nedskrivning har genomforts och 0 annars, anvénds en logistisk regressionsmodell. Denna
modell mgjliggdr en samtidig analys av flera oberoende variabler, bade kontinuerliga och
dikotoma, i enlighet med principerna for multivariat analys (Bryman & Bell, 2017).

Den logistiska regressionsmodellen dr lamplig eftersom sambandet mellan de oberoende
variablerna och det dikotoma utfallet inte &r linjart, vilket gor att en vanlig linjar
regressionsmodell inte &r tillamplig. I stdllet anvénds den logistiska funktionen for att
modellera sannolikheten att en goodwillnedskrivning sker givet ett foretags specifika

32



egenskaper. Modellen estimerar hur fordndringar i de oberoende variablerna péverkar
sannolikheten for att en nedskrivning aktualiseras (Hosmer, Lemeshow & Sturdivant, 2013).

Koefficienterna i modellen tolkas genom oddskvoter, vilka visar hur sannolikheten for
nedskrivning fordndras nér en oberoende variabel 6kar med en enhet, givet att dvriga
variabler halls konstanta (Pampel, 2000). Metoden ér i linje med tidigare forskning inom
omradet (Abughazaleh et al., 2011; Girella et al., 2022; Amel-Zadeh & Glaum, 2023), dar
logistisk regression anvints for att analysera foretagsledares incitament och ekonomiska
variabler kopplade till goodwillnedskrivningar.

Formeln nedan visar den logistiska regressionsmodell som tillimpas i studien. Modellen
illustrerar sambandet mellan den beroende variabeln, goodwillnedskrivning (GWN), och de
oberoende variablerna som representerar bade opportunistiska- och foretagsspecifika
variabler. Ekvationen inkluderar d&ven arsdummies som kontrollvariabler for att fanga
tidsmissiga effekter samt en felterm (&i;) som representerar icke-observerade variabler som
kan paverka sannolikheten for nedskrivning.

GWNiivy = Bo + B1 VDbytea + B2 Skuldséttningsgradin + s Resultatutjidmningain + Ba ROAw-1 + Ps Storlekan + Bs Goodwillandeliy + Z Bt Are + &an

GWN_it = Forekomst av goodwillnedskrivning (1 = ja, 0 = nej)
Bo = Konstant (intercept)
VDbyte_it = Dummyvariabel (1 om VD-byte, annars 0)

Skuldsattningsgrad_it = Totala skulder / Totala tillgdngar
Resultatutjamning_it = 1 om EBITDA > median, annars 0
ROA_it-1 = Lénsamhet féregdende ar (rorelseresultat / tillgdngar)
Storlek_it = In(Totala tillgdngar)

Goodwillandel_it = Goodwill / Totala tillgdngar

¥ B_t Ar_t = Kontrollvariabler for ar (2022-2024, 2021 som referensar)

€_it = Felterm

i = Foretag, t=Ar

Formell 1-Formeln till den logistiska regressionsmodellen

3.5.2 Pearsons korrelationsanalys

For att undersoka eventuella samband mellan de oberoende variablerna genomfors en
Pearsons korrelationsanalys. Syftet dr att identifiera om det foreligger starka linjdra samband
mellan variablerna som kan indikera problem med multikollinearitet i den logistiska
regressionsmodellen. Multikollinearitet uppstér nér tva eller flera forklarande variabler ar
starkt korrelerade, vilket kan leda till instabila skattningar av regressionskoefficienterna och
ddrmed fOrsvara tolkningen av resultaten (Bryman & Bell, 2017). I linje med tidigare
forskning (Abughazaleh et al., 2011; Beatty & Weber, 2006; Girella et al., 2022) kommer en
Pearsons korrelationsmatris att uppréttas for samtliga oberoende variabler: VD-byte,
skuldséttningsgrad, resultatutjimning, ROA, foretagsstorlek, goodwillandel samt ar.
Korrelationer som dverstiger 0,7 betraktas enligt Bryman och Bell (2017) som tecken pé hog
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korrelation och kan indikera risk for multikollinearitet. Resultatet av korrelationsanalysen
kommer att presenteras i form av en tabell vilken visar bade styrkan och riktningen pa
sambanden mellan variablerna. Tabellen anvidnds som ett diagnostiskt verktyg for att bedoma
datans kvalitet och sédkerstilla att regressionsmodellen inte paverkas negativt av starka
samband mellan de oberoende variablerna.

3.6 Studiens kvalitetskriterier

For att kunna bedoma studiens trovdrdighet dr det centralt att diskutera dess validitet,
reliabilitet och replikerbarhet. Dessa begrepp anvinds for att virdera i vilken utstréickning
studiens resultat dr giltiga, tillforlitliga och mojliga att upprepa under liknande
forutsdttningar.

3.6.1 Validitet

Validitet handlar om att undersdkningen verkligen méter det den avser att méta (Bryman &
Bell, 2017: Field, 2018). I denna studie innebér det att variabler som konstruerats pa ett
korrekt sétt fangar de drivkrafter som kan forklara foretagens bendgenhet att skriva ned
goodwill. For att stirka den interna validiteten har operationaliseringen av variabler utformats
med utgangspunkt i tidigare forskning, diar exempelvis skuldsittningsgrad, I6nsamhet och
VD-byte ofta anvints som forklarande variabler (se bland annat Kjerland et.al., 2023).
Variablerna har ddrmed teoretisk forankring i etablerade modeller och anvénds pa ett liknande
sitt som i jamforbara studier, vilket bidrar till att resultaten kan anses vara giltiga.

For att ytterligare stirka den interna validiteten kommer en Pearsons korrelationsanalys att
genomforas mellan de oberoende variablerna. Syftet med denna analys &r att sdkerstilla att
variablerna inte ar starkt korrelerade med varandra och ddrmed mater olika aspekter av
foretagens finansiella stéllning. Korrelationer som dverstiger 0,7 kommer att betraktas som
tecken pa hog korrelation och mojlig risk for multikollinearitet (Bryman & Bell, 2017).
Genom denna kontroll avses den interna validiteten stirkas genom att sékerstélla att varje
variabel bidrar med unik forklaringskraft 1 den logistiska regressionsmodellen.

Den externa validiteten avser studiens generaliserbarhet. Da urvalet bestér av samtliga
nordiska I'T- och telekombolag pa Nasdaq Norden samt Oslo Bers large-cap och mid-cap som
uppfyller uppstillda kriterier, bedoms resultaten kunna ge en representativ bild for liknande
foretag 1 Norden. Déaremot kan resultaten inte generaliseras till andra branscher, eftersom
dessa kan paverkas av helt andra variabler vid nedskrivningsprovningar. Att perioden 2021—
2024 omfattar bade covid-pandemin och tiden dérefter starker validiteten i den meningen att
goodwillnedskrivningar provats under olika marknadsforhdllanden. For att ytterligare
sakerstilla validiteten har datainsamlingen genomforts manuellt direkt frin foretagens
arsredovisningar. Detta minskar risken for felaktigheter som kan uppsté vid anvéndning av
sekundéra databaser (t.ex. Retriever eller Orbis). Samtliga uppgifter har kontrollerats minst
tva génger av bada forfattarna, vilket starker den interna kontrollen och minskar risken for
mitfel.



3.6.2 Reliabilitet

Reliabilitet handlar om studiens tillforlitlighet och om métningen skulle ge samma resultat om
den genomfordes igen (Ejvegard, 2009). Da studien ar kvantitativ och bygger pa offentliga
arsredovisningsdata ar risken for subjektiva beddmningar begrénsad. For att ytterligare 6ka
reliabiliteten har ett kodschema anvints vid datainsamlingen dér varje variabel haft tydligt
definierade kriterier. Detta mojliggor att en annan forskare skulle kunna upprepa studien och

erhélla samma resultat, vilket dr centralt for den kvantitativa forskningsansatsen (Saunders,
Lewis & Thornhill, 2019).

Reliabiliteten kan emellertid paverkas av tolkningen av vissa uppgifter, exempelvis om ett
VD-byte har skett i nira anslutning till balansdagen eller hur goodwillnedskrivning redovisas
1 respektive bolag. For att hantera detta har endast uppgifter som tydligt framgéar 1
arsredovisningen inkluderats, och osdkra observationer har uteslutits. Ddrmed begransas
risken for systematiska fel. Sammanfattningsvis bedoms béde validiteten och reliabiliteten 1
studien vara god. Variablerna ir teoretiskt forankrade, datan dr insamlad fran priméra kéllor
och processen har genomforts pé ett konsekvent och transparent sitt, vilket sammantaget
starker studiens trovardighet.

3.6.3 Replikerbarhet

Replikerbarhet handlar om méjligheten for andra forskare att genomfora samma studie och na
liknande resultat, givet att de foljer samma metodologiska uppldgg (Yin, 2018: Bryman &
Bell, 2017). For att uppna detta har studiens metodval, urvalsprocess och datainsamling
redovisats pa ett transparent och systematiskt sitt. Variablernas konstruktion bygger pa
tidigare etablerad forskning, och kopplingen mellan teori och operationalisering har tydligt
forklarats. Genom att noggrant beskriva varje steg i forskningsprocessen, fran urvalskriterier
till kodningsforfarande, ges framtida forskare mdjlighet att reproducera analysen under
liknande f6rutsittningar. Darmed bedoms studien uppvisa god replikerbarhet.

3.7 Metodkritik

Trots att studiens metod dr noggrant utformad finns vissa begransningar som bor beaktas vid
tolkningen av resultaten. Eftersom studien anvinder en kvantitativ forskningsansats baserad
pa sekundirdata fran arsredovisningar ér det viktigt att uppméarksamma de potentiella felkillor
som foljer av detta tillvigagéngssitt. En forsta begransning ror tolkningen av informationen i
arsredovisningarna. Trots att alla foretag 1 urvalet tillimpar IFRS kan skillnader forekomma 1
hur standarderna tolkas och tilldmpas 1 praktiken (Gauffin & Nilsson, 2023).
Goodwillprovningar enligt IAS 36 innehaller ett betydande matt av ledningsbedomning, vilket
innebdr att foretag kan ha olika synsétt pa vad som utgor indikationer pd virdenedgéng. Detta
kan pdverka jaimforbarheten mellan féretagen och ddrmed studiens interna validitet.

En annan metodrelaterad begransning ar att urvalet dr avgransat till nordiska IT- och
telekombolag pa Nasdaq Norden och Oslo Bers large-cap & mid-cap. Denna avgransning
motiveras av studiens syfte, men den innebér ocksi att resultaten inte kan generaliseras till
andra branscher dér goodwillposter och nedskrivningsbeslut kan styras av andra variabler. Ett
bredare urval av foretag och sektorer hade mdjligen kunnat stirka den externa validiteten,
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men hade ocksd minskat den teoretiska stringensen i analysen. Vidare kan tidsperioden 2021—
2024 ses som béde en styrka och en svaghet. Den ticker covid-19-pandemin och aren dérefter,
vilket ger mojligheten att analysera goodwillnedskrivningar i ett unikt ekonomiskt lige.
Samtidigt kan det exceptionella marknadsklimatet under pandemin innebéra att resultaten
delvis paverkas av tillfdlliga faktorer och inte fullt ut speglar mer normala forhéllanden.

En annan svaghet dr kopplad till variabelkonstruktionen. Flera av variablerna, exempelvis
VD-byte och l6nsamhet, har operationaliserats pé ett liknande sitt som i tidigare forskning,
men viss subjektivitet kan inte uteslutas vid kodningen. Aven om bada forfattarna har
granskat observationerna oberoende av varandra kan sma skillnader i tolkning paverka
utfallet. Denna risk ar sérskilt relevant vid klassificeringen av nedskrivningsbeslut, dar
informationen ibland &r knapphéndig eller placerad i olika delar av &rsredovisningen.

Utover denna kodningsméssiga osékerhet finns dven metodologiska begriansningar kopplade
till valet av métt for vissa variabler, sirskilt foretagsstorlek. Ett alternativt métt pa
foretagsstorlek hade kunnat vara marknadsvirde, sdrskilt eftersom urvalet bygger pa Nasdags
Norden och Oslo Bers segment large-cap och mid-cap. Marknadsvirde kan fdnga
investerarnas virdering av foretagets framtida potential, men dess volatila natur gor det
mindre l[dmpligt som variabel i statistiska analyser som syftar till att forklara
goodwillnedskrivningar. Ett annat alternativ hade varit att mita storlek genom omséttning
eller antal anstéllda, vilket férekommer i vissa redovisningsstudier. Dessa métt valdes dock
bort eftersom de 1 mindre utstrickning speglar den balansbaserade struktur som ar central i
impairment-provningar enligt IAS 36.

Valet av totala tillgdngar innebér déarfor en avvigning mellan teoretisk relevans och
forskningspraxis. Samtidigt bor det noteras att olika métt pé storlek kan fnga olika
dimensioner av foretagens verksamhet. Detta kan paverka modellens forklaringsgrad och bor
beaktas vid tolkningen av resultaten. Att anvéinda balansomslutning anses dndé mest
dndamalsenligt i denna studie, men valet innebér att resultatet framst speglar ekonomisk
struktur snarare 4n marknadsvirdering.

En ytterligare begriansning &r att studien baseras enbart pa offentlig redovisningsinformation,
vilket innebar att den inte fangar de interna 6verviganden och strategiska beslut som ligger
bakom foretagens stillningstaganden till goodwillnedskrivningar. En kompletterande
kvalitativ studie med intervjuer eller enkéter till ekonomichefer hade kunnat ge en djupare
forstaelse for de underliggande motiven, men ligger utanfor ramen for denna studie. Slutligen
finns en risk for urvalsbortfall. Trots noggrann kontroll kan vissa foretag ha uteslutits pa
grund av otillgdngliga arsredovisningar eller brist pa nddvéndig information. Eftersom
bortfallet ar litet bedoms dock inte studiens resultat paverkas i ndgon avgoérande utstrackning.

Sammanfattningsvis innebdr metodvalet att studien uppnar en hog grad av objektivitet och
jamforbarhet, men till priset av vissa begransningar i forklaringsdjup. Genom att medvetet
redogora for dessa svagheter och hantera dem systematiskt har studiens trovardighet dndé
kunnat upprétthallas pa en nivd som ar forenlig med tidigare kvantitativa studier inom
omrédet (se t.ex Kjerland et al., 2023: AbuGhazaleh et al., 2011).
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4. Empiriskt resultat

1 detta kapitel presenteras resultaten fran den empiriska analysen av sambandet mellan
opportunistiska variabler, foretagsspecifika variabler och sannolikheten for
goodwillnedskrivningar. Syftet dr att prova studiens hypoteser genom beskrivande statistik,
korrelationsanalyser och regressionsmodeller. Analysen inleds med en oversikt over
variablernas centraltendens och spridning, foljt av test av antaganden for regressionsanalys.
Darefter redovisas resultaten fran den logistiska och linjdra regressionsmodellen. Malet dr att
identifiera vilka variabler som statistiskt forklarar foretags bendgenhet att skriva ned
goodwill, samt att analysera styrkan och riktningen i dessa samband.

4.1 Beskrivande statistik

Tabell 4 och Tabell 5 presenterar den beskrivande statistiken for samtliga variabler som ingér i
studien. For varje variabel redovisas antal observationer, medelvérde, standardavvikelse samt
minimum- och maximumvérden. Medelvérdet visar den genomsnittliga nivan for respektive
variabel under perioden, medan standardavvikelsen anger hur stor spridning det finns kring
detta genomsnitt.

Minimum- och maximumvérdena visar de ligsta respektive hogsta observerade vérdena i
datamaterialet och ger ddirmed information om variationsbredden i urvalet. For de variabler
som dr binért kodade, det vill siga som endast kan anta vérdet O eller 1, representerar
minimumvirdet frdnvaro av fenomenet och maximumvirdet dess forekomst.

Tabell 4 omfattar de variabler som kodats binért, inklusive goodwillnedskrivning, VD-byte
och resultatutjamning. Tabell 5 redovisar i stillet de kontinuerliga variablerna
skuldséttningsgrad, 16nsamhet (ROA), foretagsstorlek samt goodwillandel. Tillsammans ger
tabellerna en dversiktlig bild av datamaterialets struktur och utgdr grunden for den fortsatta
statistiska analysen.

Tabell 4 - Beskrivande statistiken for variablerna som kodats till 1/0: Goodwillnedskrivning, VD-byte
och resultatutjdmning.

45% Confidence Interval

Statistic Bias Std. Error Lowwer LIpper

Goodwillnedskriviing (1/0) N 188 0 1] 188 188

Minimumm 0

Maxirmum 1

Mean A2 00 .00 a2 A2

Std, Deviation 328 ,aao 000 328 328
VD-byta (1/0) M 188 0 1] 188 188

Minimumm 0

Maxirmnum 1

Mean A2 ,ao 00 g2 A2

Std. Deviation 322 ,ano aoo 322 A22
Resultatujamning (math M 188 0 o] 188 188

Minimum 0

Maximum 1

Mean A1 ,ao 00 51 51

Std. Deviation G001 ,ano aoo 501 01
Valld M (listwlisa) M 188 0 0 188 188
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Tabell 5 - Beskrivande statistiken for variablerna skuldsdttningsgrad, lonsamhet (ROA),
foretagsstorlek och goodwillandel.

Skuldsattningsgrad ROA Faretagsstorlek (Totala tillgangar) Goodwillandel (%)
Valid 188 188 188 188
IMean 0.535 0.063 9.501 0.300
Std. Deviation 0.182 0.095 1.943 0.163
Minimum 0117 -0.610 6.980 0.000
IMaximum 0.930 0.336 16.25 0.755

Urvalet bestar av nordiska I'T- och telekombolag noterade pa Nasdaq Norden samt Oslo Bers
large-cap och mid-cap under perioden 2021-2024. Datamaterialet omfattar totalt 47 foretag
och 188 drsobservationer. Urvalet har avgrinsats till dessa sektorer eftersom de kénnetecknas
av hoga goodwillnivéer till f6ljd av frekventa férvirv och snabb teknologisk utveckling.
Samtliga foretag tillimpar IFRS, vilket sdkerstéller jamforbarhet i redovisningen av goodwill
och nedskrivningsprévningar.

Den deskriptiva statistiken visar att goodwillnedskrivningar (GWN) har ett medelvirde pa
0,12, vilket innebdr att cirka 12 procent av foretagen i urvalet genomforde en nedskrivning
under respektive ar. Detta indikerar att goodwillnedskrivningar dr relativt ovanliga bland
nordiska I'T- och telekombolag, vilket ligger 1 linje med tidigare studier (Gauffin & Nilsson,
2023; Kjeerland et al., 2023). Variabeln VD byte uppvisar ett motsvarande medelvirde pa
0,12, vilket innebdr att omkring 12 procent av foretagen bytte verkstéillande direktér under
aret. Denna frekvens 6verensstimmer med tidigare svenska studier dir VD byten forekommer
1 cirka 10—15 procent av noterade bolag (Berbic & de Bares, 2020).

Vidare visar den beskrivande statistiken att skuldsattningsgraden i genomsnitt uppgar till 0,54
med en standardavvikelse pa 0,18, vilket innebér att skulder i genomsnitt motsvarar drygt
hilften av foretagens totala tillgdngar. Variationerna dr méttliga och ligger i niva med tidigare
europeiska studier (Abughazaleh et al., 2011; Avallone & Quagli, 2015).
Resultatutjamningsvariabeln uppvisar ett medelvérde pa 0,51, vilket antyder att ungefar
hilften av observationerna visar tecken pé earnings management enligt studiens kodning.
Detta indikerar variation 1 foretagens resultatutveckling over tid.

Nar det géller de foretagsekonomiska variablerna uppgar Ionsamheten, métt som ROA, i
genomsnitt till 0,063 med en standardavvikelse pa 0,095. Detta tyder pa lag till mattlig
lonsamhet bland bolagen, vilket dr vanligt i en bransch som préglas av snabb teknologisk
fordndring och hog kapitalintensitet. Den genomsnittliga foretagsstorleken, mitt som den
naturliga logaritmen av totala tillgangar, dr 9,50, vilket motsvarar bolag med tillgangar i
spannet mellan cirka 1 och 10 miljarder SEK. Goodwillandelen uppgar i genomsnitt till 0,30,
vilket innebir att goodwill utgor cirka 30 procent av de totala tillgangarna. Detta bekréftar
goodwillens centrala roll i IT- och telekomsektorn och motiverar studiens fokus.
Sammanfattningsvis visar den beskrivande statistiken pa tillracklig variation mellan
observationerna, badde vad géller opportunistiska incitamentvariabler och foretagsekonomiska
variablerna. Detta skapar goda forutséttningar for de fortsatta statistiska analyserna av
sambanden mellan studiens oberoende variabler och sannolikheten for goodwillnedskrivning.
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4.2 Kontroll av statistiska antaganden for logistisk regression

For att den logistiska regressionsmodellen ska kunna tolkas pa ett tillforlitligt sétt krévs att
vissa statistiska antaganden dr uppfyllda. I denna studie testas de antaganden som ir relevanta
for logistisk regression och som kan verifieras empiriskt. Det giller frimst att observationerna
ar oberoende, att datamaterialet inte uppvisar multikollinearitet, att sambandet mellan de
kontinuerliga variablerna och logiten ar tillrackligt linjart samt att inga extrema véarden
forekommer som riskerar att snedvrida analysen.

4.2.1 Dikotom variabel, datakontroller och linjaritetsbeddmning

Den beroende variabeln, goodwillnedskrivning (GWN), dr dikotom och kodad som 1 om en
nedskrivning genomforts under dret och 0 annars, vilket uppfyller modellens krav.
Datamaterialet bestdr av foretags-arsobservationer, vilket innebér att varje observation &r
oberoende av de dvriga. Denna struktur sikerstéller att antagandet om oberoende
observationer ar uppfyllt.

Fordelningen 1 den beroende variabeln visar att cirka 12,2 procent av observationerna
motsvarar foretag som genomfort nedskrivning under ret, medan resterande 87,8% procent
inte gjort det. Denna obalans ar typisk for studier av goodwillnedskrivningar och beddéms inte
utgora ett problem for analysen. Trots en viss obalans 87,8 % (utan nedskrivning) dr andelen
positiva utfall tillrdcklig for att modellen ska kunna estimera effekter, sirskilt med robusta
standardfel och tillrdckligt antal observationer per prediktor (Peduzzi et al., 1996).

Tabellen visar frekvensfordelningen av forekomsten av goodwillnedskrivningar bland de
undersokta foretagen under den aktuella perioden. Av totalt 188 foretag har 23 foretag
(12,2 %) genomfort minst en goodwillnedskrivning, medan 165 foretag (87,8 %) inte gjort
ndgon nedskrivning.

Tabell 6- Frekvensfordelning av goodwillnedskrivningar.

Goodwillnedskrivning (1/0)

Cumulative
Frequency  Percent  Walid Percent FPercent
Valid 0 165 87,8 ar. 8 87,8
1 23 12,2 12,2 100,0

Total 188 100,0 100,0

Datamaterialet har genomgatt manuell granskning samt kontrollerats med hjilp av diagram
och sammanfattande statistik. Inga extrema virden eller orimliga observationer med
potentiellt snedvridande effekt pa modellen kunde identifieras.

De kontinuerliga variablerna skuldsittningsgrad, foretagsstorlek, ROA och goodwillandel har
granskats visuellt for att sékerstélla att sambandet med logiten é&r tillrdackligt linjart. Enligt
Field (2018) krévs inte perfekt linearitet, utan ett ungefér linjart samband beddms vara
tillrackligt. Denna forutséttning anses vara uppfylld i foreliggande data.
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4.2.2 Multikollinearitet genom VIF-virden och Pearson korrelationsanalys

Multikollinearitet har ocksé undersokts genom att analysera sambanden mellan de oberoende
variablerna. De fullstéindiga resultaten frin denna diagnostik presenteras nedan. Oversiktligt
kan dock konstateras att inga korrelationer eller VIF-véirden indikerar att multikollinearitet
foreligger i datamaterialet. Tabell 7 nedan presenterar resultaten fran en Pearson
korrelationsanalys dér bade korrelationskoefficienter och signifikansnivéer beaktas. Syftet éar
att identifiera eventuella bivariat samband mellan studiens variabler samt att bedoma risken
for multikollinearitet infor den logistiska regressionsanalysen.

Tabell 7-Resultaten frdn en Pearson korrelationsanalys mellan studiens variabler

Correlations

Féretagsstorle
Goodwillnedsk Resultatutidmn k (Totala Goodwillandel
rivning (1/0) WD-byte (1/0) ing (matt) tillgdngar) Skuldsatt Lénsamhet (%)
Goodwillnedskrivning (1/0) ~ Pearson Correlation 1 17 -,020 -,008 109 -,226“ -,076
Sig. (2-tailed) 11 783 A1 138 002 302
M 188 188 188 188 188 188 188
VD-hyte (1/0) Pearson Correlation 17 1 -,070 =011 080 -,214xx 041
Sig. (2-tailed) A1 338 :1:0 276 003 574
M 188 188 188 188 188 188 188
Resultatutigmning (matt) Pearson Correlation -020 -070 1 054 0139 126 o8
Sig. (2-tailed) 783 338 458 797 085 a0g
M 188 188 188 188 188 188 188
Foretagsstorlek (Totala Pearsan Correlation -008 - 011 054 1 205" -208" -023
tiligangar) Sig. (2-talled) 911 881 458 005 004 758
M 188 188 188 188 188 188 188
Skuldsatt FPearson Caorrelation 109 080 0149 ,205xx 1 -032 031
Sig. (2-tailed) 138 276 797 005 661 665
M 188 188 188 188 188 188 188
Linsamhet Pearson Correlalion -226" 214" 126 -208" -032 1 -016
Sig. (2-tailed) [} 003 085 004 661 a3
M 188 188 188 188 188 188 188
Goodwillandel (%) Pearson Correlation - 076 041 008 -023 03 - 016 1
Sig. (2-tailed) 302 674 .a09 758 669 831
N 188 188 188 188 188 188 188

**_Correlation is significant atthe 0.01 level (2-tailed)

Resultaten visar att korrelationen mellan goodwillnedskrivning och 6vriga variabler dver lag
ar svag och dessutom saknar statistisk signifikans. Det innebér att inga av de undersokta
relationerna pé bivariat niva uppvisar tillricklig evidens for att anses systematiskt
sammanhéngande. Exempelvis uppgér korrelationen mellan goodwillnedskrivning och
lénsambhet till —0,226, men sambandet dr inte signifikant (p = 0,003) vilket innebar att det
negativa sambandet &r statistiskt sdkerstillt. Detta indikerar att foretag med lagre lonsambhet i
hogre utstrackning tenderar att genomfora nedskrivningar, vilket &r 1 linje med tidigare
forskning.

VD-byte uppvisar en svagt positiv korrelation med goodwillnedskrivning (r = 0,117), men
sambandet dr icke-signifikant (p = 0,111), vilket innebér att korrelationen inte kan betraktas
som systematisk pa ett statistiskt plan trots att riktningen &r i linje med teorin om att nya
ledningar ibland genomfor ”big bath”-nedskrivningar (Beatty & Weber, 2006). Skuldséttning
uppvisar ett svagt positivt men icke-signifikant samband (r = 0,109, p = 0,138), vilket antyder
att graden av skuldséttning inte uppvisar ett statistiskt sékerstéllt samband med
goodwillnedskrivningar i detta material.

Goodwillandel, resultatutjamning och foretagsstorlek uppvisar alla mycket svaga
korrelationer med goodwillnedskrivning och samtliga saknar signifikans, vilket sammantaget
indikerar att dessa variabler inte uppvisar ndgra meningsfulla linjira samband med
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forekomsten av nedskrivningar pa bivariat niva. Betrdffande korrelationerna mellan de
oberoende variablerna dr dessa generellt ldga, vilket talar for att multikollinearitet inte utgor
ett problem i den fortsatta analysen. Den hogsta observerade korrelationen aterfinns mellan
lonsamhet och VD-byte (r =-0,214, p = 0,003), vilket &r signifikant pa 1-procentsnivdn men
fortfarande langt under etablerade troskelvarden for multikollinearitet (t.ex. r > 0,70 enligt
Gujarati & Porter, 2009). Aven korrelationen mellan foretagets totala tillgdngar och
skuldséttningsgrad (r = 0,205, p = 0,005) dr signifikant men lag.

Sammantaget visar korrelationsmatrisen att de oberoende variablerna i mycket begrénsad
utstrackning dr korrelerade med varandra samtidigt som endast ett fatal korrelationer ar
statistiskt signifikanta. Detta stdrker forutsdttningarna for att inkludera samtliga variabler i
den logistiska regressionsmodellen utan risk for multikollinearitet, samtidigt som det
understryker att eventuella samband med goodwillnedskrivningar framst bor analyseras pa
multivariat niva.

Nedan i tabell 8 visas multikollinearitetsdiagnostiken genom variance inflation factor och
toleransvirde for samtliga oberoende variabler som ingick 1 den logistiska
regressionsanalysen. Denna diagnostik genomfordes for att sdkerstélla att inga allvarliga
kollinearitetsproblem foreldg mellan de inkluderade prediktorerna, vilket annars kan paverka
stabiliteten och tolkningen av regressionskoefficienterna. VIF-virden under 2 och
toleransvirden néra 1 betraktas generellt som acceptabla nivéer.

Tabellen 8 -Visar VIF- (Variance Inflation Factor) och toleransvdrden for varje oberoende variabel i
modellen. Samtliga virden indikerar lag multikollinearitet och ddrmed god modellstabilitet.

Multicoliinearity Diagnostics ¥

Tolerance VIF
VD-byte (1/0) 0.928 1.078
Ar 0.972 1.029
Resultatutjamning (matt) 0.942 1.061
ROA 0.895 1.118
Foretagsstorlek (Totala tillgangar) 0.835 1.198
Goodwillandel (%) 0.880 1137
Skuldsattningsgrad 0.964 1.038

Variance inflation factor korrelationsmatrisen indikerar att datamaterialet inte lider av
multikollinearitetsproblem och att flera av de testade sambanden &r teoretiskt motiverade infor
vidare analys. Sammantaget visar testerna att samtliga grundliggande antaganden for logistisk
regression dr uppfyllda. Datamaterialet bedoms dérmed vara statistiskt tillforlitligt och
lampligt f6r vidare analys. Vilket presenteras nedan 1 figuren som visar de olika antagandena
som genomforts och blivit verifierade.
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Oberoende observationer

v
Datamaterialet bestar av féretags-arsobservationer, vilket innebér att varje observation &r oberoende.

b ~
Dikotom beroende variabel 7
Goodwillnedskrivning &r kodad som 1 (nedskrivning) och 0 (ej nedskrivning).

> ~
Inga extrema varden v
Granskning och analys visade inga avvikande eller snedvridande observationer.

b <
Linjart samband mellan logit och kontinuerliga variabler v
Visuell granskning bekraftar tillracklig linearitet enligt Field (2018).

Multikollinearitet (VIF & Tolerans) v
Alla VIF-varden < 2 och toleransvarden néara 1 - godtagbara nivéer.
Pearson korrelation v
Samtliga korrelationer mellan oberoende variabler &r laga (< 0,7).

Figur 5-Oversikt av genomforda och verifierade antaganden for logistisk regressionsanalys

4.3 Logistiskt regressionsmodell

Nedan presenteras resultaten frén den logistiska regressionsanalysen som genomforts for att
undersdka sambanden mellan olika ekonomiska och opportunistiska variabler och
sannolikheten for att goodwill skrivs ned. Analysen baseras péd samtliga inkluderade
observationer frdn datamaterialet, dar oberoende variabler sdsom VD-byte, ir
(dummyvariabler), resultatutjimning, ROA, foretagets storlek (totala tillgéngar),
goodwillandel och skuldséttningsgrad inkluderats i modellen. Modellen har estimerats 1
statistikprogrammet JASP.

Tabell 9-Tabellen visar uppskattade koefficienter, standardfel, oddskvoter, z-viirden och p-
vdrden for varje variabel i modellen. Jamforelse mellan grundmodellen (M) och den
fullstindiga modellen (M1) redovisas ocksd, inklusive modellernas passformsmatt (AIC, BIC,
R-viirde n) samt multikollinearitetsdiagnostik.

Mode! Summary - Goodwillnedskrivning (1/0) ¥

IModel Deviance AlC BIC df AXE p IMcFadden R* MNagelkerke R* Tjur R* Cox & Snell R*
M, 139.7 141.707 144.944 187 0.000 0.000
My 116.6 136.640 169.004 178 23.067 .006 0.165 0.220 0.167 0.115

Mote. M, includes WD-byte (1/0), Ar, Resultatutiamning (méatt), ROA, Féretagsstoriek (Totala tillgangar), Goodwillandel (%), Skuldsattningsgrad

Goefficients
Wald Test

Model Estimate Standard Error Odds Ratio z Wald Statistic df p

Mg (Intercept) -1.970 0.223 0139 -8.853 T8.37T 1 =< 001

M, (Intercept) -4733 1.490 0.009 -3.176 10.086 1 001
VD-byte (1/0) (1) 0.482 0.636 1.619 0.757 0.573 1 449
Ar(2022) 1.208 0.863 3.346 1.399 1.957 1 162
Ar(2023) 1.099 0.870 3.000 1.262 1.593 1 207
Ar (2024) 1.397 0.855 4.045 1.635 2.674 1 102
Resultatutjamning (matt) (1) 0.189 0.502 1.208 0.376 0141 1 Jo7
ROA —8.507 2.930 2.020x107* —2.904 8.432 1 004
Féaretagsstorlek (Totala tillgangar) 0.186 0.121 1.205 1.538 2.367 1 124
Goodwillandel (%) -1.499 1.610 0223 -0.931 0.867 1 352
Skuldsattningsgrad 1.033 1.415 2810 0.730 0.534 1 485

Mote. Goodwillnedskrivning (1/0) level "1 coded as class 1.

42



For att prova studiens hypoteser tillimpades en logistisk regressionsmodell, diar den beroende
variabeln representerar sannolikheten for att ett foretag genomfor en goodwillnedskrivning
(kodad som 1 = nedskrivning, 0 = ingen nedskrivning). Tva modeller jamfordes: en basmodell
(Mo) som enbart inkluderade interceptet och en utokad modell (M:) dir samtliga forklarande
variabler ingick — VD-byte (H1), resultatutjamning (H2), skuldséttningsgrad (H3), lonsamhet
(ROA, H4), foretagsstorlek (H5) och goodwillandel (H6), samt kontroll for ar (2021-2024).

Modelljamforelsen visar att den utdkade modellen (M) signifikant forbéttrar modellens
forklaringsforméga jamfort med basmodellen (AX?(9) = 23,067, p = 0,006). McFaddens R?
uppgick till 0,165 och Nagelkerkes R? till 0,220, vilket innebar att modellen forklarar cirka 22
procent av variationen i sannolikheten for goodwillnedskrivning.

Nar det géller enskilda prediktorer visar resultaten att endast I1onsamhet (ROA) uppvisar ett
signifikant samband med goodwillnedskrivning (Estimate = —8,507, p = 0,004). Det negativa
tecknet innebdr att foretag med hogre lonsamhet har ldgre sannolikhet att skriva ned goodwill,
vilket overensstimmer med hypotes H4 och tidigare forskning (Abughazaleh et al., 2011).
Resultatet tyder pd att nedskrivningar i forsta hand utloses av faktiska ekonomiska
forsamringar, snarare dn av opportunistiska motiv. Detta stodjer antagandet inom den
vérderelevanta redovisningsteorin att impairment-tester i huvudsak reflekterar underliggande
ekonomisk verklighet.

De 6vriga variablerna uppvisar inga statistiskt signifikanta samband péd 5-procentsnivén. VD-
byte (p = 0,449) visar ett icke-signifikant samband, vilket innebér att hypotes H1 om att
nytilltrddd VD 6kar sannolikheten for nedskrivning inte far stod. Detta avviker frin tidigare
studier som visat att ledningsforidndringar ofta forknippas med big bath accounting (Strong &
Meyer, 1987; Abughazaleh et al., 2011). Ett mgjligt skél kan vara att nordiska mid cap-foretag
star under starkare bolagsstyrning och extern revision, vilket begriansar ledningens mojligheter
att anvinda nedskrivningar strategiskt.

Inte heller resultatutjimning (p = 0,707) visar signifikans, vilket innebér att hypotes H2 inte
kan bekriftas. Resultatet skiljer sig fran vissa internationella studier (Riedl, 2004;
AbuGhazaleh et al. 2011) dédr goodwillnedskrivningar anvénds for att jdmna ut resultat mellan
ar. Resultaten ligger ndrmare Avallone och Quagli (2015), som inte fann statistiskt stod for
samband i europeisk I[FRS-milj6. Detta kan tyda pa att redovisningen i de undersokta bolagen
priglas av en mer forsiktig och vérderelevant tillimpning av IAS 36.

Skuldsattningsgrad uppvisar inte heller signifikant samband (p = 0,465), vilket innebar att
hypotes H3 om ett negativt samband mellan skuldséittning och nedskrivning inte far stod.
Tidigare studier har visat blandade resultat pa denna punkt: medan Francis et al. (1996) och
Beatty & Weber (2006) finner att hogt skuldsatta foretag tenderar att undvika nedskrivningar,
visar Giner & Pardo (2015) att sambandet forsvagas 1 miljoer med stark extern 6vervakning.
Vara resultat ligger i linje med det senare och tyder pa att kreditgivares kontroll kan ha
begrinsat eventuella opportunistiska tendenser.

Bland de foretagsekonomiska variablerna visar foretagsstorlek (p = 0,124) och goodwillandel
(p = 0,352) inga signifikanta samband, vilket innebér att hypoteserna H5 och H6 inte far stdd.
Det kan tolkas som att variationer 1 storlek och balansstruktur inte haft ndgon systematisk
paverkan pa beslut om nedskrivning i det aktuella urvalet. Arsvariablerna (2022-2024)
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uppvisar positiva men ¢j signifikanta koefficienter, vilket antyder en svag tendens till 6kad
nedskrivningsbendgenhet dver tid, men utan statistisk sdkerhet.

Modellens prediktiva precision utvirderades med hjilp av en confusion matrix och ROC-
kurva. Den totala klassificeringsnoggrannheten uppgick till 89,36 %, diar modellen korrekt
klassificerade 99,39 % av fallen utan nedskrivning men endast 17,39 % av faktiska
nedskrivningar. AUC-virdet pa 0,757 indikerar en méttlig diskrimineringsforméga, vilket
innebér att modellen skiljer relativt val mellan foretag som skriver ned goodwill och de som
inte gor det, men har begrinsad triffsdkerhet i att forutséga enskilda nedskrivningar.

Sammanfattningsvis erholl endast hypotes H4 stod, vilket bekréftar att
goodwillnedskrivningar i forsta hand ar kopplade till Ionsamhetsforsdmringar och darmed till
ekonomiska realiteter snarare dn till opportunistiska incitament. Resultaten ger inget empiriskt
stod for hypoteserna H1-H3 om opportunistiska drivkrafter, vilket antyder att nordiska large-
cap- och mid-cap foretag under perioden 2021-2024 i huvudsak f6ljt en varderelevant
tillimpning av IAS 36. Avsaknaden av signifikans for de opportunistiska variablerna kan
samtidigt indikera att de formella gransknings- och styrningsmekanismerna i nordisk IFRS-
milj6 minskat ledningens utrymme for opportunistiskt beteende.

Tabellen 10 nedan redovisar resultaten frdn den linjdra regressionsmodellen dér
goodwillnedskrivning (1/0) anvidnds som beroende variabel. Analysen bygger pa ett 90 %
konfidensintervall for att undersdka robustheten i resultaten och fanga upp svaga samband
som kan vara av teoretiskt intresse. Tabellen visar de ostandardiserade koefficienterna (B),
standardfel, standardiserade betavirden (Beta), t-virden, signifikansnivaer (Sig.) samt
konfidensintervall for respektive prediktor.

Tabell 10-Linjdr regression av goodwillnedskrivningar (90 % konfidensintervall)

Coefficients®

Standardized

Unstandardized Coefficients Coefficients 90,0% Confidence Interval for B

Model B Std. Error Beta t Sig Lower Bound  UpperBound

1 (Constant) ,281 092 3,054 ,003 129 434

Skuldsatt ,001 ,001 116 1,578 116 ,000 ,002

Goodwillandel (%) -,001 ,000 -,088 -1,224 222 -,001 ,000

Lénsamhet -,002 ,001 -,230 -3,043 ,003 -,003 -,001

Fon::tagsstcnllek (Totala ,000 ,000 -,082 -1,092 276 -,001 ,000
tillgangar)

Resultatutigmning (matt) 011 047 016 222 824 -,068 ,089

VD-byte (1/0) 063 075 ,062 844 400 -,061 187

a. Dependent Variable: Goodwillnedskrivning (1/0)

For att undersoka robustheten i resultaten genomfordes dven en regressionsanalys med ett
mindre strikt signifikanskrav, baserat pa ett 90 % konfidensintervall. Syftet var att identifiera
potentiella monster som kan ligga néra griansen for statistisk signifikans och dirmed bidra till
en mer nyanserad tolkning. Aven vid 90 % konfidensniva forblir 16nsamhet (ROA) den enda
prediktorn som uppvisar ett signifikant negativt samband med sannolikheten for
goodwillnedskrivning (B =-0,002, p = 0,003). Detta stiarker slutsatsen att nedskrivningar i
huvudsak utldses av forsdmrad ekonomisk prestation snarare dn av opportunistiska motiv,
vilket ar 1 linje med hypotes H4 och vérderelevant redovisningsteori.
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Ovriga variabler, sdsom VD-byte (p = 0,400), resultatutjimning (p = 0,824), skuldséttning (p
=0,116), goodwillandel (p = 0,222) och foretagsstorlek (p = 0,276), forblir icke-signifikanta
dven vid det lagre konfidensintervallet. Det innebdr att &ven med ett utdkat tolkningsutrymme
kan hypoteserna H1, H2, H3, H5 och H6 inte bekréftas statistiskt. Det faktum att resultaten
inte fordndras ndmnvért vid 90 % konfidensintervall tyder pa att modellen é&r relativt stabil
och att de icke-signifikanta sambanden inte ligger néra grinsen for signifikans. Darmed stérks
slutsatsen att det i det aktuella urvalet framst ar lonsamhet som driver
goodwillnedskrivningar, medan andra foretagsspecifika och opportunistiska variablerna inte
uppvisar nagot tydligt samband.

4.4 Jamforelse mellan ldnder

Nedan presenteras tabell 11 som ett komplement till huvudanalysen, hdr genomférdes en
fordjupad analys med fokus pd nationella skillnader. Syftet var att undersdka huruvida
sannolikheten for goodwillnedskrivning varierar mellan de nordiska ldnderna och diarigenom
belysa om nationell tillhérighet kan ha betydelse for nedskrivningsbeslutet

Tabell 11-Logistisk regressionsanalys av goodwillnedskrivning och landskillnader

Model Summary - Goodwillnedskrivning (1/0)

Iodel Deviance AlIC BIC df AX? p cFadden R? Nagelkerke R? Tjur R
My 139.7 141.707 144.944 187 0.000 0.000
M, 157 137.728 173.329 177 23.980 .008 0.172 0.228 0.166

Note. My includes VD-byte (1/0), Skuldsatiningsgrad, Resultatutjamning (matt), ROA, Goodwillandel (%), Land, Faretagsstorlek (Totala tillgéngar)

Coefficients
Wald Test

Model Estimate Standard Error Odds Ratio z Wald Statistic df p

Mo (Intercept) -1.970 0.223 0.139 -8.853 78.377 1 <.001

M, (Intercept) -2.835 1.424 0.059 -1.992 3.967 1 .046
VD-byte (1/0) (1) 0.733 0.644 2.080 1.138 1.295 1 .255
Skuldsattningsgrad 0.742 1.545 2101 0.481 0.231 1 631
Resultatutjiamning (matt) (1) 0.281 0.502 1.324 0.559 0.313 1 576
ROA -8.925 2910 1.331x1074 -3.067 9.409 1 .002
Goodwillandel (%) -1.964 1.678 0.140 -1.171 1.371 1 242
Land (Finland) -1.466 0.928 0.231 -1.581 2.498 1 14
Land (Island) -15.750 1181.017 1.445x1077 -0.013 1.778=1074 1 989
Land (Norge) -1.537 1.019 0.215 -1.508 2274 1 132
Land (Sverige) -1.014 0.708 0.363 -1.433 2.053 1 152
Féretagsstorlek (Totala tillgangar) 0.228 0.141 1.256 1.624 2.638 1 104

Note. Goodwillnedskrivning (1/0) level '1" coded as class 1.

Analysen visar att sannolikheten for goodwillnedskrivning inte skiljer sig statistiskt
signifikant mellan de nordiska linderna. Nér land inkluderas i den logistiska
regressionsmodellen framgér att inget enskilt land uppvisar en signifikant avvikelse i
sannolikheten for goodwillnedskrivning i jimforelse med referenslandet. Aven om resultaten
indikerar vissa skillnader i riktning, dir Finland, Norge och Sverige uppvisar en lagre
sannolikhet for goodwillnedskrivning, dr dessa skillnader inte statistiskt sdkerstdllda nér
hinsyn tas till foretagsspecifika egenskaper sdsom lonsamhet, skuldséttning, goodwillens
relativa storlek och foretagsstorlek.
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For Island uppvisas en mycket osédker skattning med hog standardavvikelse, vilket sannolikt
kan forklaras av ett begransat antal observationer. Resultatet for Island bor dérfor tolkas med
forsiktighet och tillméts begransad analytisk betydelse i den samlade bedomningen. Samtidigt
visar modellen som helhet en statistiskt signifikant forbattring jamfort med en modell utan
forklarande variabler, vilket indikerar att goodwillnedskrivningar i huvudsak paverkas av
underliggande ekonomiska forhallanden pa foretagsniva snarare &n av nationell tillhorighet. I
synnerhet framstir l16nsamhet, métt genom ROA, som en central variabel i forklaringen av
goodwillnedskrivningar. Sammantaget tyder resultaten pa en relativt enhetlig tillimpning av
IAS 36 inom Norden, diar gemensamma redovisningsprinciper och likartade institutionella
forutsattningar bidrar till att begrénsa betydelsen av landspecifika skillnader i beslut om
goodwillnedskrivning.

46



5. Diskussion

1 detta kapitel tolkas och analyseras studiens resultat i férhdllande till tidigare forskning och
teoretiska utgdangspunkter. Diskussionen struktureras utifrdn tva huvudteman: opportunistiska
incitament kopplade till ledningens agerande, samt foretagsekonomiska variabler som speglar den
underliggande ekonomiska verkligheten. Vidare kopplas resultaten till agentteorin, den positiva
redovisningsteorin och resultatmanipulering teori for att belysa hur dessa teoretiska perspektiv kan
forklara goodwillnedskrivningar i en nordisk kontext.

Syftet med denna studie var att undersoka vilka variabler som péaverkar sannolikheten for
nedskrivning av goodwill bland nordiska IT- och telekombolag under perioden 2021-2024.
Studien kombinerade tre opportunistiska incitament VD-byte, skuldséttningsgrad och
resultatutjimning med tre foretagsekonomiska variabler: 16nsamhet (ROA), foretagsstorlek
och goodwillandel. Den logistiska regressionsanalysen visade att den utokade modellen
signifikant forbattrade forklaringsviardet jamfort med basmodellen, vilket indikerar att de
valda variablerna sammantaget bidrar till forstaelsen av nedskrivningsbeteendet. McFaddens
R? pé 0,165 och Nagelkerkes R? pa 0,220 visar dock att sambanden ar mattliga, vilket antyder
att nedskrivningsbeslut dven paverkas av ytterligare variabler, sdsom institutionell miljo,
revisionskvalitet och branschspecifika forhallanden. Detta dr forenligt med tidigare studier
som menar att goodwillnedskrivningar formas i ett komplext samspel mellan ekonomiska
drivkrafter och opppurtunistiska incitament (Beatty & Weber, 2006; Amel-Zadeh et al. 2023).

5.1 Opportunistiska incitament och ledningspaverkan

Resultatet visade inget starkt stod for att VD-byte dkar sannolikheten for nedskrivning av
goodwill. Ur ett agentteoretiskt perspektiv (Jensen & Meckling, 1976) dr detta intressant
eftersom teorin fOrutspar att ett nytt ledarskap kan vilja distansera sig frén sin foregangare,
ofta genom big bath-redovisning. Earnings management-teorin stddjer denna forvéntan
eftersom nedskrivningar kan anvindas for att “lasta av” negativa poster vid ett ledarskifte.
Tidigare forskning har ocksd dokumenterat detta monster i mer marknadsbaserade miljoer
(Daniele et al., 2024; Cowan et al, 2023).

Att vart resultat inte bekréiftar denna relation kan dock tolkas 1 ljuset av institutionella teorier
och redovisningskultur. I Norden priglas dgarstyrningen av stark nirvaro fran institutionella
investerare, hog transparens, en mer aktiv styrelseroll samt tydlig extern granskning fran
revisorer. Enligt Avallone och Quagli (2015) kan sadana institutionella mekanismer begransa
det opportunistiska beteendet som agentteorin forutspar. Detta kan innebéra att VD:ar i
nordiska foretag i1 praktiken har mindre utrymme att anvéinda goodwillnedskrivningar
opportunistiskt, &ven om incitamenten teoretiskt sett finns.

Samtidigt innebér detta inte att big bath-monster saknas helt. Resultatmanipuleringsteorin
forutsitter att manipulation kan ske bdde dver tid och i olika former, inte nddvéndigtvis via en
omedelbar stor nedskrivning vid ledarskiftet. Det dr mojligt att ett nytt ledarskap 1 stéllet
initierar gradvisa fordndringar 1 strategiska antaganden, strukturering av kassagenererande
enheter eller justering av framtida kassaflodesprognoser. Inom IAS 36 finns betydande
bedomningsutrymme, och subtila fordndringar kan paverka atervinningsvarden utan att utldsa
omedelbara nedskrivningar.
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Skuldséttningsgraden uppvisade endast ett svagt icke signifikant samband med
nedskrivningar. Enligt skuldkontraktshypotesen inom PAT (Watts & Zimmerman, 1986) borde
foretag med hog belaning i hogre utstrackning undvika nedskrivningar for att inte riskera att
bryta mot lanevillkor eller forsdmra kreditvardighet. Vart resultat motséger delvis denna
forvantan och ligger nérmare studier frdn Europa som inte funnit starka samband
(Abughazaleh et al., 2011; Berbic & de Bares, 2020). En mojlig forklaring ér att nordiska
kreditgivare faster storre vikt vid kassaflodesbaserade matt och kvalitativa riskbedomningar,
vilket minskar ledningens incitament att manipulera redovisningen for att skydda
skuldrelaterade nyckeltal (Nikolaev, 2010). Detta stddjer resonemang inom PAT om att
redovisningsval dr kontextberoende och péverkas av informationsmiljon mellan langivare och
foretag. I en miljo dér langivare har god tillging till detaljerad information minskar behovet
av opportunistiskt beteende.

Resultatutjamning visade inte heller ett signifikant samband med nedskrivningar. Earnings
management-teorin forutspar att goodwill ér en attraktiv post for opportunistiskt beteende
eftersom nedskrivningar ar icke-kassaflodespéverkande och 1 hog grad bygger pa subjektiva
beddmningar. Att detta samband inte framtrader kan antyda att de institutionella
mekanismerna i Norden inklusive revisorsgranskning, branschpraxis och konservativa
redovisningsnormer begrinsar ledningens mojligheter att anvéinda nedskrivningar som ett
verktyg fOr att jimna ut resultat. Detta resultat stoder uppfattningen att den positiva
redovisningsteorins antaganden om opportunism inte alltid realiseras i en miljo med hog
redovisningsdisciplin (Giner & Pardo, 2015). Det ligger dven 1 linje med teorin om att IFRS-
tillimpningen 1 Norden tenderar att vara virderelevant snarare dn opportunistisk, vilket flera
europeiska studier framhaéllit (Giner & Pardo, 2015).

5.2 Foretagsekonomiska karakteristika och ekonomisk realitet

De foretagsekonomiska variablerna uppvisade starkare och mer forvintade samband, vilket
stodjer teorin om att goodwillnedskrivningar frimst drivs av ekonomiska realiteter.
Lonsamhet visade ett tydligt negativt samband med nedskrivningssannolikheten, vilket
stimmer vél dverens med tidigare forskning (Francis et al., 1996; Zang, 2012; Abughazaleh et
al., 2011). Enligt IAS 36 &r framtida kassafloden centrala for berédkningen av
atervinningsvérden, och foretag med 14g avkastning har svérare att motivera att goodwillens
vérde bestér. Detta stirker varderelevansperspektivet, dér nedskrivningar ses som respons pé
ekonomiska forhallanden snarare dn opportunistiska motiv.

Foretagsstorlek visade ett negativt men statistiskt icke signifikant samband med nedskrivning,
vilket innebdr att ndgot tydligt empiriskt stod for ett systematiskt samband inte kunde pavisas.
Resultatet kan dock diskuteras utifrén flera teoretiska perspektiv. Agentteorin antyder att
storre foretag 1 hogre grad star under extern dvervakning, vilket potentiellt kan minska
ledningens mdjlighet att manipulera redovisningen. Inom positiv redovisningsteori (PAT)
argumenteras samtidigt for att storre foretag kan ha starkare incitament att uppratthalla
legitimitet infor kapitalmarknaden, vilket kan gbra opportunistiskt beteende mer riskfyllt.
Tidigare forskning har dven lyft fram att storre foretag ofta har mer utvecklade interna
kontrollsystem och mer formaliserade processer for nedskrivningsprovning (Riedl, 2004).
Samtidigt kan organisatorisk komplexitet innebéra att nedskrivningsprocessen blir mer
trogrorlig, eftersom fler kassagenererande enheter och beslutsnivéer kan leda till mer
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konservativa och mindre frekventa nedskrivningar. Eftersom sambandet inte var signifikant
bor dock dessa tolkningar ses som teoretiska resonemang snarare dn empiriskt bekréaftade
slutsatser i denna studie.

Goodwillandelen visade ett positivt men statistiskt icke signifikant samband med
sannolikheten for nedskrivning, vilket innebér att nagot tydligt empiriskt stod for ett
systematiskt samband inte kunde faststéllas i denna studie. Resultatet kan dock diskuteras i
relation till tidigare forskning, dir en hog goodwillandel ibland har identifierats som en mojlig
riskindikator, eftersom foretag med storre andel forvarvsbaserade tillgdngar kan vara mer
exponerade for osdkerhet kring framtida kassafloden och marknadsutveckling (Jarva, 2009;
Zang, 2012; Avallone & Quagli, 2015).

Ur ett teoretiskt perspektiv kan goodwillandelen bade spegla underliggande ekonomiska
forhéllanden och potentiella agentrelaterade incitament. Eftersom goodwill uppstar genom
tidigare forvérvsbeslut kan posten bli foremal for extern granskning, samtidigt som
beddmningar kring nedskrivningar ldmnar utrymme for ledningens diskretion (Jarva, 2009;
Avallone & Quagli, 2015). I branscher som IT och telekom, dir férviarv och immateriella
tillgdngar ofta &r centrala inslag 1 affairsmodellen, har tidigare studier pekat pé att
goodwillposter kan vara relativt kinsliga for fordndringar 1 marknadsforvéntningar och
framtidsantaganden (Zang, 2012).

5.3 Teoretisk tolkning

Agentteorin utgor den teoretiska grunden for att forsta varfor foretagsledningen
overhuvudtaget kan ha incitament att paverka nedskrivningsprocessen. Teorin betonar
informationsasymmetri och egenintresse, vilket forklarar varfor variabler som VD byte och
resultatpress kan forvintas piverka goodwillnedskrivningar (Jensen & Meckling, 1976;
Eisenhardt, 1989). Att dessa samband inte framtréder starkt i denna studie tyder pé att de
kontrollmekanismer som préglar den nordiska miljon, sdsom stark dgarstyrning, aktiv
styrelseroll och hog revisionskvalitet, reducerar mdjligheterna for opportunistiskt beteende.
Detta ligger 1 linje med senare forskning som visar att institutionellt starka miljoer begrénsar
agentproblemets genomslag i redovisningen (Glaum, Landsman & Wyrwa, 2018; Amel-Zadeh
& Glaum, 2023). Sammantaget antyder resultaten att agentproblematiken kan vara mindre
uttalad i Norden an vad klassisk teori forutspar.

Den positiva redovisningsteorin forklarar hur ekonomiska incitament, sdsom skuldkontrakt
och bonusprogram, kan paverka foretagsledningens redovisningsval (Watts & Zimmerman,
1986). Det svaga sambandet mellan skuldséttningsgrad och goodwillnedskrivningar skulle
kunna indikera att ldngivare 1 den nordiska kontexten 1 hogre grad baserar sina
riskbedomningar pé kassafloden och kvalitativa faktorer snarare &n enskilda redovisade
nyckeltal (Nikolaev, 2010). Detta minskar de incitament som enligt skuldkontraktshypotesen
skulle driva ledningen att undvika nedskrivningar, vilket &ven uppmérksammats i senare
empiriska studier av nordiska och europeiska foretag (Korosec et al., 2016; Kjerland et al.,
2023). Resultaten visar ddrmed att den positiva redovisningsteorins forklaringskraft ar
beroende av institutionell kontext samt branschmissig kontext och att dess prediktioner inte ar
universellt giltiga.

49



Teorin om resultatmanipulering forutspar att goodwill dr en sérskilt attraktiv post for earnings
management, eftersom nedskrivningar inte paverkar kassafloden och i hog grad bygger pa
subjektiva antaganden (Healy & Wahlen, 1999). Avsaknaden av samband mellan
resultatutjimning och goodwillnedskrivningar tyder dock pa att det bedomningsutrymme som
IAS 36 medger inte utnyttjas opportunistiskt i den omfattning som teorin forutspar. Detta kan
forklaras av att revisorer, analytiker och andra externa intressenter utdvar en relativt strikt
overvakning i de nordiska landerna, vilket minskar ledningens mojligheter att strategiskt styra
tidpunkten for nedskrivningar (Glaum et al., 2018; Amel-Zadeh & Glaum, 2023). Resultaten
indikerar ddrmed att earnings management-teorin behover tolkas kontextuellt, sirskilt i
reglerade och transparenta redovisningsmiljder.

Samtidigt visar de foretagsekonomiska variablerna, sarskilt lonsambhet, ett tydligt samband
med sannolikheten for goodwillnedskrivningar. Detta stddjer viarderelevansperspektivet och
IFRS teoretiska utgangspunkt att nedskrivningar ska spegla faktiska ekonomiska
vardefordndringar. Det negativa sambandet mellan ROA och goodwillnedskrivningar ligger i
linje med IAS 36:s fokus pa dtervinningsviarden och med tidigare forskning som visar att
ekonomiska forsdmringar fungerar som legitima utlosande faktorer f6r nedskrivningar (Ried],
2004; Abughazaleh et al., 2011). Goodwillandelen uppvisade ddremot inget statistiskt
signifikant samband med nedskrivningssannolikheten. Detta indikerar att en hog exponering
mot immateriella tillgangar i sig inte nddvéandigtvis 6kar sannolikheten for nedskrivning i den
undersokta kontexten, utan att det i hogre grad 4r den faktiska l6nsamhetsutvecklingen som é&r
avgorande.

Sammantaget visar resultaten att samspelet mellan agentteorin, positiv redovisningsteori och
resultatmanipuleringsteorin maste forstas i relation till den institutionella milj6é dér foretagen
verkar. I en nordisk kontext, praglad av hog transparens, stark bolagsstyrning och relativt
konservativ tillimpning av IAS 36, framstéar opportunistiska incitament som mindre
betydelsefulla &n vad flera av teorierna traditionellt forutspar. Detta innebér att
goodwillnedskrivningar i storre utstrackning tycks reflektera underliggande ekonomiska
forhallanden snarare dn resultatmanipulerande redovisningsval, vilket bade nyanserar och i
vissa avseenden utmanar teoriernas antaganden.
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6. Slutsats

Det avslutande kapitlet sammanfattar studiens viktigaste resultat och deras betydelse i relation till
uppsatsens syfte och forskningsfrdgor. Hdr presenteras dven mojliga forklaringar till utfallet,
praktiska implikationer for olika intressenter samt begrdnsningar i genomforandet. Avslutningsvis ges
forslag pd framtida forskning inom omrddet goodwillnedskrivningar och redovisningsbeteende.

Syftet med denna studie var att undersoka vilka variabler som paverkar sannolikheten for
goodwillnedskrivningar bland nordiska I'T- och telekombolag under perioden 2021-2024.
Genom att analysera bade opportunistiska incitamentvariabler och foretagsekonomiska
variabler avsag studien att bedoma om goodwillnedskrivningar i praktiken frimst speglar
ekonomiska realiteter eller resultatmanipulering i form av opportunistiskt beteende.

Resultaten visar att lonsamhet 4r den enda variabel som uppvisar ett statistiskt signifikant
samband med goodwillnedskrivningar. Sambandet dr negativt, vilket innebér att foretag med
svagare I6nsamhet har en hogre sannolikhet att genomfra nedskrivningar. Ovriga variabler,
inklusive VD-byte, skuldsittningsgrad, resultatutjimning, foretagsstorlek och goodwillandel,
uppvisade inga statistiskt signifikanta samband.

Studien indikerar ddrmed att goodwillnedskrivningar i den undersokta kontexten framst tycks
vara kopplade till foretagens ekonomiska prestation snarare én till opportunistiska incitament.
Resultaten ger sdledes stod for att nedskrivningsprovningar enligt IAS 36 1 huvudsak
forefaller spegla ekonomiska realiteter snarare dn resultatmanipulation i form av
opportunistiskt beteende, vilket ligger 1 linje med standardens virderelevanta syfte.

Sammanfattningsvis bidrar studien till en 6kad forstaelse for vilka variabler som 1 praktiken &r
forknippade med goodwillnedskrivningar inom nordiska I'T- och telekombolag och tyder p
att goodwillnedskrivningar 1 hogre grad drivs av underliggande ekonomiska realiteter dn av
opportunistiska incitament.

6.1 Slutsatsdiskussion

Den 6vergripande diskussionen kring goodwillnedskrivningar har linge handlat om huruvida
nedskrivningsmodellen enligt IAS 36 1 praktiken leder till viarderelevant redovisning eller om
den skapar utrymme for opportunistiskt beteende. Tidigare forskning har visat motstridiga
resultat dér vissa studier identifierar tecken pé resultatmanipulation kopplat till
goodwillnedskrivningar, medan andra studier visar att nedskrivningar i storre utstrackning
speglar ekonomiska forhdllanden (Abughazaleh et al., 2011; Avallone & Quagli, 2015; Glaum
et al., 2018).

Utifrédn denna studie framtrader en bild diar goodwillnedskrivningar i den undersokta
kontexten 1 huvudsak tycks vara kopplade till foretagens ekonomiska forhallanden snarare dn
till opportunistiska incitament. Detta ligger ndrmare studier som argumenterar for att
goodwillnedskrivningar i reglerade IFRS-miljoer ofta har ett virderelevant innehéll (Giner &
Pardo, 2015; Kjarland et al., 2023), och skiljer sig dirmed fran forskning som identifierat



tydliga opportunistiska monster i andra institutionella sammanhang (Cowan et al., 2023;
Daniele et al., 2024).

Resultaten bidrar ddrmed till diskussionen om hur IAS 36 fungerar i praktiken. Trots att
standarden innebir ett betydande bedomningsutrymme visar studien inte négot tydligt
empiriskt stod for att detta i den studerade kontexten systematiskt anvénds for
resultatmanipulering. Detta kan tolkas som att de opportunistiska incitament som diskuteras
inom agentteorin och den positiva redovisningsteorin inte nddvéndigtvis far genomslag i alla
institutionella miljder, utan att sambanden dr kontextberoende (Watts & Zimmerman, 1986;
Glaum et al., 2018).

Den foreliggande studien, dér opportunistiska variabler inte uppvisade statistiskt signifikanta
samband, kan ddrmed indikera att sddana incitament inte fir samma empiriska genomslag i
den studerade nordiska IFRS-kontexten. Tidigare forskning har visat att faktorer sdsom
redovisningstradition, tillsynsstruktur och graden av extern 6vervakning kan paverka hur stort
utrymme foretagsledningar i praktiken har att anvianda diskretion i redovisningen (Nobes &
Stadler, 2015; Giner & Pardo, 2015). Aven skillnader i dgarstruktur och kapitalmarknadens
institutionella utformning har lyfts fram som faktorer som kan paverka forekomsten av
resultatmanipulation och opportunistiska redovisningsval (Glaum et al., 2023).

Sammantaget kan detta innebéra att frdnvaron av signifikanta opportunistiska samband i
denna studie inte nddvéandigtvis motséger tidigare teori, utan snarare kan spegla hur
kontextuella faktorer kan paverka vilka drivkrafter som far genomslag i nedskrivningsbeslut.
Samtidigt bor resultaten tolkas med viss forsiktighet, eftersom franvaron av signifikanta
samband inte innebdar att opportunistiska incitament saknas, utan snarare att de inte framtrader
tydligt i denna empiriska analys. Detta understryker den komplexitet som tidigare forskning
har lyft fram, dér goodwillnedskrivningar ofta paverkas av flera samverkande faktorer och dar
sambanden varierar mellan studier och institutionella miljéer (Avallone & Quagli, 2015;
Kjerland et al., 2023).

Resultaten ir relevanta for investerare, revisorer och andra anvindare av finansiella rapporter.
For investerare innebér det att goodwillnedskrivningar 1 hogre grad kan ses som indikatorer pa
faktisk forsdmring 1 16nsamhet, snarare 4n som opportunistiska redovisningsval. For revisorer,
tillsynsaktorer och normgivare sisom IASB ger resultaten stod for att
nedskrivningsprovningar enligt IAS 36 1 denna kontext i huvudsak tycks tilldimpas i linje med
standardens intentioner, vilket kan bidra till 6kat fortroende for redovisningens
informationsvirde.

Studien har flera styrkor, bland annat ett tydligt teoretiskt ramverk, ett avgriansat urval samt en
systematisk kvantitativ analys av bdde opportunistiska och foretagsekonomiska variabler.
Samtidigt finns begridnsningar som kan ha paverkat resultaten. Urvalet omfattar endast
nordiska I'T- och telekombolag, vilket kan begréinsa generaliserbarheten till andra branscher
och marknader. Vidare bygger analysen pa sekundédrdata och variabler som fungerar som
indikatorer pa komplexa fenomen, vilket innebér att alla dimensioner av opportunistiskt
beteende inte nddvindigtvis fingas. Aven studiens tidsperiod och antalet observationer kan ha
paverkat mojligheten att identifiera svagare samband. Dessa begransningar bor darfor beaktas
vid tolkning av resultaten, men pdverkar inte studiens dvergripande bidrag till forstaelsen av
goodwillnedskrivningar i en nordisk IFRS-kontext.

52



Sammanfattningsvis bidrar studien till den pagéende forskningsdebatten genom att indikera
att goodwillnedskrivningar inom nordiska I'T- och telekombolag i storre utstrackning tycks
spegla ekonomiska realiteter dn resultatmanipulation i form av opportunistiskt beteende.
Genom att empiriskt identifiera vilka variabler som faktiskt uppvisar statistiskt signifikanta
samband med nedskrivningar, och vilka som inte gor det, mdjliggoér studien en mer direkt
bedomning av vilka slags forklarande variabler som far genomslag i praktiken. Detta ger
samtidigt ett empiriskt bidrag till forstaelsen av hur IAS 36 tillampas i praktiken och hur
modellen fungerar inom en nordisk IFRS-kontext.

6.2 Framtida forskning

Framtida studier bor inkludera fler observationer dver langre tidsperioder och ett bredare
urval av foretag for att stirka generaliserbarheten i resultaten. Genom att inkludera fler ar och
fler branscher kan variationer 1 goodwillnedskrivningsbeteende dver tid och mellan sektorer
analyseras mer djupgéende. Tidigare forskning visar att badde ekonomiska och opportunistiska
incitament kan paverka beslut om goodwillnedskrivningar, och att dessa incitament kan

variera beroende pa foretagens forutsdttningar och externa omsténdigheter (Glaum et al.,
2018).

Vidare finns det skil att bredda analysen genom att inkludera ytterligare foretagskarakteristika
som hittills fatt begrdnsad uppmairksamhet 1 litteraturen om goodwillnedskrivningar. En sidan
variabel ar foretagsalder, vilken kan antas paverka bade organisatorisk mognad och hur
etablerade rutiner for nedskrivningsprévning ir inom foretaget. Aldre foretag kan exempelvis
ha storre erfarenhet av tidigare forvirv och nedskrivningar, vilket kan leda till mer
formaliserade och konsekventa bedomningar av goodwillviarden. Yngre foretag kan a andra
sidan i hogre grad préiglas av tillvixtambitioner och osédkerhet, vilket potentiellt kan paverka
hur och nir goodwill skrivs ned.

Utover foretagsalder kan dven andra mindre studerade variabler bidra till en mer nyanserad
forstaelse av goodwillnedskrivningar. Agarstruktur och interna styrningsmekanismer, sisom
graden av dgarkoncentration eller styrelsens sammanséttning, kan paverka dvervakningen av
ledningens redovisningsbeslut. I miljoer dir redovisningsreglerna ger ett betydande
beddmningsutrymme kan sddana variabler fa sarskild betydelse for hur
goodwillnedskrivningar anvénds i praktiken (Kjerland et al., 2023). Genom att inkludera
dessa typer av variabler kan framtida forskning battre fanga de organisatoriska och
institutionella forhéllanden som péaverkar redovisningen av goodwill. Ett bredare perspektiv
pa potentiella paverkansfaktorer kan ddrmed bidra till en mer heltickande bild av de
mekanismer som styr goodwillnedskrivningar i olika foretagsmiljoer och over tid.
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Bilagor

Bilaga X. Ekonomisk oversikt over urvalets foretag (2021-2024)

Fullstandig oversikt Over samtliga foretag i studiens urval baserat pa medelvarden 2021-2024.

Foretag Land Bransch In Sku ROA
Addnode Group g LT 8.760 0.429 0.676 0.056
Atea ASA Norge IM-infrastruktur 9.816 0.230 0.784 0.059
Better Collective Danmark Digitala plattformar 9.057 0.278 0.493 0.058
Bittium Oyj Finland Telekom/elektronik 7.014 0.063 0.295 0.007
Bouvet ASA Norge IT-konsult 14.268 0.279 0.672 0.232
Cint Group AB Sverige SaaS / marknadsdata 9.032 0.412 0.888 -0.022
Digia Oyj Finland Mijukvara / IT-tjanster 7.507 0.370 0.530 o.088
Dustin Group AB g IT-aterforsaly 9.497 0.420 0.598 0.044
Dynavox Group AB Sverige Horselteknik 7.315 0.108 0.828 0.073
Elisa Oyj Finland Telekomoperatse 10.494 0.372 0.601 0.142
Enea AB g T 7.756 0.302 0.505 0.112
Ericsson B g T £ 12.787 0.182 0.656 0.082
F-Secure Oyj Cy a 8.050 0.496 0.499 0.083
Gofore Oyj Finland IT-konsult 7.474 0.336 0.450 0.092
HMS Networks AB Sverige Industri-IT 15.045 0.459 0.581 0.153
Hexagon B g ’ 12.351 0.382 0.521 0.075
Hexatronic Group AB Sverige Fiber / telekom 8.886 0.269 0.606 0.082
ILAR Systems Group Sverig: E j 7.315 0.409 0.270 0.077
Knowit AB Sverige M-konsult 8.848 0.470 0.460 0.040
Lagercrantz Group Sverige Teknikhandal 9.272 0.342 0.692 0.074
Lime T¢ el CRM / SaaS 13.500 0.358 0.692 0.124
Link Mobility Group Norge CPaaS 16.220 0.528 0.633 0.002
Mycronic AB Sverige Elektronik 8.976 0.239 0.361 0.129
NCASB Group AB Sverige Kretskort 8.991 0.397 0618 0.124
Féretag Land In Sk ROA
NNIT A/S Danmark T-konsuit 8.949 0.388 0.595 -0.042
NOTE AB Sverige EMS / elektronik 8.983 0.073 0.548 0.094
Net Insight B Svernge Maediateknik 8.814 0.045 0.247 0.043
Netcompany Group AJS Danmark M-konsult 9.098 0.436 0.540 0.091
Nokia Oyj Finland Telekom 9.272 0.105 0.580 0.050
Nordic Semiconductor Norge Halviedare 8.865 0.008 0.338 0.096
Pexip Holding ASA Norge Videokonferens SaaS 8.856 0.571 0.232 -0.038
Pricer B Svernige Retailtech 8.938 0.120 0.558 0.039
Proact IT Group g M- 9.024 0.236 0.765 0.052
Qt Group Oyj Finland Mijukvaruramverk 8.553 0.216 0.432 0.171
Sinch AB g API| 9.296 0.554 0.392 -0.017
SmartCraft ASA Norge Bygg-IT SaasS 8.847 0.525 0.232 0.080
SmartOptics Group Norge Optisk natverksteknik 8.244 0.525 0.396 0.120
Siméann hf istand Telekomoperatdr 9.313 0.216 0.543 0.053
Tele2 B g T & 9.371 0.325 0.702 0.089
Telia Company g T 9.438 0.220 0.744 | -0.008
Tietoavry Oyj Finland IT-konsuit 9.016 0.328 0.617 0.076
Trifork Group Danmark Mijukvara 8.669 0.122 0.574 0.072
Truecaller B Svernige Digital tjénst 9.021 0.019 0.121 0.265
Vend Ser. B Svernge Butikssystem 10.832 0.167 0.245 -0.091
Viaplay Group B Sverige Streaming 9.215 0.194 0.696 | -0.100
Vitec Software Group Sverige Vertikal mjukvara 9.093 0.497 0.524 0.073
WithSecure Oyj Finland Cybersakerhet 8.605 0.113 0.597 -0.111




