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Förord 

Vi vill rikta ett stort tack till vår handledare Darush Yazdanfar för hans stöd och vägledning 

under vår avhandlings- och skrivprocess. Vi vill också rikta vårt tack till opponentgruppen som 

bidragit med konstruktiv och värdefull kritik. Slutligen vill vi rikta ett stort tack till vår familj 

och vänner för deras motivation och stöd under denna process. 

Henrietta Horváth & Talen Pedo 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 

Sammanfattning 
 

Titel: Kvinnliga företagares val av finansieringskällor  

Syfte: Syftet med studien är att beskriva och analysera kvinnliga företagarnas val av 

finansieringskällor vid startfasen. 

Metod: För att uppfylla studiens syfte samt besvara forskningsfrågan har en kvantitativ 

forskningsansats genomförts. Studien är baserad på både primär- och sekundärdata, där data 

som insamlats är hämtad från databaserna Google Scholar och SöderScholar. 

Empiriskt resultat: Studien är baserad på 49 kvinnliga företagare som deltog i 

enkätundersökningen.  

Slutsats: Studien visade att kvinnliga företagare föredrar att välja intern finansiering vid 

uppstartsfasen. Vidare har finansiell kunskap ett statistiskt signifikant samband med kvinnliga 

företagares inställning till extern finansiering och deras val av finansieringskällor. 

Nyckelord: Entreprenörskap, Entreprenörkvinna, Genus, Finansieringskällor, Företagsstart. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 

Abstract 
 

Titel: Women entrepreneurs' choice of funding sources 

Purpose: The purpose of the study is to describe and analyze the female entrepreneurs' choice 

of financing sources at the start-up stage. 

Methodology: Quantitative research with data collection through surveys to female 

entrepreneurs has been implemented. The study is based on both primary and secondary data, 

where the collected data is from the databases Google Scholar and SöderScholar. 

Empirical foundation: The study is based on 49 female entrepreneurs who participated in a 

survey. 

Conclusion: The study showed that female entrepreneurs prefer to choose internal financing at 

the start-up stage. The study further showed that financial knowledge has an impact on women 

entrepreneurs' attitude towards external financing and their choice of financing sources. 

Keywords: Entrepreneurship, Female entrepreneur, Gender, Sources of funding, Business 

start-up. 
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Begreppslista 

Entreprenörskap  Förmågan att driva ett företag. 

Entreprenör En person som har grundat ett företag. 

Företagare En person som startat ett företag. 

Kvinnlig företagare Kvinna som har grundat ett företag. 

Små- och medelstora 
företag Företag som har färre än 250 anställda. 

Uppstartsfas Företagets tre första levnadsår. 
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1. Inledning  
 

I studiens inledande kapitel introduceras en kort inledning för att ge läsaren en helhetssyn om 

uppsatsens innehåll. Därmed presenteras problembakgrunden tillsammans med 

forskningsfrågan, syftet med forskningen och avgränsningar. Kapitlet avslutas med studiens 

disposition. 

 
 

1.1 Bakgrund 

Entreprenörskap i moderna öppna ekonomier är avgörande för ekonomisk tillväxt, utveckling 

samt att skapa jobb (Brush et al. 2018). Entreprenörskap utgör en viktig mekanism i den 

ekonomiska tillväxtprocessen (Audretsch et al. 2006, Brush et al. 2018). Det svenska 

entreprenörskapet har uppmärksammats både nationellt och internationellt under det senaste 

decenniet. Sverige har utvecklats till en startup-nation som kännetecknas av en dynamisk och 

aktiv nyföretagaraktivitet (GEM 2020). GEM (2020) rapporten angav att den totala 

entreprenörsaktiviteten i tidiga skeden ökade med 10 % under de senaste två decennierna. 

Rashid och Ratten (2020) betonade att entreprenörs färdigheter hade bidragit enormt till 

ekonomin.  

 

Ur ett genusperspektiv ses Sverige som ett land där jämställdhet och entreprenörskap står i 

fokus. Dessutom är kvinnors företagande en prioriterad fråga i en rad olika sammanhang (Almi 

2021). När det kommer till entreprenörskap kämpar kvinnliga entreprenörer i Sverige 

fortfarande med många utmaningar. Enligt den nationella GEM-rapporten (2020) har kvinnors 

entreprenörskap i Sverige ökat kraftigt under de senaste decennierna, dock är det fortfarande 

lägre än männens. Rapporten visar att 5,8 procent av kvinnorna i Sverige är entreprenörer och 

står för ungefär 28 procent av det totala företagandet i landet år 2020. Det innebär att andelen 

företag som drivs av kvinnor har ökat från 25% år 1980 till 28% år 2020 vilket motsvarar en 

ökning med bara 3% på 40 år (Braunerhjelm et al. 2018).  

 

Nuförtiden observeras det att entreprenörskap är en viktig drivkraft för ekonomiska framsteg i 

ett land eftersom det genererar sysselsättning, höjer levnadsstandarden och minskar 

fattigdomen (Baig et al. 2021). Dessutom har globaliseringen och samhällsutvecklingen sett 
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kvinnor spela en avgörande roll för att lyfta ekonomin. Även om kvinnor gör oräkneliga 

ansträngningar för sin ekonomi underpresterar de jämfört med män (ibid.). 

 

Holmquist (2008) resonerar i sin studie att kvinnor är mindre benägna att driva företag än män. 

Enligt forskningar beror snedvridningen mellan fördelningen av mäns och kvinnors 

företagande på olika villkor mellan könen. Kvinnoledda företag utgör cirka 22% av Sveriges 

företag. Detta är enligt Brush et al. (2018) en betydligt stor skillnad i fördelningen mellan 

könen. Denna skillnad kan peka på vissa könsspecifika utmaningar. Kvinnliga entreprenörer får 

mindre stöd än män och skillnaderna är särskilt stora när det gäller tillgång till kapital. En 

studie av Malmström et al. (2017) visar att skillnaden i beteende hos investerarna har en 

betydande effekt på det totala belopp som investeras i respektive kön. Det investerade beloppet 

är således beroende på om det är en kvinnlig eller manlig entreprenör som söker kapital. 

Dessutom har studien konstaterat att entreprenörkvinnorna riskerar att få mindre finansiering på 

grund av socialt konstruerade stereotyper, samt att de undergrävts av riskkapitalister (ibid.).  

 

1.2 Problemdiskussion 

Potentiella entreprenörer möter ett antal hinder vid företagsstarten. Det främsta hindret för dem 

är att anskaffa kapital (Brush et al. 2020). Däremot har kvinnliga entreprenörer stora 

svårigheter och mer begränsad tillgång till finansiering än män (ibid.). Tillgång till finansiellt 

kapital är en viktig fråga för forskare som vill avslöja de könsrelaterade aspekterna av 

entreprenöriell verksamhet (Alsos och Ljunggren 2017). Även om det finns få bevis för direkt 

diskriminering finns det fortfarande könsskillnader i entreprenörers tillgång till finansiellt 

kapital (Serwaah och Shneor 2021).  

 

Tidigare empiriska studier om kvinnors attityd mot finansiering av egna företag visar att 

kvinnor är mindre benägna att ansöka om extern finansiering än män vid uppstarten (Orser et 

al. 2006, De Andrés et al. 2021). Vidare visar de tidigare studierna att kvinnliga företagare får 

lån i mindre utsträckning än manliga företagare i företagets första levnadsår (De Andrés et al. 

2021). I samband med belöningscrowdfunding visade sig också att kvinnor söker lägre summor 

i sina insamlingskampanjer jämfört med män (Serwaah och Shneor 2021). Andra studier visar 

att kvinnor är missgynnade när det gäller tillgång till riskkapital (Brush et al. 2018). När det 

gäller utlåning visar forskningen att kvinnliga entreprenörer var mer ovilliga att ansöka om 
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kredit än manliga entreprenörer. Istället tenderar kvinnor att söka finansiering från familj och 

vänner i större utsträckning än män (ibid.).  

 

Skillnaderna när det gäller socioekonomiska förutsättningar förklarar varför kvinnliga och 

manliga företagare väljer olika finansieringskällor (Alsos och Ljunggren 2017). Skillnaden 

mellan könen är särskilt tydlig när det gäller extern finansiering (Orser et al. 2006, Brush et al. 

2020). Diana-projektet anses ha bidragit till kunskapen om entreprenörskap och genus där 

studerades tillgången till kapital för kvinnliga entreprenörer med fokus på tillväxt. Forskningen 

konstaterade att kvinnoledda företag tenderar att inte skaffa tillräckligt med kapital som krävs 

vid tillväxt (Brush och Welter 2020). Studien visade även att andelen kvinnor som får 

riskkapitalfinansiering är oproportionerlig i förhållande till andelen kvinnliga entreprenörer. 

 

1.2.1 Problemformulering 

Vid uppstartsfasen har företag begränsad tillgång till finansiering, och detta anses vara ett av de 

främsta hindren för tillväxt och överlevnad (Malmström et al. 2017). I linje med tidigare studier 

och med anledning av att kvinnliga företagande spelar en viktig roll i ekonomin riktar 

författarna fokus mot finansiering av kvinnliga företag (ibid.). Kvinnorna upplever större 

svårigheter vid finansiering av eget företag vid startfasen än män (Brush 1992, Malmström et 

al. 2017). Vid ansökan om extern finansiering möter kvinnliga entreprenörer könsrelaterade 

svårigheter, vilket resulterar i att företagen har svårt att uppnå sina önskade mål (Brush et al. 

2018). En annan svårighet som kan uppstå vid startfasen är att kvinnor inte har tillräckligt med 

kunskap om vilka finansieringsmöjligheter som finns på marknaden (Almi 2021). Med det 

ökade antalet kvinnliga företagare och deras aktiva deltagande i den ekonomiska 

sammansättningen anses vara viktigt att förstå deras finansieringsval vid företagsstarten.  

 

1.3 Undersökningsfråga 

Hur väljer kvinnliga företagare finansieringskällor vid uppstartsfasen?  
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1.4 Syfte 

Syftet med studien är att beskriva och analysera kvinnliga företagarnas val av 

finansieringskällor vid startfasen. 

 

1.5 Avgränsning 

Studien begränsades till kvinnliga företagare som har små- eller medelstora företag i Sverige. 

Fokuset ligger således på efterfrågesidan av kapitaltillgång och inte på utbudssidan av 

kapitaltillgång. Det vill säga att studien undersöker bara kvinnliga företagare och inte 

finansiärer och investerare. Analysen inkluderade alla bransch med anledningen av att 

undersökningen genomfördes i en för liten skala. Däremot är författarna medvetna om att 

branschen anses vara en betydande faktor när det gäller undersökningen av finansieringsval. 

 
1.6 Disposition 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Inledning 

I studiens inledande kapitel introduceras en kort inledning för att 

ge läsaren en helhetssyn om uppsatsens innehåll. Därmed 

presenteras problembakgrunden tillsammans med 

forskningsfrågan, syftet med forskningen och avgränsningar. 

Kapitlet avslutas med studiens disposition. 

Teoretisk 
referensram, 

tidigare 
empiriska 

studier 

I teorikapitlet tydliggörs studiens teoretiska referensram, där 

presenteras teorier kring studiens ämne. Kapitlet börjar med att 

förklara förhållandet mellan kvinnliga entreprenörskap och genus, 

därefter presenteras pecking order-teorin. Vidare redogörs 

riskbeteende och tidigare empiriska studier om de möjliga 

variablerna som förklarar valet av finansieringskällor hos 

kvinnliga företagare. 
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Empiriskt resultat 

I detta kapitel presenteras det insamlade empiriska materialet. 

Inledningsvis redovisas svaren från enkätundersökningen. Därefter 

presenteras resultatet av den deskriptiva statistiken, 

korrelationsanalysen och regressionsanalysen. För att genomföra 

de statistiska beräkningarna har statistikprogrammet SPSS använts 

som ett hjälpmedel. 

I detta kapitel förkastas eller bekräftas de hypoteser som utvecklats 

för studien. Därefter analyseras dessa utifrån det empiriska 

resultatet och det teoretiska referensram. 
Analys 

Slutsats  
och framtida 

forskning 

I detta avslutande kapitel presenteras forskningsslutsatsen. Detta 

kapitel uppfyller även studiens syfte och besvarar 

forskningsfrågan. I slutet av kapitlet presenteras ett förslag för 

framtida forskning.  

Metod 

I detta kapitel beskrivs arbetets forskningsmetod samtidigt 

motiveras varför just denna metod har använts. Därefter beskrivs 

studiens urval och datainsamling som har tillämpats, vilket följs av 

en presentation av studiens validitet och reliabilitet. Sedan avslutas 

kapitlet med en metodkritik.  
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2. Teoretisk referensram, tidigare empiriska studier 

 
I teorikapitlet tydliggörs studiens teoretiska referensram, där presenteras teorier kring studiens 

ämne. Kapitlet börjar med att förklara förhållandet mellan kvinnliga entreprenörskap och 

genus, därefter presenteras pecking order-teorin. Vidare redogörs riskbeteende och tidigare 

empiriska studier om de möjliga variablerna som förklarar valet av finansieringskällor hos 

kvinnliga företagare.

 
 

2.1 Entreprenörskap och genus 

Entreprenörskap är en drivkraft för positiv samhällsförändring där entreprenören initierar 

utvecklingen i ett samhälle och får den vidare (Schumpeters 1934, Accolley 2016). Betydelsen 

av entreprenörernas roll i samhällelig förändring och utveckling är erkänd bland ett stort antal 

ekonomiska forskare (Accolley 2016). En satsning utgår från en idé, innovation eller problem 

och förvandlas till en affärsorganisation. Banbrytande idéer och skapandet av produkter samt 

tjänster med låga substitut som vänder sig till stora marknader kommer sannolikt att locka 

extern finansiering för tillväxt (Brush et al. 2010). 
 

Enligt Ahl (2006) har entreprenören och entreprenörskap historiskt beskrivits i maskulina 

termer, då kopplades begreppen till det manliga könet samt till entreprenören i sig. 

Entreprenörskapsteorin har främst utvecklats inom ekonomiområdet, där entreprenörskap 

beskrivs som en av ekonomins funktioner. Entreprenören beskrivs i termer av den modige 

mannen som är beslutsam och motiverad att etablera sitt eget rike, därav uppstår känslan av 

makt och självständighet. Den drivs av en önskan att manipulera impulser för att svara och på 

så sätt etablera sin överhöghet över andra med sikte på framgång. I enlighet med Ahl (2006) är 

entreprenören inte ett könsneutralt fenomen men förknippas ändå med maskulinitet. Vidare 

beskrivs det att kvinnor tenderar att framställas som sekundära till män, som den andre, 

komplementära eller i bästa fall en oanvänd resurs (ibid.). 

 

Bellucci et al. (2009) observerar att kvinnliga företagsägare är missgynnade jämfört med sina 

manliga motsvarigheter när det gäller krav på säkerheter och tillgång till krediter. 

Könsskillnader inom vissa områden av företagsfinansiering visar att kön är bara en av de 
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variablerna som påverkar finansieringsprocessen (Carter och Rosa 1998, Bellucci et al. 2009). 

Studien av Muravyev et al. (2009) visar att kvinnliga företagsägare är betydligt mindre benägna 

att få lån och att de betalar högre genomsnittsräntor än sina manliga motsvarigheter. Dessutom 

har studien visat att kvinnor startar företag med mindre resurser (ibid.). Även om kvinnliga 

företagsgrundare inte diskrimineras av finansiärer när det gäller tillgång till kredit, måste de i 

vissa fall ställa mer säkerhet och betala högre räntor (Ahmad och Muhammed 2015). På grund 

av diskriminering upplever kvinnliga företagsägare ofta missmod och söker externa 

kapitalkällor mer sällan än män (Brush 1992, Yazdanfar och Jahandar 2012). Detta leder till att 

kvinnor ofta söker informella kapitalkällor som vänner och familj (Yazdanfar och Jahandar 

2012).  

 

2.2 Pecking order-teorin 

Pecking order-teorin utgår enligt Myers (1984) från hur företagsägare prioriterar vissa 

finansieringsalternativ framför andra. Enligt teorin föredrar företagsägare att finansiera sin 

verksamhet med intern framför extern finansiering i den mån det är möjligt. Om företaget har 

ett behov av extern finansiering, väljer företaget den utifrån rangordningen med högst säkerhet 

först. Detta resulterar att företaget prefererar att belåna sin verksamhet, det vill säga skuldsätta 

företaget. Att finansiera företag med hjälp av externa investerare betraktas vanligtvis som ett 

sista finansieringsalternativ. Denna rangordning är baserad på att kontrollen över företaget 

bevaras utan extern finansiering samt att kapitalkostnaden blir lägre med intern finansiering 

(ibid.). 

 

Michaelas et al. (1998) upplyser att Myers pecking order-teori grundar sig på stora företag och 

förklaringsvariablerna är av finansiell karaktär. Många forskare anser dock att teorin är 

tillämpbar på små- och medelstora företag, men de förklarande variablerna är till stor del av 

icke-finansiell karaktär. Det finns flera faktorer som spelar in vid företagarens val av 

finansieringsform och huvudfaktorn är fortsatt självständighet (Michaelas et al. 1998, Wong et 

al. 2018). I enlighet med pecking order-teorin anses denna faktor vara det mest värdefulla bland 

små- och medelstora företagare. Detta förklarar varför de föredrar internt framför externt 

kapital (Michaelas et al. 1998, Coleman et al. 2016). Michaelas et al. (1998) anser att det finns 

flera andra variabler som är kopplade till företagsägare, och därmed till deras val av 

finansieringsform. Dessa variabler är bland annat attityd till extern finansiering, 
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riskbenägenhet, utbildning, erfarenhet och kunskap. Företagares finansiella kunskap är en 

betydande faktor till valet av finansiering. Michaels et al. (1998) påvisade i sin studie att 

företagsägarnas kunskap har ett samband med deras perspektiv på tillgängliga 

finansieringskällor. Företagsägare har ofta bristande kunskap gällande vilka villkor och krav 

som ska uppfyllas för att möjliggöra extern finansiering, samt hur denna information ska 

uppnås (Coleman et al. 2016). Det kan förklara företagares negativa attityd till extern 

finansiering (ibid.).  

 

2.3 Riskbeteende 

Riskbeteende är en primär faktor inom undersökningar av individens finansieringsbeslut. 

Vanligtvis brukar det sägas att individen antingen är riskaverta eller risktagande när 

riskbeteenden mäts (Bayyurt et al. 2013). En individs inställning till risk kan komma sig av 

många olika faktorer såsom kön, ålder, utbildningsnivå samt inkomst. Könsskillnader i 

riskbeteende har väckt stor uppmärksamhet av forskare under de senaste två decennierna. När 

det gäller ekonomiska frågor beskrivs kvinnor som riskaverta inom en rad aktiviteter, inklusive 

investeringar, pensionsplanering, löneutveckling, företagsfinansiering och allmän 

penninghantering (ibid.). 

 

Enligt Watson och McNaughton (2007) skiljer sig risktagande åt beroende på kön, och denna 

könsskillnad är särskilt uppenbar i finansiellt risktagande. Kvinnliga företagsägare är mindre 

benägna att söka och använda externt kapital eftersom kvinnor i sig är mer försiktiga än män 

(Coleman 2003, Bayyurt et al. 2013). Män och kvinnor har olika arbetsroller med olika nivåer 

för riskexponering. Kvinnor är mer benägna att ha skyddande roller som kräver en hög nivå av 

säkerhet, medan män är mer benägna att vara involverade i riskfyllda och osäkra roller 

(Bayyurt et al. 2013).  

 

2.4 Tidigare empiriska studier  

Tidigare forskning visar att kvinnliga entreprenörer möter större hinder när de söker efter 

kapital (Goyal och Yadav 2014). Det mest diskuterade problemet är bristen på tillgång till 

kapital och diskriminering i samband med låneansökningar (Ahmad och Muhammad 2015). 
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Även om tillgång till kapital är en verklig utmaning för både manliga och kvinnliga 

entreprenörer, är det vanligtvis det mest utmanande för kvinnor (Goyal och Yadav 2014).  

 

Det finns flera tidigare empiriska studier som har fokuserat på beteende och egenskaper hos 

kvinnliga entreprenörer när det gäller könsskillnader i kapitalanskaffning (Yazdanfar och 

Jahandar 2012). I studien av De Andrés et al. (2021) betonas rollen av låntagarens egenskaper 

och preferenser i definitionen av företagsgrundarens finansieringsstrategier. Resultaten 

bekräftar att manliga grundare är betydligt mer benägna att ansöka om lån eller har ett 

utestående lån. En förklaring till att kvinnliga entreprenörer ansöker om banklån i mindre 

omfattning är att kvinnor är mer riskaverta än män och därmed mindre villiga att belåna sina 

företag (Bayyurt et al. 2013).  

 

2.4.1 Möjliga variabler som förklarar valet av finansieringskällor hos kvinnliga 

företagare  

Ägarnas egenskaper såsom utbildning och erfarenhet är faktorer som i hög grad påverkar 

företagens val av finansieringskällor. Entreprenörer med hög utbildningsnivå, 

arbetslivserfarenhet och eventuellt tidigare erfarenhet av entreprenörskap, är mer benägna att 

skaffa externt kapital (Yazdanfar och Jahandar 2012). I studien av Kwapisz och Hechavarría 

(2018) konstaterades även att hög utbildningsnivå och tidigare affärserfarenhet ökar 

möjligheten för kvinnliga företagare att ansöka om extern finansiering. Dessa faktorer kan öka 

kvinnors självförtroende på finansmarknaden, vilket i sin tur leder till mer efterfrågan på extern 

finansiering hos kvinnliga företagare.  

 

Studien av Swaminathan (2010) tyder på att kön inte påverkar möjligheterna att få 

företagsfinansiering. Däremot anses ofta manliga och kvinnliga företagare skilja sig åt i 

erfarenhet, utbildning och yrke. Män har vanligtvis mer affärserfarenhet, samt utbildning inom 

teknik, vetenskap och ekonomi innan de startar företag. Medan kvinnliga företagare är mer 

intresserade av undervisningsområden såsom administration, försäljning och personliga tjänster 

(ibid.). Män visar sig även ha mer tidigare erfarenhet av entreprenörskap än kvinnor (Fischer et 

al. 1993, Cabera och Mauricio 2017). Cabera och Mauricio (2017) påvisar att kvinnor tenderar 

att finansiera företagsstarten med interna medel om de saknar tidigare erfarenhet av 
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entreprenörskap. Brist på erfarenhet kan således leda till att kvinnor begränsas till lätt 

tillgängliga finansieringskällor (ibid.).  

 

Kvinnliga företagares finansiella kunskap är en annan möjlig variabel som kan förklara deras 

val av finansieringskällor. Kvinnliga företagare har ofta bristande kunskap om vilka 

finansieringskällor som finns, varav en stor del kvinnor väljer att aldrig söka extern kapital  

(Cabrera och Mauricio 2017). Detta tyder på att kvinnliga företagare som upplever okunskap 

inom finansiering har en negativ attityd till extern finansiering. Därmed kan det konstateras att 

det finns ett samband mellan finansiell kunskap och val av finansieringskällor (ibid.). 

Könsskillnader mellan manliga och kvinnliga entreprenörer när det gäller kapitalanskaffning 

representerar således inte ren könsdiskriminering, utan snarare de inneboende skillnaderna 

mellan män och kvinnor när det gäller deras beteende och egenskaper (Yazdanfar och Jahandar 

2012).  

 

2.5 Definitioner och hypoteser 

I överensstämmelse med studien av Yazdanfar och Jahandar (2012) klassificeras intern 

finansiering i denna studie som genereras av ägaren. Extern finansiering definieras som all 

tillgänglig ekonomisk finansiering för företagsägaren, inklusive informella källor och formella 

källor. Dessutom kategoriseras de externa finansiella källorna som företaget har erhållit i fyra 

stora grupper: 

1. informella källor, som lån från familj och vänner. 

2. formella källor, såsom finansiering från banker eller bidragsgivarna 

3. riskkapitalkällor, som tagits upp av riskkapitalbolag eller privatpersoner 

4. andra finansiella källor. 
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Tabell 1: Förklaring av olika finansieringskällor. 

Intern  

Eget ägarkapital Eget personligt startkapital från grundaren. 

Externa  

Lån från familj/vänner  Skuldfinansiering från familj och vänner som kännetecknas av 
lägre ränta och amortering. 

Lån från banker Lån från en bank i utbyte mot ränta och amortering. 

Riskkapital från 
riskkapitalbolag 

Formellt riskkapital som finansieras av riskkapitalbolag i utbyte 
mot ägarandel. 

Riskkapital från 
privatpersoner 

Informellt riskkapital som finansieras av privatpersoner, även 
kallade affärsänglar, i utbyte mot en viss ägarandel i företaget. 

Bidrag Bidrag (ej lån) från kommunala eller statliga aktörer.  

 

Baserat på teorin som presenterats i det teoretiska ramverket har personliga egenskaper såsom 

utbildning, tidigare erfarenhet inom entreprenörskap samt finansiell kunskap stor inverkan på 

deras beteende och därmed på val av finansieringskälla. Baserat på detta har följande hypoteser 

uppställts:  

 

H1: Det finns ett statistiskt signifikant samband mellan kvinnliga företagares utbildningsnivå 

och deras val av finansieringskällor i uppstartsskedet.  

H2: Det finns ett statistiskt signifikant samband mellan kvinnliga företagares tidigare 

erfarenhet och deras val av finansieringskällor i uppstartsskedet.  

H3: Det finns ett statistiskt signifikant samband mellan kvinnliga företagares finansiella 

kunskap och deras val av finansieringskällor i uppstartsskedet.  
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3. Metod  
 

I detta kapitel beskrivs arbetets forskningsmetod samtidigt motiveras varför just denna metod 

har använts. Därefter beskrivs studiens urval och datainsamling som har tillämpats, vilket följs 

av en presentation av studiens validitet och reliabilitet. Sedan avslutas kapitlet med en 

metodkritik.  

 
 

3.1 Forskningsstrategi  

En studie kan genomföras på olika tillvägagångssätt och metoder. Kvantitativa och kvalitativa 

undersökningar står för olika forskningsstrategier och dessa inriktningar skiljer sig tydligt åt 

när det gäller vilken roll teorin spelar, vilken kunskapssyn de innehåller och vilka ontologiska 

ståndpunkter som ingår (Bryman och Bell 2017, s. 59). Kvantitativ forskning kan uppfattas 

som en forskningsstrategi som betonar kvantifiering när det gäller insamling och analys av 

data. Medan kvalitativ forskning uppfattas som en forskningsstrategi som vanligtvis lägger vikt 

vid ord under insamling och data (ibid.).  

 

I linje med uppsatsens syfte och upplägg som författarna har valt ansågs kvantitativ 

forskningsstrategi i form av enkäter vara passande. I enkätstudier ligger fokus på att undersöka 

kvinnors val av finansieringskällor vid startfasen. Det ger även studien möjligheten att få 

bredare bild och perspektiv från en större mängd respondenter för att kunna besvara 

forskningsfrågan (Bryman och Bell 2017, s. 167). På grund av detta ansåg författarna att en 

kvantitativ metod ger en bra förutsättning för att skapa ett trovärdigt resultat i denna typ av 

studie. 

 

För att anknyta teorin med empiri finns det vanligtvis två olika angreppssätt (Bryman och Bell 

2017, s. 42-43). Dessa två kallas för deduktion och induktion. Ett deduktivt angreppssätt 

innebär att man redan vet inom ett visst område och de teoretiska överväganden som rör detta 

område härleder en eller flera hypoteser. Teori och de hypoteser som deducerats styr sedan 

datainsamlingsprocessen och den empiriska undersökningen. Däremot utgår det induktiva 

angreppssättet från empiri till teorin. Det vill säga ett induktivt angreppssätt är teorin av den 

empiriska undersökningens resultat (ibid.).  
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Den kvantitativa forskningsstrategin innehåller en deduktiv ansats på förhållandet mellan teori 

och praktisk forskning, där tyngden läggs på teoriprövning. Kvalitativa metoden betonar en 

induktiv ansats på relation mellan teori och forskning, där vikten ligger på generering av teorier 

(Bryman och Bell 2017, s. 58). I genomförandet av denna studie har författarna utgått från 

tillgängliga teorier inom ämnet med syfte att anknyta och jämföra studiens empiriska slutsatser. 

Detta argumenterar för att den deduktiva ansatsen är den lämpligaste för studien. 

 

3.2 Forskningsdesign  

Den forskningsdesign som ansågs vara lämpligast för studien är tvärsnittsdesign, då författarna 

valde att samla in data genom en surveyundersökning med hjälp av enkäter. En 

surveyundersökning innefattar en tvärsnittsdesign då data vanligtvis samlas in med hjälp av 

enkäter eller strukturerade intervjuer (Bryman och Bell 2017, s. 81). Tvärsnittsdesignen innebär 

att datainsamlingen genomförs av mer än ett enda fall med anledning av att komma fram till en 

uppsättning kvantifierbara data med koppling till två eller flera variabler. Dessutom kan detta 

skapa förståelse och analys kring ämnet vid den aktuella tidpunkten (ibid.). 

 

3.3 Urval 

I denna uppsats skedde urvalet genom att analysera kvinnliga företagare i Sverige. Studien 

undersöker kvinnliga entreprenörer som finns på den svenska marknaden. För att kunna få in så 

mycket data som möjligt vill författarna inte att begränsa sig till ett särskilt område. I studien 

har det gjorts ett bekvämlighetsurval, genom att skicka ut enkäten till de respondenter som kan 

nås via mejl eller sociala medier. Detta betyder att respondenterna valdes ut för studien 

eftersom de är tillgängliga för forskarna (Bryman och Bell 2017, s. 203). Författarna ansåg att 

detta urval av kommunikationskanaler är ett mer fördelaktigt och effektivt tillvägagångssätt för 

att nå ett stort antal människor och öka spridningen än fysiskt deltagande. Med hjälp av internet 

kan enkäten spridas bredare och få in mer data (ibid. s. 631).  
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3.4. Bortfall  

Enkäten skickades ut till 68 kvinnliga företagare via e-mail och sociala medier (Linkedin och 

Facebook). Antalet respondenter som deltog i enkätundersökningen uppgick till 49. Detta 

innebär en svarsfrekvens på 72%. Det vill säga bortfallet är på 28%. En svarsfrekvens på cirka 

75% anses vara bra, däremot om svarsfrekvensen ligger under 50% då är det ej acceptabelt 

(Bryman och Bell 2017, s. 329). 

 

3.5 Enkätundersökning  

En pilotstudie hade genomförts innan enkäten delades ut, där hade först enkätfrågorna testats 

på respondenterna, sedan delades enkäten ut offentligt. Pilotstudien genomfördes för att 

säkerställa att den slutliga enkätundersökningen och alla data som samlas in kommer att vara 

tillfredsställande (Olsson och Sörensen 2011, s. 153-154). Fördelen med en pilotstudie är att 

författarna kan vara säkra på att enkätundersökningen kommer att fungera som avsett innan den 

delas ut. Förutom detta kan författarna med en pilotstudie diskutera och ställa öppna frågor till 

respondenterna om de upptäcker att något är obegripligt eller oklart med undersökningen. 

Författarna kan få en bild av de lämpligaste svarsalternativen på frågorna som ställs i enkäten, 

detta genom att diskutera med respondenterna (Bryman och Bell 2017, s. 266). Genom en 

pilotstudie kan man eliminera frågor som får respondenterna att känna sig obekväma och 

förvirrade, detta kan i sin tur leda till att respondenterna tappar lusten att fylla i 

undersökningen. Dessutom får författarna feedback på hur ordningen på frågorna ser ut och om 

frågorna är inte tillräckligt beskrivna, otillbörligt formulerade eller om de behöver 

omformuleras (ibid.).   

 

Enkätstudien ansågs som det mest effektiva sättet för att undersöka frågan gällande kvinnors 

val av finansieringskällor vid företagsstarten. Enkäten bestod av 7 frågor som först tog reda på 

exempelvis ålder, utbildningsnivå och finansiella kunskaper. Därefter kommer respondenten 

besvara frågor angående deras val av finansieringskällor. Genom dessa frågor kunde författarna 

få en bättre uppfattning kring ämnet. 

 

Författarna valde att formulera enkäten via Google Forms som är en tjänst där man kan utforma 

enkäter. Därefter har länken skickats till kvinnliga entreprenörer via mail och sociala medier, 
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såsom LinkedIn och Facebook. Genom att klicka på länken har respondenterna skickats vidare 

till enkäten. Respondenterna har informerats om att deltagande i undersökningen är helt och 

hållet frivilligt och all information som lämnas är anonymt. Detta för att bevara etik relaterad 

till data och internet (Bryman och Bell 2017, s. 632).  

 

3.6 Datainsamling  

Som utgångspunkt utgick studien från tidigare forskningar inom ämnet och därefter utforskades 

det närmare med hjälp av enkätundersökning. I studien behandlades således både primär- och 

sekundärdata. Primärdata är de data som samlats in direkt från egna studier, exempelvis från 

intervjuer och enkäter (Eliasson 2018). Medan sekundärdata är den information som redan har 

samlats in, samt utgår exempelvis från tidigare forskningar, artiklar och databaser (Hultén et al. 

2007, s. 84). Sekundärdata som har använts i studien består främst av akademisk litteratur, samt 

tidigare forskningar och vetenskapliga artiklar som hämtats från digitala databaser, såsom 

Google Scholar och SöderScholar. Vid sökandet i de olika databaserna har bland annat sökord 

såsom Entrepreneurship, Female entrepreneur, Gender, Sources of funding, Business start-up 

och många fler använts för att få fram resultat som hör till studiens ämne. Sekundärdata 

kompletterades med primärdata med hjälp av enkätundersökning. Detta för att få bredare 

förståelse inom studiens ämne.  
 

3.7 Databearbetning 

Enkäten stängdes ned den 3 maj klockan 23:59 och direkt dagen efter påbörjades bearbetningen 

av det insamlade datamaterialet. Det första steget var att koda om svaren på frågorna så att 

dessa kunde bearbetas i programmet SPSS. Fråga 6 var en flervalsfråga, vilket betyder att 

omkodningen skedde i flera steg. Detta för att underlätta analysen. Kodningen av denna fråga 

skedde i två steg, första steget var att varje svarsalternativ kodades var för sig och därefter 

skapades en kombinationsvariabel som även blev kodad. Fråga 5 besvarades med likertskala 

där respondenterna fick välja vilka kunskaper de har respektive varje finansieringskälla. 

Kodningen på denna fråga skedde även i flera steg. Sista steget resulterade till två 

svarsalternativ. Om en respondent hade kunskaper kodades det med 1, medan de som inte hade 

någon kunskap kodades med 0. Fråga 3.1 var en filterfråga där respondenterna som svarade 
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“Nej” gick direkt till Fråga 4. Dessa bortfall kodades med nollor för att ange att det saknas 

information på den frågan.  

 

Alla andra frågor kodades numeriskt, där alternativet som låg först fick en etta och alternativet 

som kom efter fick en nolla. För att minska risken för felkodning har funktionen “find and 

replace” i Excel använts. Därtill har båda författarna deltagit och kodat för att "övervaka" den 

andra och minska fel som kan framträda av den mänskliga faktorn. Materialet laddades upp i 

SPSS när alla svarsalternativ hade kodats klart. Det uppladdade materialet har korrigerats 

genom att namnge olika variabler för att anpassa till programformatet och namnge olika 

värden, samt ange vad de olika kodningarna representerar. 

 

3.8 Operationalisering 

3.8.1 Beroende variabler  

För att kunna beskriva och analysera kvinnliga entreprenörens val av finansieringskällor har ett 

antal variabler använts. Den beroende variabeln som används i denna studie är 

finansieringskällor (Interna/Externa). Författarna undersöker hur den centrala variabeln kan 

påverkas av de externa oberoende variablerna. Författarna mäter detta genom 

enkätundersökningsfrågan 4 samt 6. I enkätundersökningen analyseras denna variabel i 

förhållande till utbildningsnivå, tidigare erfarenhet och finansiella kunskaper hos kvinnliga 

företagare.  

 

3.8.2 Oberoende variabler  

I en undersökning anses de oberoende variablerna som externa variabler, då huvudtanken är att 

utreda hur dessa påverkar de beroende variablerna som utgör det centrala i undersökningen 

(Bryman och Bell 2017, s. 330). För att kunna formulera forsknings- och enkätfrågorna 

undersökte författarna tidigare studier inom ämnet. Efter det valdes variablerna som anses vara 

intressanta att undersöka i uppsatsen. De oberoende variablerna som används i denna studie är 

utbildningsnivå, tidigare erfarenhet och finansiella kunskaper. Författarna mäter 

utbildningsnivån, tidigare erfarenhet och finansiella kunskaper hos kvinnliga företagare genom 

enkätundersökningsfrågan 2, 3 och 5.  



 

 17 

 

Figur 1: Övergripande bild av variabler. 

 

3.9 Statistik analys 

I likhet med studien av Yazdanfar och Jahandar (2012), har flera analyser genomförts. Först 

genomfördes en deskriptiv analys och en korrelationsanalys. Därefter tillämpades en 

regressionsanalys för att identifiera variabler som har samband med kvinnliga entreprenörens 

val av finansieringskällor vid uppstartsskedet. Analyserna genomfördes i datorprogrammet 

SPSS.  

 

3.9.1 Korrelationsanalys  

En korrelationsanalys beskriver hur sambandet mellan de beroende och oberoende variabler ser 

ut. Det kan visa en positiv, negativ eller ingen korrelation mellan variablerna. En 

korrelationsanalys görs när en multipel linjär regressionsanalys genomförs, detta för att visa 

styrkan av sambandet mellan de olika variablerna som används i en studie. Multikollinearitet 

kan undvikas genom denna analys. Om regressionskoefficientens instabilitet visas med hjälp av 

multikollinearitet. Detta i sin tur leder till att resultatet är olika i olika urval.  

 

3.9.2 Regressionsanalys 

Syftet med regressionsanalys är att kunna estimera värdet av variabeln y på bästa möjliga sätt 

utifrån kunskap om värdet av variabeln x. Med andra ord att ta reda på effekten av variabel x på 

Utbildningsnivå 

Tidigare erfarenhet 

Finansiell kunskap 

Beteende Val av 
finansieringskällor 

Oberoende Beroende 
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variabel y (Holme och Solvang 1991). Om det finns en eller flera oberoende variabler används 

ofta denna typ av analys. Denna typ av analys kan utföras som en enkel linjär regression ifall 

att det bara finns en oberoende variabel. Medan analysen kallas för multipel linjär regression 

ifall fler oberoende variabler används i analysen. I denna studie har en beroende variabel 

använts tillsammans med tre oberoende variabler. Den beroende variabeln är finansieringskälla 

(Extern/Intern). De oberoende variabler som används är utbildningsnivå, finansiella kunskap 

och tidigare erfarenhet. Dessa redovisas i formel 1 där ekvationen presenteras. 

 

𝑌	 = 	𝛼 + 𝛽1𝜒1 + 𝛽2𝜒2 + 𝛽3𝜒3 

Formel 1: Multipel linjär regression. (Andersson et al. 1994, sid. 55). 

 

3.10 Studiens kvalitet  

3.10.1 Validitet  

Begreppet validitet är det viktigaste kriteriet i forskningen, eftersom det utvärderar om 

resultaten och slutsatserna av forskningen är relaterade eller inte. Det är också en faktor för att 

kontrollera om studien faktiskt mäter det den avser att mäta (Bryman och Bell 2017, s. 175).  

Med andra ord betraktar validitet som ett mått på om man faktiskt mäter det man avser att mäta 

i studien. Det är även viktigt att fråga sig om syftet med uppsatsen överensstämmer med det 

som utforskas. Validitet har två olika typer, den inre validiteten och den yttre validiteten. Den 

inre validiteten är de systematiska fel, det vill säga fel som görs under själva undersökningen 

(Saunders 2012). Det kan innebära att de observationer som gjorts kan stämma överens med de 

resultat som erhållits från undersökningen. Författarna har strävat efter att se till att resultatet 

speglar syftet genom enkätfrågorna som utformades utifrån studiens teoretiska referensram för 

att minska tolkningsmöjlighet. Detta i sin tur skapar en hög validitet för studien (ibid.).  

 

Med den yttre validiteten menas det mått som mäter generaliserbarheten i en uppsats. Detta 

betyder att resultatet av den genomförda undersökningen ska kunna tillämpas under bredare 

förutsättningar, till exempel under en större population (Saunders 2012). Författarnas främsta 

syfte är dock att få en fördjupad kunskap om den utvalda gruppen. Att använda sig av 

bekvämlighetsurval kan vara problematiskt för generaliserbarheten. Författarna menar därför 

att generalisering inte finns i detta avseende, utan snarare fördjupad kunskap inom den utvalda 
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gruppen, vilket är det som ämnas att mätas i studien. Därmed anser författarna att den yttre 

validiteten inte är ett problem, eftersom det som ämnas att mätas i studien är en utvald grupp 

och fokuset är således inte ett generaliserbart resultat (ibid.). 

 

3.10.2 Reliabilitet  

Reliabilitet beskriver hur väl en studie kan vara kontinuerlig och stabil i mätningen över tid. 

Det är ett mått som mäter tillförlitligheten, det vill säga om samma resultat kan ges om studien 

genomförs igen vid en annan tidpunkt (Bryman och Bell 2017, s. 174). På grund av den 

begränsning som har gjorts i denna uppsats, kan författarna inse att detta kan ha en negativ 

inverkan på reliabiliteten. Detta eftersom det är ett få antal respondenter som svarade på 

enkätundersökningen. Ett sätt att stärka tillförlitligheten är att förtydliga den metod som 

användes för undersökningen genom en omfattande och detaljerad redogörelse (Saunders 

2012). I detta avseende fokuserade författarna på att skapa en tydlig presentation av de metoder 

som använts i studien för att säkerställa tillförlitligheten (Bryman och Bell 2017, s. 174). 

 

3.11 Metodkritik 

Oftast utförs metodiska generaliseringar i kvantitativa inslag, det vill säga att resultatet från 

urvalet generaliseras till slutsatser som gäller för hela populationen. Urvalet måste vara 

tillräckligt stort för att det ska vara giltigt för populationen (Bryman och Bell 2017, s. 180). I 

denna studie genomfördes en enkätundersökning med ett bekvämlighetsurval. Enkäten 

skickades till kvinnliga entreprenörer via mail och sociala medier, såsom LinkedIn och 

Facebook, vilket författarna anser är det mest effektiva och snabbaste sättet att få ett tillräckligt 

stort urval för undersökningen. Det är dock svårt att avgöra om urvalet i studien var tillräckligt 

stort och representativt för att representera hela populationen. Enligt Denscombe (2018) finns 

det inte en lägsta gräns på antal respondenter i småskaliga projekt. Däremot skulle en högre 

siffra på exempelvis 80-100 enkätsvar ha varit mer generaliserbar än 49 enkätsvar. Då studien 

riktade sig till kvinnliga entreprenörer och inte vilka respondenter som helst, så var urvalet 

relativt begränsat. Studien skulle sannolikt få andra svar om fler respondenter deltog. Det var 

dock väldigt resurs- och tidskrävande att avgränsa sig till så många respondenter som skulle 

representera urvalet. 
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3.12 Källkritik 

Källkritiskt tänkande är en avgörande faktor för att öka studiens tillförlitlighet och trovärdighet, 

samt få ett representativt resultat i studien (Bergkvist 2015). Därför valde författarna enbart 

vetenskapliga artiklar som noggrant publiceras under "peer review", vilket indikerar att källan 

har granskats och är vetenskapligt kvalitativt garanterad. Med hjälp av databaserna Google 

Scholar och SöderScholar har författarna framställt vetenskapligt granskade information som 

tillgodoser studiens krav. Författarna har dessutom använt sig av olika litteratur från Södertörns 

högskolebibliotek, användning av flera böcker har bidragit till innehållet i studien. Dessa 

litteraturer är skrivna av akademiker, vilket är relevant för studiens trovärdighet (Patel och 

Davidson 2019 s. 89).  

 

Ett annat kriterium som författarna har tagit hänsyn till är aktualitet. Äldre artiklar innehåller 

ofta inaktuell information eftersom forskningsämnen ständigt förändras och uppdateras (Kuch 

och Kurlanda 2020). Författarna har därför sökt sig till så aktuella och uppdaterade källor som 

möjligt. Studien har dock inkluderat äldre artiklar vilket kan kritiseras om det är aktuellt för 

nutid eller ej. Det material som varit något äldre jämfördes med nyare källor för att konstatera 

att informationen fortfarande var aktuell. Av denna anledning anses samtliga vetenskapliga 

artiklar och litteraturer som har använts i studien vara trovärdiga. 

 

3.13 Etiskt förhållningssätt 

Det finns några generella etiska riktlinjer för hur forskning ska beskrivas. Gustafsson et al. 

(2011) beskriver de etiska riktlinjerna som att vara rättvis, tydlig, sanningsenlig, samt ha en god 

ordning på materialet och att inte plagiera andras studier. Denna studie har försökt ge en 

trovärdig bild av tidigare forskning genom att granska materialet. Detta för att upprätthålla 

integriteten och att inte förvränga implikationerna av egenintresse. Dessutom har studiens data 

endast använts i forskningssyfte, det vill säga att inte några obehöriga hade tillgång till den. 

Vidare var deltagandet i enkätundersökningen frivilligt och anonymt för att bevara etik 

relaterad till data och internet. Studien har även försökt framställa forskningsprocessen så klart 

och tydligt som möjligt för att metoden ska vara lättare att granska för utomstående.  
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4. Empiriskt resultat 
 

I detta kapitel presenteras det insamlade empiriska materialet. Inledningsvis redovisas svaren 

från enkätundersökningen. Därefter presenteras resultatet av den deskriptiva statistiken, 

korrelationsanalysen och regressionsanalysen. För att genomföra de statistiska beräkningarna 

har statistikprogrammet SPSS använts som ett hjälpmedel.  

 
 

4.1 Enkätundersökning 

4.1.1 Utbildningsnivå 

Resultatet av enkätundersökningen visar att grundskoleutbildningen utgjorde 0% av svaren. 

Gymnasial utbildning utgjorde 28,6% av svaren (14 av 49 respondenter). Detta innebär att 

71,4% av respondenter har läst vidare efter gymnasiet, varav 38,8% utgjorde 

yrkeshögskoleutbildning (19 av 49 respondenter) och 32,7 % utgjorde högskola/universitet 

utbildning (16 av 49 respondenter). 

 

4.1.2 Tidigare erfarenhet  

När det gäller tidigare erfarenhet inom entreprenörskap har resultatet visat att de som hade 

tidigare erfarenhet utgjorde 46,9% av svaren (23 av 49 respondenter). Medan de som inte hade 

någon tidigare erfarenhet utgjorde 53,1% av svaren (26 av 49 respondenter).  

 

4.1.3 Typ av finansieringskälla 

Enkäten inkluderade en fråga som tar reda på vilken typ av finansieringskälla kvinnliga 

entreprenörer mest föredrar. Resultatet visade att de som föredrog intern finansiering utgjorde 

67,3% av svaren (33 av 49 respondenter). Medan de som föredrog extern finansiering utgjorde 

32,7% av svaren (16 av 49 respondenter). 
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4.1.4 Finansiell kunskap  

Resultatet visar att graden av finansiell kunskap varierar om olika finansieringskällor. Banklån 

hade den största delen av respondenter hört talas om och därmed har respondenterna svarat att 

de har höga kunskaper om den, vilket skiljer sig stort i jämförelse med de andra 

finansieringskällorna. När det handlar om statliga/kommunala bidrag som respondenterna även 

har hört talas om till stor grad var kunskapen inte lika god som hos banklån. Riskkapital från 

riskkapitalbolag och riskkapital från privatpersoner är de som respondenterna har minst 

kunskap om.  

 

4.1.5 Finansieringskällor vid uppstartsfasen 

Majoriteten av respondenterna valde intern finansiering Eget ägarkapital, vilket utgjorde 67,3% 

av svaren. Vad som gäller för extern finansiering utgjorde lån från familj och vänner 61,2%, 

och banklån 51% av svaren. Riskkapital från riskkapitalbolag utgjorde 14,3% av svaren, medan 

ingen av respondenterna hade valt att finansiera företagsstarten av riskkapital från 

privatpersoner (affärsänglar). Den sista kategorin av finansieringskällor, statliga/kommunala 

bidrag utgjorde 20,4% av svaren.  

 
Figur 2: Finansieringskällor vid uppstartsfasen. 

 

4.2 Deskriptiv statistik 

Tabell 2 ger en beskrivande statistik över studiens variabler. Utifrån tabellen går det att utläsa 

att de flesta kvinnliga företagare föredrar (67,3 %) att välja intern finansiering vid 

uppstartsfasen. Vidare valde dessa kvinnor eget kapital som startkapital. Gällande utbildning 
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har 71,4 % av kvinnorna minst eftergymnasial utbildning. Statistiken belyser vidare att de flesta 

kvinnliga företagare inte har finansiella kunskaper (57,2%) samt tidigare erfarenhet inom 

entreprenörskap (53,1%). 

 

Tabell 2: Deskriptiv statistik. 

 Nej Ja n Med Std.av 

Finkäll 67,3 % 32, 7 % 49 0,33 0,474 

Utbild 28,6 % 71,4 % 49 0,71 0,456 

Erf 53,1 % 46,9 % 49 0,47 0,504 

Finkunsk 57,1 %  42,9 % 49 0,43 0,503 

Kommentar: Finkäll = Finansieringskällor; Utbild = Utbildningsnivå; Ek = Eget kapital; Erf = Tidigare 

erfarenhet; Kunsk = Finansiella kunskap; n= antal observationer; Med=medelvärde; Std.av=standardavvikelse. 

 

4.3 Korrelation  

Detta avsnitt presenterar resultatet av korrelationsanalysen, där studeras styrkan av sambandet 

mellan de beroende och oberoende variablerna, samt relationen mellan dem. Med hjälp av 

analysen går det att fastställa hur dessa variabler påverkar varandra, vilket anses vara viktigt för 

det slutliga resultatet. Styrkan av sambandet mellan variablerna Finkäll, Utbild, Erf, och Kunsk 

testades. Det som gör denna analys intressant är att man studerar om korrelationen är positiv 

eller negativ mellan de studerade variablerna. Om värdet ligger nära (1) innebär det en positiv 

korrelation. Detta betyder att om en variabel har ett högt värde förväntas det vara högt även på 

den andra. Värdet (0) betyder ingen linjär korrelation. Medan värdet som ligger nära (-1) 

betyder en negativ korrelation. Detta innebär att ett högt värde på en variabel hör samman med 

låga värden på en annan variabel. Signifikansnivån anses vara intressant för att avgöra hur stark 

säkerhet en korrelation kan fastställa. En lägre signifikansnivå innebär att sambandet mellan 

variabler kan fastställas med säkerhet. 
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Tabell 3: Korrelationsmatris. 

  Finkäll Utbild Erf Kunsk 

Finskäll Pearson 
Korr. 

1    

 Sig.      

Utbild Pearson 
Korr. 0,440* 1   

 Sig.  0,002    

Erf Pearson 
Korr. 0,479* 0,595* 1  

 Sig.  <0,001 <0,001   

Kunsk 
Pearson 
Korr. 0,555* 0,526* 0,609* 1 

 Sig.  <0,001 <0,001 <0,001  

Kommentar: Finkäll = Finansieringskällor; Utbild = Utbildningsnivå; Ek = Eget kapital; Erf = Tidigare 

erfarenhet; Kunsk = Finansiella kunskap; sig = korrelationens signifikansnivå; *Samband (sig<0,05). 

 

Utifrån tabellen ovan går det att utläsa att den beroende variabeln Finkäll uppvisar statistiskt 

signifikant korrelation med samtliga oberoende variabler. Vad som gäller variabeln Finkäll och 

Utbild är korrelationen positiv på 0,440. Signifikansnivån är 0,002 vilket innebär att det går att 

konstatera sambandet mellan variablerna. Mellan variablerna Finkäll och Erf är korrelationen 

positiv på 0,479. Signifikansnivån är mindre än 0,001 vilket innebär att sambandet kan 

bekräftas. Korrelationen mellan variablerna Finkäll och Kunsk är positiv på 0,555. 

Signifikansnivån är mindre än 0,001 vilket betyder att sambandet mellan variablerna är starkt 

och kan bekräftas. 

 

Gällande korrelation mellan de oberoende variablerna har Utbild och Erf en positiv korrelation 

på 0,595. Signifikansnivån är mindre än 0,001 vilket betyder att variablerna är korrelerade med 

varandra. Variabeln Utbild har en positiv korrelation på 0,526 med Kunsk. Signifikansnivån är 

mindre än 0,001 vilket innebär att sambandet är starkt och tillförlitligt. Vad som gäller Erf 
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variabelns korrelation med Kunsk är den positiv på 0,609. Signifikansnivån är mindre än 0,001 

vilket innebär att sambandet är starkt mellan variablerna. 

 

4.4 Regression 

I tabellen nedan finns en multipel linjär regressionsanalys och en översikt över resultatet. Den 

beroende variabeln är i detta fall Finkäll och de oberoende är Utbild, Erf, och Kunsk. Det som 

beaktas i analysen är den förklarade variansen mellan variablerna, detta kallas för R-square 

värdet. Genom detta går det att förstå förklaringskraften mellan variabler. För att kunna visa 

effekten mellan variablerna studerades även den oberoende variabelns koefficient, vilket anses 

vara viktig för att säkerställa resultatets tillförlitlighet.   

 

Tabell 4: Regressionsmatris. 

 B Sig VIF R-square 
Just. 

R-square  

Durbin - 

Watson 

(Konstant)       

Utbild -0,150 0,354 1,656 0,653 0,622 2,026 

Erf 0,151 0,339 1,907    

Kunsk 0,158 0,019* 1,702    

Beroende variabel: Finkäll     

Kommentar: Finkäll = Finansieringskällor; Utbild = Utbildningsnivå; Ek = Eget kapital; Erf = Tidigare erfarenhet; Kunsk = 

Finansiella kunskap; B = Den ostandardiserade regressionskoefficienten; sig = korrelationens signifikansnivå; *Samband 

(sig<0,05). 

 

De oberoende variablernas förklaringsvärde visas i R-square kolumnen. Det angivna värdet är 

variansen som förklaras mellan 0 och 1. Ett högt värde indikerar en bra förklaringskraft. Tabell 

4 visar ett relativt bra förklaringsvärde (R = 0,653), vilket betyder att 65,3% av variationen i 

den beroende variabeln kan förklaras av de oberoende variablerna. Vidare visar det justerade 
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R-square-värdet (0,622) att värdena överensstämmer, samt att ekvation som tillämpades för 

regression inte innehåller onödiga variabler. 

 

Den oberoende variabeln Utbild har en negativ effekt om -0,150 på den beroende variablen 

Finkäll.  Det innebär att om den oberoende variabeln Utbild ökar med en enhet då kommer den 

beroende variabeln Finkäll att minska med 0,150. Signifikansnivån är 0,354 vilket leder till att 

det är svårt att med säkerhet konstatera signifikant samband mellan variablerna. Gällande 

variabeln Erf  har den en positiv effekt på Finkäll om 0,151. Det innebär att om den oberoende 

variabeln Erf ökar med en enhet då kommer den beroende variabeln Finkäll att öka med 0,151. 

Signifikansnivån är 0,339 vilket innebär att det är svårt att konstatera ett signifikant samband 

mellan variablerna. Variabeln Kunsk  har en positiv effekt på Finkäll om 0,158 och en 

signifikansnivå på 0,019. Det innebär att om den oberoende variabeln Kunsk ökar med en enhet 

då kommer den beroende variabeln Finkäll att öka med 0,158. Utifrån signifikansnivå finns det 

ett statistiskt signifikant samband mellan variablerna. 

 

4.4.1 Variance Inflation Factor (VIF)  

VIF-värdet användes i regressionen för att identifiera fler möjliga fall av multikollinearitet..  

Om VIF-värdet är nära 1 innebär det att kollineariteten är rimlig. Om VIF-värdet är högre, 

indikerar detta en risk för multikollinearitet. Det finns ingen bestämd gräns för när en relation 

kan vara väldigt stark. I detta fall är det Utbild, Erf  och Kunsk som har värdet 1,656; 1,907; 

1,702 vilket är högre än 1 men detta betyder inte att variablerna ska plockas bort.  

 

4.4.2 Durbin Watson   

För att testa om residualerna som används i testet autokorrelerar med varandra användes värdet 

Durbin Watson. Det erhållna värdet i testet ligger alltid mellan 0 och 4. I tabell 4 är Durbin 

Watson värdet på 2,026 vilket innebär att det inte finns autokorrelation i testet för denna studie.  

 

 



 

 27 

5. Analys  
 

I detta kapitel förkastas eller bekräftas de hypoteser som uppställts för studien. Därefter 

analyseras dessa utifrån det empiriska resultatet och den teoretiska referensramen.

  

5.1 Hypotesresultat och diskussion av resultatet 

5.1.1 Utbildningsnivå  

H1: Det finns ett statistiskt signifikant samband mellan kvinnliga företagares utbildningsnivå 

och deras val av finansieringskällor i uppstartsskedet. 

 

Ur den deskriptiva statistiken i tabell 2 går det att utläsa att 71,4 % av kvinnorna hade 

eftergymnasial utbildning. Vidare visar tabell 3 att det finns ett samband mellan 

utbildningsnivå och val av finansieringskällor. Tabellen visar en positiv korrelation på 0,440 

samt en signifikansnivå på 0,002 vilket innebär att det går att konstatera sambandet mellan 

variablerna. Detta resultat stämmer överens med studien av Yazdanfar och Jahandar (2012) 

som konstaterar att entreprenörer med hög utbildningsnivå är mer benägna att skaffa externt 

kapital. På liknande sätt anser Kwapisz och Hechavarría (2018) att hög utbildningsnivå ökar 

möjligheten för kvinnliga företagare att ansöka om extern finansiering. Däremot visar tabell 4 

ett negativt värde på - 0,150 och en signifikansnivå på 0,354. Detta betyder att det är svårt att 

konstatera ett signifikant samband, vilket leder till att H1 förkastas.  

 

5.1.2 Tidigare erfarenhet  

H2: Det finns ett statistiskt signifikant samband mellan kvinnliga företagares tidigare 

erfarenhet och deras val av finansieringskällor i uppstartsskedet.  

 
I den deskriptiva analysen i tabell 2 framkommer det att 53,1 % av kvinnorna inte hade tidigare 

erfarenhet inom entreprenörskap. Medan tabell 3 visar att det finns en positiv korrelation 

mellan tidigare erfarenhet och finansieringskällor med ett värde på 0,479 samt en 

signifikansnivå på 0,001 vilket innebär att det går att konstatera sambandet mellan variablerna. 
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Resultatet av Yazdanfar och Jahandar (2012) studie stämmer överens med detta resultat, 

eftersom studien visade att entreprenörer med tidigare erfarenhet är mer benägna att skaffa 

externt kapital. Vidare har en annan studie fått ett liknande resultat, där de kom fram till att 

tidigare erfarenhet inom entreprenörskap ökar möjligheten för kvinnliga företagare att ansöka 

om extern finansiering (Kwapisz och Hechavarría 2018). Regressionssmatrisen i tabell 4 visar 

ett positivt värde på 0,151 och signifikansnivån ligger på 0,339 vilket betyder att det är svårt att 

konstatera ett signifikant samband mellan variablerna. Detta leder således till att H2 förkastas.  

 
5.1.3 Finansiell kunskap 

H3: Det finns ett statistiskt signifikant samband mellan kvinnliga företagares finansiella 

kunskap och deras val av finansieringskällor i uppstartsskedet.  

 
Den deskriptiva statistiken i tabell 2 belyser att de flesta kvinnliga företagare inte har 

tillräckligt med finansiella kunskaper (57,1 %). Vidare väljer dessa kvinnor vanligtvis intern 

finansiering istället för extern. Korrelationsmatrisen visar en positiv korrelation på 0,555 och 

en signifikansnivå som är mindre än 0,001. Detta visar ett tydligt samband mellan kvinnors 

finansiella kunskap och deras val av finansieringskälla. Utifrån regressionsanalysen i tabell 4 

går det även att konstatera att finansiella kunskaper har ett positivt samband med valet av 

finansieringskälla. Eftersom signifikansnivån är 0,019 innebär det att det finns ett signifikant 

samband mellan variablerna. Detta stämmer överens med de tidigare empiriska studierna av 

Michaelas et al. (1998) och Coleman et al. (2016) om pecking order-teorin där påvisas att 

företagarnas finansiella kunskap är en betydande faktor till valet av finansieringsform. 

Företagsägare har ofta bristande kunskap gällande vilka villkor och krav som krävs för att 

möjliggöra extern finansiering. Det kan även förklara företagares negativa attityd till extern 

finansiering (ibid.). Vidare stämmer resultatet överens med studien av Cabrera och Mauricio 

(2017) där författarna anser att den finansiella kunskapen är en möjlig variabel som förklarar 

valet av finansieringskällor hos kvinnliga företagare. Kvinnliga företagare har ofta bristande 

kunskap om vilka finansieringskällor som finns, varav en stor del kvinnor väljer att aldrig söka 

externt kapital. Detta tyder på att kvinnliga företagare som upplever okunskap inom 

finansiering bidrar till en negativ inställning till extern finansiering och prioriterar i första hand 

intern finansiering (ibid.). Studiens empiriska resultat leder således till att H3 bekräftas. 
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6. Slutsats och framtida forskning 
 

I detta avslutande kapitel presenteras forskningsslutsatsen. Detta kapitel uppfyller även 

studiens syfte och besvarar forskningsfrågan. I slutet av kapitlet presenteras ett förslag för 

framtida forskning.  

 

6.1 Slutsats 

Syftet med studien är att beskriva och analysera kvinnliga företagarnas val av 

finansieringskällor vid startfasen. Genom forskningsfrågan: "Hur väljer kvinnliga företagare 

finansieringskällor vid uppstartsfasen?" kunde studiens syfte uppnås. För att få en djupare 

förståelse av hur kvinnliga företagare väljer att finansiera sitt företag har en enkätundersökning 

genomförts. Baserat på de empiriska data som samlats in och de olika kvantitativa analyserna 

kunde författarna dra slutsatser.  

 

Utifrån undersökningen kan det konstateras att kvinnliga företagare föredrar att välja intern 

finansiering vid uppstartsfasen. Resultatet av enkäten visade att majoriteten valde att finansiera 

företagsstarten med eget kapital, men ifall de valde extern finansiering använde de sig mest av 

lån från familj och vänner. Kvinnors val av finansieringskällor kan förklaras med deras 

finansiella kunskap. Baserat på forskningsresultatet har finansiell kunskap ett samband med 

kvinnliga företagares inställning till extern finansiering och deras val av finansieringskällor. 

Brist på finansiella kunskaper anses vara en faktor som hindrar kvinnors tillgång till extern 

finansiering. Kvinnor med bristande finansiell kunskap tenderar således inte att använda externt 

kapital. Författarna hade förväntat sig att de andra variablerna, såsom utbildningsnivå och 

tidigare erfarenhet inom entreprenörskap, skulle även ha ett signifikant samband med 

kvinnornas val av finansieringskällor. Dock visade dessa variabler inget signifikant samband 

med deras val av finansieringskällor.  

 

6.2 Bidrag 

Denna studie kan bidra med en ökad medvetenhet om kvinnliga företagares val av finansiering. 

Den ökade medvetenheten och kartläggningen av vad det är som förklarar deras 
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finansieringsbeslut är till nytta dels för kvinnliga företagare. Studien kan även ha en avgörande 

roll i samhällskontext. Regeringen och andra beslutfattare bör stödja kvinnliga företagare till 

exempel genom att erbjuda kurser som ger en inblick och kunskap om de olika externa 

finansieringskällor som företagaren kan använda sig av vid uppstartsfasen. Ökad finansiell 

kunskap skulle stimulera kvinnligt företagande, vilket på sikt kan göra samhället mer jämställt. 

 

6.3 Förslag för framtida forskning 

Denna studie är en kvantitativ studie som undersöker kvinnliga företagare i Sverige. Eftersom 

studien har riktat sig mot företagsägarspecifika variabler anser författarna att det skulle vara 

intressant att även fokusera på företagsspecifika variabler i en kvantitativ studie. Dessutom 

föreslår författarna att undersöka faktorer som är kopplade till både företagsägaren och 

företaget. Vidare hade det varit intressant att jämföra kvinnliga företagares val av 

finansieringskällor inom olika branscher.  

 

Ett ytterligare förslag till framtida forskning kan vara att undersöka vilka faktorer som skulle 

kunna uppmuntra kvinnliga företagare att välja olika externa finansieringskällor. En kvalitativ 

studie med hjälp av intervjuer skulle vara lämplig för att undersöka dessa faktorer. Intervjuer 

skulle möjliggöra att få en djupare förståelse för vilka faktorer som uppmuntrar kvinnor att 

välja extern finansiering. Under dessa intervjuer kan även olika frågor om beteende och 

attityder studeras.  
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Bilagor 

Bilaga 1: Enkätundersökning 

 

 
 
Avsnitt 1 
 
Fråga 1. Ålder 

 
Fråga 2. Utbildningsnivå 

 
Fråga 3. Har du någon tidigare erfarenhet inom entreprenörskap?  
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Fråga 3.1 - Om Ja, hur många års erfarenhet hade du? 

 

 
Avsnitt 2 

 
 

Fråga 4. Föredrar du intern finansiering eller extern finansiering?  
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Fråga 5. Uppskatta din finansiella kunskap om följande externa finansieringskällor under 

uppstartsfasen.  

 

Fråga 6. Vilka följande finansieringskällor använde du vid uppstartsfasen? 

 

 

 
 

  


