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Sammanfattning
Utvecklingen gar mot att foretags andel immateriella tillgangar av de totala tillgangarna okar

och darmed dess betydelse. Immateriella tillgangar saknar fysisk substans och uppfattas som
svarbedémda vid vardering. Fragan hur dessa svarbedomda tillgangar ska varderas och om de
overhuvudtaget ska aktiveras i balansrakningen har diskuterats livligt de senaste aren. Vissa
anser att immateriella tillgangar bor redovisas i balansrakningen for att ge en rattvisande bild
av foretaget och att modeller bor utvecklas vidare for att mojliggora en aktivering av
tillgangarna. Andra anser att en aktivering kan vara ofordelaktigt for foretaget, exempelvis har
det i ett experiment framkommit att redovisning av immateriella tillgangar ses som en

svaghet.

Skivbolag bygger sin verksamhet till stor del pa immateriella tillgangar. Det faktum att
skivbolag har monopol pa sitt inspelade material och att utrymme fér egna bedémningar finns

vad det galler vardering av tillgangar gor dessa intressanta att undersoka.

Studiens syfte ar att beskriva redovisningspolicys for skivbolagens unika immateriella
tillgangar musikkataloger och skivkontrakt samt om det finns skillnader mellan dem.
Undersokningsobjekten ar EMI, Bertelsmann, Universal, Edel, Warner, Univision och Sony.
Studien har en kvalitativ ansats och utgar till storst del fran sekundéar data da bolagens

arsredovisningar undersoks.

Forfattarna har kommit fram till att skivbolagen generellt &r forsiktiga vid aktivering och
vardering av musikkataloger och skivkontrakt. Den tillgdng som aktiveras av alla bolag samt
anses vara den viktigaste ar musikkataloger. Aktiverings- och vérderingspolicys skiljer sig i
6vrigt mer eller mindre mellan bolagen. Bland annat ar det endast tre bolag som aktiverar hela
skivkontrakt, tre bolag som aktiverar forskott till artister och ett som aktiverar utgifter for

mastertapes (inspelningskostnader).

Nyckelord: Immateriella tillgangar, musikindustrin, skivbolag, musikkataloger, skivkontrakt,
intellektuellt kapital, IFRS/IAS, FASB
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Definitioner

Kort introduktion till musikbranschens termer och hur de definieras i denna studie.

Artist — Den musikaliska talang som framfor musiken pa fonogrammet. Artist i denna studie
ar bade soloartister och musikgrupper.

Copyrights - Upphovsratt, forlagsratt och aganderétt. Exklusiv ratt att kopiera, licensiera och
anvénda ett verk helt eller delvis.

Fonogram —Formatet som musiken ar inspelad pa; CD-skiva, LP, kassett och ljudfil.
Forskott till artister —Det forskott pa royalty som ibland betalas ut till artister strax efter att
skivkontrakt uppréttats.

Mastertape - Originalinspelningen av musikaliskt verk anvands som gjutform vid
framtagandet av fonogram. Kostnaderna for att framstélla denna inkluderar musikalisk talang,
teknisk personal vid inspelning och mixning, kostnader for utrustning och lokalhyra.
Musikkatalog - Skivbolagets lager med réttigheter till tidigare inspelad musik. Kallas i denna
studie ibland for katalog/kataloger.

Royalty - Aterforsaljaren betalar royalty, en viss procentandel av sina forséljningsintékter till
skivbolaget. Skivbolaget betalar i sin tur delar av royaltyn till artister for deras del i
skivproduktionen. Andelen bestams i skivkontrakten och utgdr ofta en procentsats av
forséljningsintékterna som skivan forvéantas genererar.

Skivbolag — Foretag som lanserar artister och musikkataloger. Kallas ocksa for bolag i
studien.

Skivkontrakt - Skivbolag skriver kontinuerligt kontrakt med artister som de gor
skivinspelningar med. Kontrakten kan se olika ut vad det géaller antal skivslapp,
kontraktsperiod och vilken procentandel av royaltyn som tillfaller artisten.

Upphovsratt - Den ratt skaparen av ett konstnarligt verk har till aktuellt verk. 70 ar efter
upphovsrattsinnehavarens dod slapps verket fritt att anvandas av allmanheten.?

Ovriga definitioner

FASB - Financial Accounting Standards, Financial Accounting Standards Board

FAS — FASB:s regelverk

IASB - International Accounting Standards Board

IAS/IFRS — International Accounting Standard/International Financial Reporting Standards,
IASB:s regelverk

P/B-tal — Relationen mellan marknadsvérde och bokfort varde

SEC - Sequrities and Exchange Commission

! Sprékradet, Institutet fr sprak och folkminnen. http:/lexin.nada.kth.se/cgi-bin/sve-eng 22/12-07, kl. 21.12
? Nationalencyklopedien (2007).



1. Inledning

Detta kapitel ska skapa en forstaelse kring problemet som undersoks samt ge en tydlig bild av
undersokningens fragestallningar, syfte och avgransningar.

1.1 Problembakgrund
1.1.1 Immateriella tillgangar
Utvecklingen gar mot att foretagens andel immateriella tillgangar av de totala tillgangarna

Okar och darmed deras betydelse. Ett foretags marknadsvarde kan vara betydligt storre &n dess
bokforda varde beroende pa om de immateriella tillgangarna redovisas i balansrakningen eller
inte.® Butch Lev genomférde pa 1980-talet en undersdkning av 500 amerikanska féretag som
visade att féretagens marknadsvérde och bokférda vérde var lika stort.* I1dag ligger foretags
bokfdrda vérde oftast 10 procent under dess marknadsvarde och féretag med mycket
immateriella tillgangar har ofta marknadsvarden som &r flera ganger hogre an deras bokforda
vérde.” Immateriella tillgdngar beskrivs vanligen som en tillgang som saknar fysisk substans,

exempel pd immateriella tillgangar ar; varuméarken, reklam och rattigheter.®

Fragan hur dessa svarbedomda tillgangar ska vérderas och om de 6verhuvudtaget ska
aktiveras i balansrakningen har diskuterats livligt de senaste &ren.’ Vissa anser att
immateriella tillgangar bor redovisas i balansrakningen for att ge en rattvisande bild av
foretaget och att modeller bor utvecklas vidare for att kunna aktivera dessa.® Andra forskare
anser att immateriella tillgangar ar alltfor osakra och abstrakta till sin natur och inte hor
hemma i balansrakningen. Scheutze anser att endast de tillgangar som kan omvandlas till
kontanter far aktiveras i balansrakningen.” Det har i experiment framkommit att redovisning
av immateriella tillgéngar ses som en svaghet.'® Fler menar att traditionell redovisning méste
kompletteras av annan icke-finansiell information samt kassaflodesanalyser. Balansrakningen
ar dock fortfarande en viktig grund for externa intressenters beslutsarbete rérande investering

och kreditgivning.**

® Edvinsson & Malone (1998) s.44-45

* Lev (2001)

® The New Economy Analyst Report, 10 november, 2001. http://www.juergendaum.com/news/11_10_2001.htm
¢ Artsberg (2005) s.234

" Grojer (2002) 5.69

8 Artsberg (2005) 5.363

% Scheutze (2001)

10 Grojer & Catasus, Intangibles and Credit Decisions - Results from an Experiment.
http://papers.ssrn.com/sol3/papers.cfm?abstract_id=398000#PaperDownload 14/12, k1.12.35

11 Artsberg (2005) 5.75-79.



1.1.2 Intellektuellt kapital
Personal aktiveras normalt inte i balansrakningen da kravet pa att en immateriell tillgang

maste ligga under foretagets kontroll inte uppfylls och personal kan valja att avsluta sin
anstallning nar de 6nskar. Vid foretagsforvarv ingar dock ofta personal och deras kunskap i
goodwillbeloppet, skillnaden mellan kdpeskillingen och det forvérvade bolagets bokforda
varde som koncerner redovisar. Kravet pa kontroll leder till att det blir svart for foretag som ar
baserade pa manniskors kunskap, erfarenheter och talang att ge en réattvisande bild av sina
tillgangar. Det kan vara svart for dessa foretag att hitta investerare samt att externa

intressenter kan missa viktiga vérden vid analys av foretaget. *2

1.1.3 Fran fotbollsspelare till skivkontrakt
Fotbollsspelares kontrakt med arbetsgivare skiljer sig dock fran vanliga anstéllningskontrakt.

Spelarna dr bundna att stanna i klubben kontraktstiden ut, alternativt tills de kops loss av en
annan klubb. Fotbollsklubbar far vid forvarv av spelarkontrakt valja mellan att ta upp utgiften
som en kostnad i resultatrékningen eller att aktivera den i balansréakningen till
anskaffningsvérde. Véljs det senare alternativet skrivs spelarkontraktet av linjart ver
kontraktsperioden. Klubbens spelare far inte tas upp till forsaljningsvarde och spelare som

utvecklats inom klubben ska inte redovisas som en tillgdng i balansrakningen.™

| tidigare studier av fotbollsklubbar har det framkommit att spelarnas marknadsvérde skulle
vara alltfor svart att berdkna. Fragan om vem som skulle utfora varderingen och radslan for
stora nedskrivningar om det uppskattade vardet senare visar sig vara felaktigt gjorde

klubbarna negativt instéllda. **

I en annan studie av svenska fotbollsklubbar konstateras att det framfor allt & mojligheten att
periodisera utgifter for spelare, att battre kunna matcha intakter och kostnader, som uppskattas
och anvands. | de studerade arsredovisningarna klumpas kontraktsbeloppen ihop i
balansrdakningen och detta stéller 6kade krav pa externa intressenter som ska analysera
klubbarnas ekonomiska stallning. Studien har dven studerat fotbollsklubbar utanfor Sverige
och dar &r redovisningen mer utforlig och fokuserad pa att visa fotbollsklubbens varde via
balansrakningen. Exempelvis sa redovisas varje spelarkontrakt separat i Arsenal FC:s

&rsredovisning vilket forfattarna anser ger externa intressenter battre inblick i foretaget.*

12 Hagtorn & Backeéus (2007)

13 Blom, Engstrém, Jakobsson (2006)
¥ Hagtorn, Backéus (2007)

15 Edh, Karlsson, Persson (2006)



Efter att ha tagit del av studierna om spelarkontrakt gick tankarna till musikindustrin och de
liknande kontrakt som upprattas mellan skivbolag och artister; skivkontrakten. Hanteringen
av redovisningen av skivkontrakt borde vara mer komplicerad an for spelarkontrakt som
enkelt skrivs av dver kontraktsperioden. Aven skivbolagens musikkataloger och de rattigheter
de innehaller ansags intressanta att undersoka. Det har gjorts ett par studier om svenska
skivbolags redovisning av musikkataloger och skivkontrakt (se kapitel 4.1).
Sammanfattningsvis konstateras i dessa att skivbolagen i princip endast aktiverar forskott till
artister i balansrédkning, samt att de har problem med att kommunicera sina immateriella
tillgangars varde till sina externa intressenter. Denna studie har inte fatt tillgang till utlandska

studier av skivbolags redovisning av immateriella tillgangar.

1.2 Problemdiskussion
Efter att studerat tidigare forskning, artiklar och teorier beslutades det att denna studie ska ta

avstamp efter studierna om de svenska skivbolagens immateriella tillgangar.

De immateriella tillgangar som anses mest intressanta att undersoka ar musikkataloger och
skivkontrakt. Dessa ar tillgangar som skivbolagen har monopol pa och studien utgar fran att
redovisningen av dessa skiljer sig mellan bolagen da det finns ett visst utrymme for subjektiva
bedémningar vid exempelvis vardering. Vidare anses det intressant att underséka Europas och
Nordamerikas borsnoterade skivbolag da de svenska skivbolagen redan studerats. De noterade
bolagen foljer FASB:s eller IFRS regler, vilket innebér att de har storre upplysningskrav &n

onoterade foretag samt att de kontinuerligt analyseras av externa intressenter.

Sarskilt intressant ar fragan om musikkataloger och skivkontrakt aktiveras i balansrakningen
eller inte. Om de aktiveras i sin helhet, delvis eller inte alls. Aktiveras de ger regelverken ett
visst utrymme for skivbolagen att gora egna bedomningar géallande exempelvis

nyttjandeperiod och avskrivningsmetod. Skivbolagens respektive redovisningspolicys for de

valda tillgangarna anses darfor intressantast att undersoka.

Det har i studier av svenska skivbolag framkommit att externa intressenter oftast inte ar
insatta i hur ett skivbolag fungerar samt vad en musikkatalog och ett skivkontrakt egentligen
innebar. Om det &r sa att de aktiverar dessa tillgangar i balansrakningen borde det vara viktigt

att skivbolagen motiverar varfor de finns med.



1.3 Fragestallning
o Vilka redovisningspolicys tillampar skivbolagen for de immateriella tillgangarna

musikkataloger och skivkontrakt i arsredovisningen och finns det likheter och

skillnader mellan bolagen?

Den ovanstaende 6vergripande frgestallning operationaliseras med foljande underfragor:

- Presenteras musikkataloger och skivkontrakt utanfor den finansiella delen?
- Aktiveras musikkataloger och skivkontrakt i balansrakningen?

- Aktiveras de i sin helhet eller delvis?

- Redovisas skivkontrakt/verk i musikkatalogen individuellt eller i grupp?

- Vilka vérderingsmetoder tillampas?

- Vilka nyttjandeperioder tillampas?

- Vilka avskrivningsmetoder tillampas?

- Vilka diskonteringsfaktorer tillampas?

- Har det gjorts nedskrivningar?

- Vem tar beslut om vardering (bolaget eller en tredje part)?

1.4 Syfte
Skivbolagen har monopol pa sina musikkataloger och skivkontrakt. Efter att hansyn tagits till

regelverk och redovisningsprinciper finns ett utrymme for subjektiva bedémningar av
tillgangarnas varde, nyttjandeperiod och nedskrivningsbehov. Dessa bedémningar paverkar
tillgangarnas varde och bolagens arliga resultat och darmed externa intressenters vardering av
bolaget. Studien syftar darfor till att beskriva skivbolagens redovisningspolicys for

musikkataloger och skivkontrakt samt undersdka om det finns skillnader mellan bolagen.

1.5 Avgransning
Undersokningen innefattar inte analys av foretagens P/B-tal eftersom tidigare forskning har

faststallt att dessa ar stora i foretag med mycket immateriella tillgangar. Fokus ar inte att
presentera de exakta beloppen som exempelvis tillgangar aktiveras till och avskrivningar gors
pd, utan framst att presentera och analysera skivbolagens redovisningspolicys. Vad galler
nedskrivningar sa undersoks inte hur skivbolagen beréknar kassafloden fran sina tillgangar for
att avgora om nedskrivningsbehov finns. Dock presenteras bolagens diskonteringsfaktorer

samt genomférda nedskrivningar.



2. Metod

Kapitlet redogor for vilka metoder som anvénds i underscékningen. Tillvagagangssattet,
urvalsmetoden, och arbetssattet under undersokningen behandlas ocksa i detta kapitel.

2.1 Vetenskaplig ansats och understkningsdesign
Kvantitativ ansats betonar framst kvantifiering vid insamlandet av data samt bearbetningen av

analys. Kvantitativa studier bygger oftast pa det deduktiva synsattet, det vill saga forhallandet
mellan teori och praktik.'® Kvalitativ ansats syftar till att skapa en djupare forstaelse for ett
visst problem och fokus ligger pa hur ett fenomen upplevs snarare an hur verkligheten faktiskt
ser ut.” Inom kvalitativ ansats &r det en induktiv syn pa forhallandet mellan teori och
praktik.'® Undersokningen har framfér allt en kvalitativ ansats da text i exempelvis noter
géllande skivbolagens redovisningspolicys for musikkataloger och skivkontrakt jamférs och

analyseras.

Forskning kan bedrivas utifran tva angreppssatt, deduktion och induktion. Deduktion
kénnetecknas av att slutsatser om enskilda foreteelser dras utifran allmanna principer och
befintliga teorier.*® Undersokningen har en deduktiv ansats da litteratur om hur immateriella
tillgangar beskrivs i teorier och regelverk studerades. Utifran detta studerades sedan hur de

valda immateriella tillgdngarna praktiskt hanteras i redovisningen.

Den deskriptiva formen av undersokning har for avsikt att ge en noggrann beskrivning av det
aktuella undersokningsobjektets egenskaper.?® Eftersom syftet med studien &r att utreda hur
skivbolag hanterar redovisningen av musikkataloger och skivkontrakt i sina arsredovisningar

ansags det lampligt att genomfdra en deskriptiv undersokning.

Undersdkningen ar framforallt deskriptiv men den utgar dven fran ett komparativt
tillvagagangssatt. En komparativ undersokningsdesign innebér att det sker en jamforelse
mellan tva eller flera motsatta fall eller situationer.?* Denna design anvandes d& bolagens

respektive redovisningspolicys jamfordes.

!¢ Bryman & Bell (2005) s.40

7 Ibid, s. 312-313

'8 |bid, 5.297

Y 1bid, 5.23

2 patel & Davidson (2003) .13
2 Bryman & Bell (2005) 5.74-75



2.2 Forskningsstrateqgi
Dokumentstudier av arsredovisningar genomférdes da den forskningsstrategin ansags vara

lampligast for att uppna studiens syfte. Dokumentstudier ar en bra metod att anvanda sig av
nar dokumenterad information (lagtext, tidskrifter, bocker, arsredovisningar) studeras. Valet
att endast anvanda arsredovisningar som grund for insamlande av resultatet berodde pa att all
nodvandig information ansags finnas tillganglig i dessa. De utvalda bolagen féljer IFRS
respektive FASB:s regler och rekommendationer vilket innebér att det stalls harda krav pa
redovisningen av de finansiella rapporterna. Intervjuer med representanter fran bolagen hade
kunnat ge en djupare forstaelse for eventuella redovisningsproblem och ytterligare
information. Anledningen till att undersékningen inte innefattar intervjuer &r att den

information som forvantades besvara syftet finns att hitta i arsredovisningarna.

2.3 Datainsamlingen
Datainsamlingen kan baseras pa primar- och sekundar data. Primardata bestar av empirin som

forskaren sjéalv har samlat in exempelvis enkatundersokningar och intervjuer. Sekundérdata ar
det material som tidigare har sammanstallts av andra personer exempelvis litteratur, tidigare
forskning och offentlig statistik.?? | den har studien bestér sekundardata av skivbolagens
arsredovisningar som hamtats fran skivbolagens hemsidor. Ovrig sekundérdata i denna studie
ar relevanta bocker, artiklar, lagar och rekommendationer. Primérdata bestar vidare av de

intervjuer som genomfordes i forstudien.

2.4 Totalundersokning
En undersokning kan antingen besta av ett urval av populationen eller hela populationen, en

urvalsundersokning eller en totalundersékning. Urval gors vanligtvis om populationen &r for
stor att undersoka. Urvalet bor vara representativt for populationen sa att generaliseringar kan
goras. Totalundersokning innebar daremot att hela populationen undersoks och sadan bér
genomforas om mojlighet finns.?® Denna undersékning &r en totalundersokning av alla

borsnoterade skivbolag i Europa och Nordamerika.

2.4.1 De borsnoterade skivbolagen
Undersokningen innefattar sju borsnoterade skivbolag: EMI Group, Bertelsmann, Vivendi

Universal, Edel Music AG, Warner Music Group, Univision Communications inc och Sony.
Har innefattas de fyra storsta skivbolagen i varlden, EMI, Universal, Warner och Sony BMG.

22 patel & Davidson (2003) s.65
2 |bid, 5.54



I undersokningen ingar skivbolag som féljer IFRS och FASB:s regelverk. Skivbolagen som
foljer IFRS &r EMI, Bertelsmann, Universal, och Edel. Bolagen som foljer FASB ar Warner,

Univision och Sony.

2.4.2 Val av arsredovisningar
Studien har utgatt fran bolagens publicerade arsredovisningar for ar 2006 eller den senaste,

beroende pd om foretaget har brutet rakenskapsar. Aven arsredovisningar frdn och med ar
2004 da overgang till IFRS skedde kommer att studeras for att se om det skett nagra sarskilda
handelser, exempelvis nedskrivningar. Vad det géller skivbolagen som foljer FASB har
arsredovisningar och 6vriga finansiella rapporter fran och med 2002 studerats. Det aret
infordes SFAS 141 och 142 som reglerar hanteringen av immateriella tillgangar i

redovisningen.

2.5 Arbetets gang
Efter forelasningar i redovisningsteori, artikelsokande efter intressant och relevant

uppsatsamne beslutades det att denna undersokning skulle behandla redovisningen av de
svarbedomda immateriella tillgadngarna. Da flertalet tidigare undersokningar gjorts om
aktivering av fotbollsspelare i balansrdkningen var det intressant att undersoka en bransch
med liknande kontraktsforhallande. Valet foll pa musikindustrin och skivbolag som har en hel
del immateriella tillgangar i sin verksamhet, exempelvis kontrakt med artister och rattigheter
av olika slag. For att fa en inblick i branschen och undersoka vilka problem som kan finnas
gjordes en forstudie. Forstudien baserades till stor del pa intervjuer med Denander & Grahl:s
VD och deras juridiska expert. Foretaget ar specialiserat pa musikbranschen nar det géller
redovisning och juridik. I intervjuerna framkom att det som upplevs problematiskt inom

branschen ar redovisning av forskott till artister samt hur copyrights redovisas.

Undersokningen var ténkt att innefatta hur svenska skivbolag redovisar sina immateriella
tillgangar. Pa grund av att det inte finns nagra borsnoterade skivbolag i Sverige valdes
borsnoterade skivbolag i Europa och Nordamerika. Detta val gjordes eftersom de svenska
onoterade skivbolagen inte hamnar i intressenters blickfang pa samma vis som féretag som &r
borsnoterade och foljer IFRS/IAS och FASB.

Mycket tid lades ned pa att hitta dessa bdrsnoterade skivbolag. For att forsakra oss om att fa
med alla skivbolag kontaktades forst en personlig kontakt pa Sony BMG:s kontor i Sverige.
De borsnoterade skivbolag denne kénde till var just de sju som finns med i undersokningen.

Verifiering av dessa uppgifter gjordes genom sokning via olika sokmotorer samt genomgang



av alla aktieborser i Europa och Nordamerika. Léankar till dessa hittades pa en portal pa
Internet och pa respektive aktiebors hemsida genomfoérdes sokningar pa relevanta nyckelord
for att hitta bolag med skivbolagsverksamhet.?* Det soktes pa relevanta nyckelord,
exempelvis underhallning och media, och de bolag som framkom i sokningarna studerades

narmare vid behov.

For att skapa en relevant teoretisk referensram studerades litteratur pa omradet. Fakta om
musikindustrin, teorier om redovisning samt lagar och rekommendationer som géller i de
lander dar de valda skivbolagen verkar. For att undersdka hur redovisningen sker i

skivbolagen valdes bolagens senaste arsredovisningar som fanns tillgangliga via bolagens

respektive hemsidor pa Internet.

Studien gjordes genomforbar genom att fragestallningen operationaliserades i ett flertal fragor

som lag till stod for bearbetningen av arsredovisningarna.

For att sammanstalla studiens resultat bearbetades arsredovisningarna systematiskt genom
sokning pa nyckelord som immateriella tillgangar, skivkontrakt, musikkataloger, ned- och
avskrivningar. Relevant information hamtades sedan framst fran balansrakningar,

resultatrakningar och de tillhérande noterna.

| analysen jamfors resultatet fran de olika skivbolagen, uppdelat under rubriker som motsvarar
studiens fragestéllning. Resultatet kopplas d&ven samman med den teoretiska referensramen for
att ge en battre forstaelse for problemet. Slutsatserna dras utifran det viktigaste som

framkommit i analysen.

2.6 Metodkritik

2.6.1 Reliabilitet

Reliabilitet bygger pa tillforlitlighet och en undersdkning med hog reliabilitet ska om den
genomfors en gang till ge samma resultat. Studiens tillforlitlighet kan paverkas av att stor
vikt laggs pa analys av arsredovisningar och ingen tid pa djupgaende intervjuer. Risken finns
att informationen i arsredovisningar inte ar tillrackligt tackande for att uppfylla studiens syfte.
Om nagot inte &r tydligt nog i arsredovisningarna kan studiens reliabilitet bli lidande eftersom
det finns risk att det inte fas kontakt med nagon representant pa skivbolagen. Det finns dven
en liten risk att inte alla borsnoterade skivbolag i Europa eller Nordamerika finns

?* Finansportalen. http://www:.finansportalen.se/borser.htm 3/1-07, kl. 15.42
2 Bryman & Bell (2005) s.48



representerade i undersokningen trots noggrant sokande efter dessa. Reliabiliteten skulle i
sadant fall paverkas negativt da undersokningen inte langre ar en totalundersokning.
Reliabiliteten forstarks anda genom att sekundar data anvands, om undersokningen skulle

genomfdras igen skulle resultatet med storsta sannolikhet bli detsamma.

2.6.2 Validitet
Validitet bygger pa att de slutsatser som undersékningen kommit fram till hanger ihop med

syftet som ska undersokas eller om det inte gor det.”® Studien bygger p& hard data frén
arsredovisningar som inte bor kunna misstolkas. Detta gor att studiens validitet bor vara

relativt hog.

2.6.3 Generaliserbarhet
Undersokningen innefattar de fyra storsta skivbolagen i varlden som tillsammans har 75

procent av varldsmarknaden for inspelad musik, samt ytterligare tre bolag. Detta borde
innebdra att generaliserbarheten for borsnoterade skivbolag utanfér Europa och Nordamerika
ar relativt hog. Generaliserbarheten for onoterade skivbolag i Europa och Nordamerika ar svar
att uttala sig om beroende pa att dessa bolag foljer sitt respektive lands varierande regler for
redovisning (motsvarande aktiebolagslagen i Sverige). Dessa bolag borde uppleva liknande
problematik vad det géller hur aktivering av musikkataloger och skivkontrakt gar till. Sa
resultatet fran denna undersokning borde kunna ge en fingervisning for hur redovisningen i

dessa bolag ser ut.

2% Bryman & Bell (2005) s.49
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3. Skivbolagens utveckling

| foljande kapitel presenteras en Gversikt av skivbolagens utveckling for att ge en vidare
forstaelse for branschen.

3.1 Skivbolagens utveckling
Musikindustrin ar under standig utveckling och har utvecklats fran att handla om noter till

nedladdningsbara filer pa Internet. P4 1800-talet dominerades musikindustrin av férsaljning
av noter och pa 1900-talet vaxte grammofonskivor fram som den dominerande produkten och
skivbolag startades for att ta hand om produktionen. Det forsta skivbolaget startades 1898,
Deutsche Grammophon Gesellschaft. Bolaget grundades efter det att Emile Berliner uppfann
grammofonen 1887.%” Mediet har under 1900-talet varit vinylskivor, kassett och CD.
Skivbolagen utvecklades fortséattningsvis i och med samhallets, elektricitetens och Hifi-
teknikens utveckling och den stora revolutionen kom i och med CD-skivan. Tack vare den

positiva utvecklingen startades manga nya skivbolag.

Skivbolagens framtid &r idag osaker i och med forlorade forséljningsintakter som beror pa
piratkopiering och gratis nedladdning av musik fran Internet. Bolagen arbetar med att hitta
I6sningar for att fa betalt for sina musikproduktioner som i och med samhaéllets utveckling ar
ett aterkommande problem. Skivbolagen gar idag mot att &ndra form fran renodlad
skivproduktion, marknadsforing och distribution till att tillhandanhalla allt kring artisten
sasom skivor, konserter, forlagsverksamhet och kringforséljning. Denna nya avtalsform
bendmns idag som ”360-avtal”. E 24 skriver i artikeln ”Stjarnor s6ker nya saljvégar” att
artisten Madonna lamnar sitt skivbolag for ett ”360-bolag”. Hon véntas fa en engangssumma
pa 115 miljoner kronor. Madonna skriver ocksa kontrakt for cirka 400 miljoner kronor for tre

album samt 325 miljoner kronor for ratten att skota hennes konserter under en tiodrsperiod.”®

Skivbolagen beskriver risken som finns med att deras musiktillgangar kan minska i vérde om
de blir mindre populéra samt att de kan ha svart att skydda sitt intellektuella kapital mot
piratkopiering, som bland annat bestar av copyrights. De betonar att hela verksamheten
bygger pa dessa tillgangar och att bibehallna dganderdttigheter &ar ett maste for deras fortsatta

overlevnad.?

2" Burnett (1996), 5.20-25
28 E24 néringsliv, Stjarnor soker nya saljvagar
2 Vivendi Universals rsredovisning 2005, 5.50
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Den negativa utvecklingen har lett till att flera av de mindre och mellanstora skivbolagen har
blivit uppkopta av de stora bolagen som bildat konglomerat. Dessa konglomerat arbetar med
olika verksamheter, vanligtvis inom underhallningsbranschen med musik, film, konserter och
TV. Innan december 1998 dominerades industrin av "The Big Six": Universal Music Group,
PolyGram, Sony Music, EMI, Warner Music Group och BMG (Bertelsmann Group) och de
inneholl det aktuella &ret 77,4 procent av den totala vérldsmarknaden for inspelad musik.*
Sedan skapade Sony och BMG ett joint venture och Polygram forvarvades av Universal. Idag
kontrolleras musikbranschens véarldsmarknad till cirka 75 procent av fyra skivbolag, &ven
kallade ”The Big Four”, Universal Music Group, Sony BMG, EMI Group och Warner Music
Group.*

% MEI World Report 2000.
3 http://www.svd.se/kulturnoje/nyheter/artikel_415277.svd 4/12-07, k1.14.30
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4. Teoretisk referensram

Detta kapitel behandlar den teoretiska referensram som &r av vikt for att lasaren ska kunna
tillgodogdra sig studien pa ett tillfredsstallande satt.

4.1 Tidigare studier om immateriella tillgangar i skivbolag
En studie av svenska skivbolags redovisning av immateriella tillgangar konstaterar att forskott

till kontrakterade artister aktiveras i balansrakningen av samtliga studerade skivbolag. Ett av
bolagen, borsnoterade MNW aktiverar aven inspelningskostnader samt musikkataloger. Den
mest passande modellen for véardering av musikkataloger och skivkontrakt anser studien &r
intaktsmodeller, framfor allt dar de utgar fran kassafloden fran respektive tillgang. Studien
menar att olika internrantor for de olika kontrakterade artisterna samt de olika verken i

musikkatalogerna ger den bésta grunden till att berakna kassaflédet fran respektive tillgéng.*

En annan studie inom &mnet konstaterar att inga av de studerade skivbolagen redovisade
specifikt hur de varderade olika artister och musikkataloger. Intervjuade representanter for de
svenska skivbolagen séager sig ha problem med att kommunicera sina immateriella tillgangars
varde till omvarlden. Sarskilt MNW som vid tidpunkten for studien var borsnoterat pa
Stockholmshdrsen ansag sig fa problem nér de var i kontakt med kreditgivare som oftast inte
var bekanta med musikbranschen. Slutsatsen var att skivbolagen maste bli battre pa att lamna
upplysningar i noter alternativt i anslutning till dessa, exempelvis i foérvaltningsberattelsen, for

att 6ka externa intressenters kunskap om hur redovisningen inom skivbolag gar till.*®

4.2 Redovisningens syfte

4.2.1 Historiskt om periodresultat, avskrivningar och matchning

Redan pa antiken tillampades avskrivningar da behov fanns av att fordela ut de stora
utgifterna som var kopplade till byggandet av Colosseum Over flera perioder. Behovet av att
kunna berakna periodresultat och fordela ut stora utgifter vaxte sedan kraftigt fram pa 1800-
talet. Verksamheter bedrevs allt oftare med langsiktiga perspektiv och de avvecklade sallan
verksamheter nér ett projekt var slut som gjorts tidigare. Framfor allt i England kom dessa
problem upp till ytan nar jarnvagar byggdes som medforde hoga initiala utgifter. De ville
aktivera dessa som tillgangar och skriva av dem 6ver flera redovisningsperioder for att jamna
ut periodernas resultat. I och med Patons och Littletons skrift ”An introduction to corporate

accounting standards” blev allt fler uppméarksammade pa matchningsproblemet. Det har lange

%2 Larsson, D & Starnberg, A (2002)
% Niklasson, M & Haglund, F (1999)
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sOkts efter en metod for att kunna matcha utgifter med intékter. Det ska strévas efter att hitta
orsak-verkan-relationer och att en uppoffring ska matchas med relaterade fortjénster.
Problemet med att matcha intakterna till utgifter, eller inkomster till kostnader, finns det

fortfarande ingen specifik I&sning for.*

4.2.2 Agentteorin
Agentteorin ar en positiv redovisningsteori som utgar fran att alla intressenter kring

redovisningen &r rationella och nyttomaximerande. Teorin beskriver hur redovisningen allt
mer far en roll som kontrollverktyg for foretagens agare, principalerna. Oron for att agenterna
ska manipulera resultaten for egen vinning skapar ett behov av extern redovisning. Riskerna
ska minimeras med hjalp av information. Kontrakt mellan principalen och agenten upprattas
for att reglera exempelvis aktieutdelning. En avvégning mellan kostnad och nytta med
redovisningen gors dock. Redovisningen ar sallan mer komplicerad an vad ekonomin och

lagstiftningen tillater.*®

4.2.3 Kapitalmarknadsperspektivet
Denna teori utgar fran att redovisningen framfor allt &r till for investerare och ska ligga till

grund for beslut om de ska behalla eller kopa aktier i ett foretag. Aktiedgare har investerat i
foretaget och vill veta vad foretagets tillgangar ar varda, vilket resultat foretaget gor och
darmed vilken utdelning de far.%® Utvecklingen gé&r dock mot att investerare anvéander sig av
annat an traditionell redovisning. Framforallt kassaflodesanalyser for att kunna gora en
korrekt vardering av foretaget. Det talas om marknadens olika effektivitetsgrader: svag,
halvstark och stark. Manga tror att marknaden ar effektiv pa halvstarka nivan och det innebar
att innehallet i foretags finansiella rapporter som arsredovisningar ar beaktad. Det ar dock
viktigt att redovisningen innehaller relevant information, som ar forstaelig och tillforlitlig.
Hur viktig redovisningen ar har diskuterats men det som konstateras &r att den fortfarande
uppfyller syftet med att vara ett medel for vérdering av foretag. Det anses vara mojligt att det
finns en koppling mellan historiska hédndelser som redovisas i finansiella rapporter och

framtiden.®’

Utover aktieagare anses langivare och leverantorer som ger krediter vara viktiga externa

intressenter. Langivare som banker, kreditinstitut och leverantérer anvander arsredovisningar

3 Artsberg (2005) s. 63.

* |bid, 5.83

% Smith (2006) 5.18

37 Artsberg, (2005) s.74-79
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och andra finansiella rapporter nér de bedomer kreditrisken. Det &r viktigt att foretagen

redovisar sina tillgangar pé ett korrekt satt sa att det kan ske en rattvis beddmning.*®

4.2.4 Synen pa balansrakningen
Synen pa balansrakningen har skiftat 6ver aren. Ett foretags redovisning kan vara balans- eller

resultatinriktad. Den balansinriktade synen innebér att fokus ligger pa tillgangarnas varde. En
tillgangs varde antas vara samma sak som den framtida nyttan den véantas ha, diskonterade
nuvardet av framtida inbetalningsoverskott. Det dr dock svart att uppskatta framtiden, det
finns de som foresprakar att de mer objektiva marknadsvardena som stammer 6verens med
fortlevnadsprincipen ska anvéandas.* Detta synsatt har kritiserats kraftigt da vissa tillgangar
ansetts svarvarderade och det har lett till att balansrakningen inte varit rattvisande.°

Idag fungerar balansrédkningen framfor allt som en resultatutredningsbalans dér historiska
anskaffningsvérden helst anvéands. Syftet ar hér inte att redovisa foretagets ekonomiska vérde
utan snarare dess transaktioner med omvarlden samt att utgifter matchas med relaterade
intakter. Balansrakningen ses som ett stod till resultatrakningen, en viloplats for tillgangar
innan de periodiseras ut till resultatrakningen i takt med att de férbrukas.*
Rekommendationerna utgivna i IFRS/IAS pekar pa en resultatutredningsinriktad syn pa
balansrédkningen. Det uppmanas till forsiktighet vid upptagandet av sérskilt immateriella
tillgangar i balansrakningen. Utvecklingen gar dock mot att fler tillgangsslag vérderas till

verkligt varde.*

4.3 Teorier kring Intellektuellt kapital
Forskare dr oense om vad det intellektuella kapitalet egentligen bestar av. | denna

undersokning presenteras nagra teorier som finns kring det intellektuella kapitalet. En vanligt
forekommande definition &r att det intellektuella kapitalet &r skillnaden mellan ett foretags
marknadsvarde och det bokforda vardet. Det &r en forenklad forklaring da det finns en rad
andra faktorer som paverkar den skillnaden sdsom ¢kad global konkurrens, ny teknologi och

okade forvantningar om framtida vinster och kassafléden.*?

% Smith (2006) 5.20-21

¥ Atrsberg (2005) 5.193-194

“ Falkman (2000)

1 Atrsberg (2005) 5.193-194

*2 Smith (2006) s.32

*3 Johansson & Skoog (2000) s.38-39
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4.3.1 Intellektuellt kapital enligt Edvinsson och Malone
Edvinsson och Malone anser att det intellektuella kapitalets dolda varden finns i tva

grundlaggande former: humankapital och strukturkapital. Strukturkapital bestar av tva
underdelar, organisationskapital och kundkapital.** Humankapital kan inte &gas av foretaget
och ar en kombination av kunskap, skicklighet, innovativ formaga och formagan av foretagets
anstallda att utfora sina arbetsuppgifter. Strukturkapital kan daremot agas av foretaget och
goras affarer med, det bestar kortfattat av allt det som finns kvar pa arbetsplatsen nar de
anstallda gétt hem. Exempel &r databaser, patent, varumarken och organisationsstruktur.*

4.3.2 Intellektuellt kapital enligt Stewart
Stewart anser att det intellektuella kapitalet bygger pa tre delar; humankapital, strukturkapital

och kundkapital. Det intellektuella kapitalet skapas inte var for sig utan de utvecklas i samspel
och integration mellan dessa tre delar.*® Humankapitalets viktigaste funktion enligt Stewart ar
kunskapsinnovation, vilket kan besta av nya produkter/tjanster eller forbattringar av
processerna. Humankapital kommer till anvandning nar medarbetares tid och begavning
engageras i aktiviteter som leder till innovationer. Det utvecklas nar foretaget anvander de
anstalldas kreativitet och kunskap.*’ Strukturkapital tillhor hela foretaget, det kan
reproduceras och delas med andra. Strukturkapitalet kan séljas och foretaget kan stdmma de
som anvander tillgangarna utan tillatelse.*® Alla féretag som har kunder har kundkapital,
darfor anser Stewart att det ar den viktigaste delen av det intellektuella kapitalet eftersom

kunderna betalar fakturorna.*®

Stewart anser att det krdvs metoder som liknar de som anvands vid ekonomisk redovisning for
att det intellektuella kapitalet skall kunna forvaltas. Det finns ett problem med att
kunskapstillgangar inte kan matas exakt. Men han menar att &ven manga harda siffror i den
traditionella redovisningen bygger pa kvalificerade gissningar.*

4.3.3 Intellektuellt kapital enligt Johansson & Skoog
Enligt Johansson och Skoog bestar det intellektuella kapitalet av tre delar. Humankapital ar

den kunskap som personalen tar med sig hem nar de lamnar foretaget for dagen. Det

innefattar kunskap, kompetens, erfarenhet och formaga. Strukturkapital &r istallet den kunskap

** Edvinsson & Malone (1998) s.55
5 1bid, 5.28-29

6 Stewart (1997) s.112

7 1bid, 5.122

8 |bid, 5.147-148

* bid, 5.187-189

% |bid, 5.276-277
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som ar kvar i foretaget nar personalen har gatt hem. Det kan besta av rutiner, forfaranden,
system, foretagskultur och databaser. Relationskapital &r de resurser med koppling till

foretagets externa relationer, sésom kunder, leverantorer, forskning och utvecklingspartner.®

4.3.4 Intellektuellt kapital i praktiken
Grojer och Catasus genomforde ett experiment dar kreditgivare utifran arsredovisningar fick

ta stéllning till om de skulle ge ett dataspelsforetag kredit. Halften av kreditgivarna fick en
arsredovisning dar de immateriella tillgangarna redovisades oppet i balansréakningen. Den
andra halften fick arsredovisningar vars motsvarande vérde doldes under posten
interimsfordringar. Resultatet stodjer teorin att immateriella tillgangar ses som en svaghet da
de som redovisade dessa tillgangar 6ppet fick fler avslag an de som redovisade tillgangarna

under interimsposten.>?

Det vanligaste nar det géller foretags redovisning av intellektuellt kapital &r att det redovisas
externt i arsredovisningen. Det finns foretag som valt att genom bilagor och liknande metoder
redovisa sitt intellektuella kapital.>® Skandia var ett av det forsta foretag som 1994
presenterade en bilaga till sin arsredovisning for att redovisa sitt intellektuella kapital.
Modellens namn var Skandianavigatorn och utvecklades av Leif Edvinsson. Modellen var
utvecklad fér Skandia, men blev kdnd éver varlden. Genom modellen skulle Skandia skapa
konkurrensfordelar p& marknaden.>* Det har riktats bade positiv och negativ kritik mot
modellen. Skandias anvandning av denna modell som ett externt redovisningsverktyg

upphdrde och den anvénds idag bara som ett internt styrmedel.

4.3.5 Kritik mot redovisning av intellektuellt kapital
Manga menar att redovisningen bygger pa forsiktighet och att det uppstar felaktigheter nar

dessa osékra tillgangar inkluderas.> Enligt forsiktighetsprincipen ska denna typ av utgifter
istallet kostnadsforas direkt eftersom det inte ar sékert att de kommer att resultera i positiva
effekter for foretaget.>® Svarigheten att uppskatta ett tillforlitligt varde pa det intellektuella
kapitalet samt osakerheten kring framtida kassafloden ar orsaker till att de inte hor hemma i

5! Johansson & Skoog (2000) s.6

52 Grojer & Catasus, Intangibles and Credit Decisions - Results from an Experiment.
http://papers.ssrn.com/sol3/papers.cfm?abstract_id=398000#PaperDownload 12/12-07, kl. 15.42
53 Grojer (2002) 5.153-154

> Sveiby (1995) 5.220-221

> lbid, s. 38

*® Smith (2006) 5.108
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redovisningen. Inte heller foretagets anstéllda aktiveras i balansrakningen eftersom de har ratt

att lamna foretaget nar de dnskar.”’

4.4 Teoriernas funktion i studien
Teorierna kring syftet med redovisning och synen pa balansrakning jamfors med hur

skivbolagen hanterar sin redovisning av musikkataloger och skivkontrakt i arsredovisningen.
Detta for att se vilken syn bolagen har pa sin redovisning. Utifran teorierna kring intellektuellt
kapital har undersokningen tittat pa hur dessa teorier kan appliceras pa skivbolagen. |
analysdelen har det intellektuella kapitalet i bolagen utvarderats. Nedan presenteras de
regelverk som galler for de immateriella tillgangarna musikkataloger och skivkontrakt. Dessa

presenteras for att lasaren pa ett enkelt satt ska kunna tillgodogora sig studiens resultat.

4.5 Relevanta IFRS/IAS-regler
De internationella redovisningsstandarderna utfardas av ett oberoende expertorgan IASB.

Fran och med 1 januari 2005 ska foretag som ar borsnoterade inom europeiska unionen folja
dessa redovisningsstandarder vid upprattande av arsredovisning.”® 1ASB verkar fér en
internationell harmonisering av de redovisningsprinciper som anvands i olika lander vérlden

over.>®

4.5.1 Overgangen till IFRS/IAS
IFRS 1 anvénds av de bolag som redovisar enligt IFRS for forsta gangen. Standardens syfte &r

att se till att dessa foretags finansiella rapporter uppfyller de krav som stélls av
IFRS.® Féretag som gar 6ver till IFRS far mojligheten att vardera immateriella tillgangar
med en aktiv marknad till verkligt varde. Det verkliga vérdet antas sedan som nytt

anskaffningsvérde som ligger till grund fér framtida avskrivningar.®*

4.5.2 Redovisning av immateriella tillgangar enligt IFRS/IAS
IAS 38 anger hur immateriella tillgangar ska behandlas i redovisningen. Standarden staller tre

krav pa en immateriell tillgang:
1. identifierbarhet,
2. kontroll 6ver tillgangen och
3. krav pd framtida ekonomiska fordelar.®?

5" Artsberg (2005) 5.106
% lbid, 5.140
 IFRS/IAS (2007) 5.3
% |FRS 1, pt.1-3

5! |bid, pt 16-18

2 1AS 38 pt. 1
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Det kravs att en immateriell tillgang &r identifierbar for att kunna skilja den fran goodwill.
Tillgangen uppfyller kravet pa identifierbarhet nar den ar avskiljbar vilket innebar att den gar
att sélja, 6verlata, hyra ut, licensiera eller bytas. Tillgdngen ska ocksa uppkomma ur
avtalsenliga eller andra juridiska rattigheter for att uppfylla kravet pd identifierbarhet.®®
Kravet pa kontroll innebér att foretaget ska ha formagan att sakerstélla de framtida
ekonomiska fordelarna till foretaget. Formagan for att sakerstélla detta kommer vanligtvis ur
juridiska réattigheter som kan goras géllande i domstol. Nar det galler foretagets personal kan
dess kunskap ses som en kalla till framtida ekonomiska fordelar men vanligtvis har foretaget
otillracklig kontroll 6ver personalen for att de ska kunna raknas som en immateriell tillgang.
De framtida ekonomiska fordelarna av en immateriell tillgang kan innefatta exempelvis
intakter fran forséljning av produkter och tjanster eller andra fordelar av anvandandet av

tillgdngen.®

For att en immateriell tillgang ska fa aktiveras i balansrakningen kravs det att de ovan namnda
kraven ar uppfyllda samt att tillgangens anskaffningsvarde kan beraknas tillforlitligt. Forsta
gangen en immateriell tillgang aktiveras i balansrakningen ska den véarderas till
anskaffningsvarde. Efter forsta redovisningstillfallet ska den immateriella tillgangen redovisas
till anskaffningsvarde eller omvarderat belopp i balansrakningen. En immateriell tillgang
skrivs endast av om den har begransad nyttjandeperiod. Avskrivningen ska ske antingen
enligt linjar eller degressiv metod, en tillgang med obegransad nyttjandeperiod skrivs inte
av.® Det kan vara svart att beddma om en internt upparbetad immateriell tillgang uppfyller
kraven for att aktiveras som en tillgang. For att avgéra om en internt upparbetad immateriell
tillgang ska aktiveras i balansrakningen kan foretaget dela upp tillgangen i en forsknings- och

en utvecklingsfas.®®

IFRS/IAS definition av verkligt varde
Forvarvas en immateriell tillgang vid ett foretagsforvarv ar dess anskaffningsvarde det

verkliga vardet vid forvarvstidpunkten. Den immateriella tillgangens verkliga vérde
reflekterar marknadsforvantningar om sannolikheten for tillgangens forvantade framtida
ekonomiska fordelar. Ett forvarv av en immateriell tillgang ska redovisas skilt fran goodwill
om tillgéngens verkliga vérde kan beraknas pa ett tillforlitligt satt.®’

3| AS 38, pt. 11-12
* Ibid, 13-17

% |bid, 18-24

% Ibid, pt. 51-56
%7 Ibid, 33-34
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Det som ger den mest tillforlitliga uppskattningen pa verkligt varde pa en immateriell tillgang
som forvarvas ar noterade priser pa en aktiv marknad.®® Det existerar en aktiv marknad om
foljande tre villkor ar uppfyllda: handeln avser likvardiga objekt, det finns intresserade kdpare

och séljare och prisinformation ar allmant tillganglig.®

Det kan vara svart att identifiera en aktiv marknad for immateriella tillgdngar. Om ingen aktiv
marknad finns ska tillgangen varderas enligt intakts- eller kostnadsmetoden. Intaktsbaserad
vardering innebar att tillgangens vérde berdknas genom diskontering av framtida kassafloden
fran tillgangen. Kostnadsbaserad vardering innebér att kostnaden som anvands for att byta ut

den aktuella tillgangen mot en annan med bibehallen kapacitet anvands.

| dagslaget &r skivbolagens aktiva marknader narmast obefintliga. Det finns dock ett par
tillfallen da det forekommit budgivning pa vad som kan kallas en aktiv marknad. Brittiska
skivbolaget Chrysalis, som idag inte langre bedriver skivbolagsverksamhet, pantsatte sina
musikkataloger for att minska sina skulder. Det finns dven exempel pa artister som pantsatt

sin musikkatalog, exempelvis fick David Bowie $55 miljoner for sin katalog 1997."

4.5.3 Nedskrivningar av tillgangar enligt IFRS/IAS
Enligt IAS 36 ska ett foretags immateriella tillgangar inte redovisas till ett hogre varde an

atervinningsvardet. En tillgang redovisas till for hogt varde om vardet 6verstiger nuvardet av
de kassafloden som tillgangen forvantas ge upphov till i framtiden. | detta fall ska vardet for
tillgangen skrivas ned.” Denna standard kréver att foretaget minst en gang per ar prévar om
det redovisade vardet for en immateriell tillgdng understiger atervinningsvérdet.”® Nar ett
foretag ska ta stallning till ett eventuellt nedskrivningsbehov maste hansyn tas till bade
externa och interna indikationer.”® Externa indikationer kan innebéra att det sker en generell
nedgang i branschen som foretaget verkar i. Interna indikationer kan innebéra att en produkt

pa marknaden inte genererar forsaljningsintakter.

Atervinningsvérdet definieras som det hdgre av det verkliga vardet minskat med

forsaljningskostnader for en tillgang och dess nyttjandevarde. Det ar inte alltid noédvéandigt att

%8 |AS 38, pt.39

% Ibid, pt.8

" Dammers (2007)
M |AS 36, pt.1-2

2 bid, 11

 Ibid, 12
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bada dessa varden rdaknas ut. Om nagot av dessa varden overstiger de redovisade vardet

behdver inte tillgdngen skrivas ned.”

Verkligt varde minskat med forséljningskostnader ar det pris som finns i ett bindande avtal
mellan kunniga parter som ar oberoende av varandra och har ett intresse av att transaktionen
genomfars. Om det inte existerar nagot bindande avtal kring forsaljningen men tillgangen
omsatts pa en aktiv marknad ar tillgangens verkliga vérde lika med marknadspriset minskat
med forsaljningskostnaderna.”

Nyttjandevardet for en immateriell tillgang berdknas genom en uppskattning av de framtida
kassafléden som tillgdngen forvéntas ge upphov till.”® Den diskonteringsfaktor som anvénds
for att berakna nuvardet av framtida kassafloden fran en tillgang paverkar hur hogt nuvérdet
blir, ju hogre den &r desto lagre blir nuvardet av tillgangen och tvéartom.
Diskonteringsfaktorerna ska anges fore skatt och aterspegla aktuella marknadsmassiga
bedémningar nar det galler penningvérde och tillgangens specifika risker.
Diskonteringsfaktorn beraknas utifran de avkastningskrav som kan harledas ur aktuella
marknadsmassiga transaktioner for liknande tillgangar. Aven den vagda genomsnittliga
kapitalkostnaden kan anvandas av noterade foretag som har tillgangar med liknande risker
och fordelar. Alternativet till att anvanda diskonteringsfaktorer ar att justera kassaflédena for

marknadsméssiga bedémningar, penningvérde och risker.”’

4.6 Relevanta FASB-regler
FASB é&r en amerikansk organisation som ligger under myndigheten SEC och bestar av

revisorer, utbvare och anvéandare. Organisationen legitimeras av SEC och har stora finansiella
resurser. De har bra mojligheter att genomfora utredningar och har stort inflytande pa hur
utvecklingen inom redovisning sker internationellt. De har i likhet med IASB ett
aktiemarknadsperspektiv pa redovisningen. FASB ger ut standarder som ar accepterade som
redovisningsnormer och alla bérsnoterade foretag i landet maste folja reglerna for att inte

avnoteras.’®

" 1AS 36, 18-19

" Ibid, 25-26

"¢ Ibid, 30-31

" Ibid, 55-56

"8 Artsberg (2005) s.135-136.
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4.6.1 Redovisning av immateriella tillgangar enligt FASB
SFAS 142, Goodwill and other Intangible Assets, ar den standard som generellt beskriver hur

redovisning av immateriella tillgangar ska ske.

Tre kriterier ska uppfyllas for att en resurs ska fa definieras som en immateriell tillgang:
1. Resursen ska ge framtida ekonomisk nytta
2. Foretaget ska &ga eller kontrollera resursen.
3. Resursen ska ha uppkommit som en foljd av en handelse.

Det krévs att det finns en oberoende motpart som &r beredd att betala for en produkt som
produceras med resursens hjalp samt att den ska generera positiva kassafloden. Det maste inte
vara relativt sékerstallt hur stora kassaflodena blir for att fa ta upp den som tillgang, alltfor
stor osakerhet far inte forekomma. Framtida fordelar ska berdknas utifran diskonterade
nuvérden av framtida kassafloden eller marknadsvarden. Legal &ganderétt eller annan sorts
kontroll innebér att inga andra far del av resursens avkastning. Resursen maste vidare ha
uppkommit till f6ljd av en handelse. Ett kontrakt som leder till bade ut- och inflode av
resurser i framtiden far inte raknas som tillgang, antingen ska in- eller utflode (eller bada) ske

idag.”

Tillgangen maste forutom ovanstaende kriterier uppfylla erkdnnandekriterierna méatbarhet och
forsiktighet for att fa aktiveras i balansrakningen. Det lamnas ett visst utrymme for
uppskattningar, men det far inte finnas alltfor stor osakerhet kring dessa kriterier. Om sa &r
fallet ska utgifterna kostnadsforas direkt.

4.6.2 Redovisning av musikkataloger och skivkontrakt enligt FASB
SFAS 50, Financial Reporting in the Record and Music Industry, ar den huvudsakliga kallan

som musikindustrin i USA hamtar redovisningsprinciper fran. Den beskriver hur vissa
tillgangar i branschen hanteras pa unikt vis. De immateriella tillgangar som anses vara
viktigast och beskrivs &r rattigheterna i musikkataloger och skivkontrakt. Skivkontrakt

innefattar hanteringen av forskott till artister samt utgifter for mastertapes.

7 http://www.fasb.org/st/summary/stsum142.shtml. 1/12 -07, kl. 22.43.
8 |bid.
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Hanteringen av musikkataloger
For rattigheter som ingdr i musikkataloger galler reglerna som beskrivs i SFAS 144,

Sammanfattningsvis ska forvarvade eller internt upparbetade musikkataloger aktiveras som en
tillgang i balansrakningen om de méter de grundlaggande kraven. Separat forvarvade
musikkataloger aktiveras till anskaffningsvardet och internt upparbetade till kostnaden. De
flesta rattigheter antas inte ha nagon aktiv marknad fem ar efter upprattandet men kan dock
skrivas av Over langre tid om de véntas generera forsaljning och royalty. Nér rattigheten inte
langre anvands ska den tas bort fran balansrakningen.®! Dessa rattigheter ska, om de uppfyller
kraven pa immateriell tillgang, om de medféljer vid foretagsforvarv varderas till verkligt
varde enligt SFAS 141.

Hanteringen av skivkontrakt
| SFAS 50 beskrivs att i skivkontrakt forekommer ibland 6verenskommelser om forskott pa

royalty till artister. Denna summa behdver artisten inte betala tillbaka om fonogrammet inte
saljer tillrackligt for att tacka forskottet. Detta forskott aktiveras som en tillgang under posten
"forutbetald royalty”, antingen som en anlaggnings- eller omséttningstillgang beroende pa nar
utgiften vantas matchas av intakter. Nar det ar ett faktum att forskottet inte kommer fas igen
ska det tas bort fran balansrakningen och tas upp som kostnad for artist.®* Mastertapes
inkluderar kostnader for studiomusiker, teknisk personal, mixning, utrustning for inspelning
och produktion av mastertapen samt hyra av inspelningsstudio. Nar en artists tidigare
prestationer ger en trolig bas for att berdkna att kostnaden for mastertapen kommer att tackas
av framtida forsaljning aktiveras den som en tillgang i balansrakningen. Mastertapen skrivs
sedan av i den takt som relaterar till den uppskattade nettovinsten. Oavskrivna summor ska
skrivas av nar det ar uppenbart att de inte kommer att tackas av framtida forsaljning.®

Ovan beskrivna regler galler for internt upparbetade skivkontrakt. Vid foretagsforvarv ska
medfdljande skivkontrakt om de uppfyller kraven for immateriell tillgang aktiveras till
verkligt vérde enligt SFAS 141.

FASB:s definition av verkligt vérde
Verkligt véarde beskrivs som det belopp till vilken tillgangen kan bli kopt eller sald i en

transaktion mellan kunniga parter som ar oberoende av varandra och har ett intresse av att
transaktionen genomfors. Noterade marknadspriser pa en aktiv marknad &r bast att anvanda.
Om en aktiv marknad inte existerar ska en jamforelse med liknande produkter och deras

8 http://www.fasb.org/pdf/fas50.pdf. 1/12-07, kl. 22.55.
8 hid.
& |bid.
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aktiva marknader géras. Om ingen sadan finns ska multipel varderingsteknik anvéandas, da
rimliga uppskattningar om tillgangens nuvarde gors. Utgangspunkten ar da marknadsbaserad

vardering, kostnadsbaserad vardering eller intaktsbaserad vardering.

Med marknadssynsattet anvands information som exempelvis noterade priser fran verkliga
och aktuella transaktioner. Intéktshaserad vérdering innebér att tillgangens varde beraknas
genom diskontering av framtida kassafloden fran tillgangen. Kostnadssynsattet innebar att
kostnaden som anvands for att byta ut den aktuella tillgangen mot en annan med bibehallen
kapacitet anvands. Malet &r att valja den varderingsmetod som pa basta satt representerar det

pris som kan betalas i en transaktion mellan kunniga, oberoende parter.

Nedskrivning
Nedskrivningsbehovet ska berdknas minst en gang per ar for dessa tillgangar, oavsett om de

har begransad eller obegrénsad nyttjandeperiod. Nedskrivning gors nar bokfort vérde

overstiger atervinningsvardet och reglerna &r de samma som IFRS/IAS.%*

8 http://www.fasb.org/st/summary/stsum142.shtml, 4/12 -07, kl. 12.44.
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5. Resultat

| foljande kapitel presenteras vasentliga utdrag ur skivbolagens arsredovisningar.
Undersokningen har fokus pa de immateriella tillgdngarna musikkataloger och skivkontrakt
som redovisas i balansrakningen. Endast i de fall som eventuella poster i resultatrakningen
kan paverka de immateriella tillgangarna kommer det att presenteras. Hur bolagen arbetar
med musikkataloger och skivkontrakt redovisas ocksa i de fall bolagen redogor for det.

5.1 EMI Groups arsredovisning
e Arsredovisning for rakenskapsaret 2007 (1 april 2006 — 31 mars 2007)

e Borsnoterade pa London Stock Exchange

e Foljer IFRS:s redovisningsstandard
5.1.1 Fakta om EMI Group
EMI Group dr ett av varldens storsta skivbolag som verkar i mer &n 50 lander med
dotterbolag. Moderbolaget har huvudkontor i London. EMI:s skivetiketter bestar av Angel,
Astralwerks, Blue Note, Capitol, Capitol Nashville, EMI, EMI Classics, EMI CMG, EMI
Televisa Music, Mute, Narada, Parlophone och Virgin. De arbetar med att upptécka
framgangsrika artister for att kontraktera dem under ett skivkontrakt. Efter det bygger arbetet
pa ett samarbete mellan artisterna och EMI for att skapa inspelningar pa artistens arbete. EMI
arbetar ocksa med att marknadsfora artisten gentemot media och konsumenter. Nagra av de
storsta skivslappen under aret var Norah Jones, The Beatles, Robbie Williams och Lily
Allen.®

5.1.2 Musikkataloger och skivkontrakt utanfor den finansiella delen
Musikkataloger
EMI arbetar mycket med sina musikkataloger som &r en av bolagets viktigaste tillgangar, de

mojliggor flertalet aterutgivningar och utgivningar i nya format. EMI:s kataloger genererar
30-35 procent av EMI:s forsaljning. Pink Floyds album ”Dark side of the moon” har sedan sin
utgivning 1974 sélts i 6ver 34 miljoner exemplar vérlden éver.®® En annan av de mest

framgangsrika artisterna i deras musikkataloger ar Sting.®’

Skivkontrakt
Skivkontrakten mellan EMI och artisterna ger bolaget rétten att ge ut skivor med artisten

under flera ar. Artisten far del av intékterna fran skivforsaljningen i form av royalty sa lange

skivan saljer, vilket kan vara under en valdigt lang period. Skivkontrakten med de mest

8 EMI:s &rsredovisning 2007, s. 1
% bid, .12
¥ Ibid, 5.30
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framgangsrika artisterna forlangs vanligtvis, exempelvis sa har Kate Bush fatt sitt kontrakt
forlangt i 30 &r och slapper fortfarande nytt material.®®

EMI betalar ofta ut forskott till sina artister. De forskott som ges till artister som bolaget
bedomer mest troliga att lyckas aktiveras som tillgangar i balansrakningen.
Varderingsgrunden for forskottets eventuella aktivering i balansrédkningen ar artistens
nuvarande och tidigare popularitet, hur kommersiell musiken &r samt musikgenrens
nuvarande och tidigare popularitet. Aven nuvarden av framtida kassafléden fran
skivforséljning vags in i berdkningen. De forskott som beddms vara osékra tas direkt upp som

en kostnad. Néar bolaget misstanker att forskotten inte kommer att betalas tillbaka tas de bort
fran balansrakningen och kostnadsfors.®

5.1.3 Resultatrékningen

Year ended Yeal ancad
31 March 2007 31 Mareh 2006
Exceptianal
items and

Total amartisation Undartying Wnoerlyng Total

MNidos £m _.tm Em Em m

Revenue 155 1,808.3 568 17515 20799 - 20199
Group profit from operations before e P
exceptional items and amortisation 1 207.3 56.8 150.5 2505 - A?{). 3
Exceptional charge and amortisation B (416.0) {416.0) - - (53.3) (\1\3 3
Exceptionalincame B 50.2 50.2 - . 7.4 7.4
Share of profit from associates s - 1.8 1.0 - 1.0
Profit from operations’ 182 {156.7) (309.0) 152.3 Zh1.5 [45.9) 205.6

Finance charges: .

Finance income 548 79.3 16.3 63.0 574 14.0 71.4
Finance costs 548 _ (186.2) (33.6) (152.8) (1 44,6} (9.3) (158.9)
Total net finance charges (1069 (73 (896 e 41 (@Y

Profit (loss) before taxation {263.6) (326.3) 62.7 159.3 {41.2) 1:. 8.1
Chverspas (33.4) (9.5) (23.8) (33.1) - (33.71)
UK 10.0 - 100 5.0 - 5.0
Total taxation 5 (23.4) (9.6) 13.8) (28.1) - ey
Profit (loss) from continuing operations after taxation (287.0) (335.9) 48.9 131.2 912 900

Tillhérande not
| not 8 tas de extraordinara handelserna upp. EMI har reagerat pa den extrema globala

nedgangen i musikindustrin genom en rad strategiska beslut. Nedskrivningar har skett pa
musikkataloger samt att kraven for utbetalningar av férskott har blivit hardare.®

Diskonteringsfaktorer som anvands for berakning av nedskrivningsbeov hérleds fran
marknadens avkastningskrav.®*

8 EMI:s &rsredovisning 2007, .30
% bid, 5.33
% |bid, 5.68
*! Ibid, 5.70
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5.1.4 Balansrakningen

At 31 March 2007 At 31 Macch 2006
Em Em

Assets
Non-current assets
Music copyrights and intangibles 10 305.7 389.3
Goodwill 17 28.9 43.0
Property, plant and equipment 12 132.0 196.8
Investments in associates 13 8.1 3.8
Financial assets g 201 56.3
Deferred taxation = 12.0 22.8
Other receivables o 37 44
S 510.5 721.4
Current assets
Inventories 1% 0.4 372
Advances 17 217.8 3301
Trade receivables 1 289.6 408.5
Corporation tax recoverable 17 15.9 6.7
QOther receivables 1 100.8 110.3
Financial assets 14 0.2 0.3
Investments: liquid funds 1.5 1.6
Cashand cash equvalents w8817 1909
988.0 10956
Total assets 1,498.5 1.817.0

Figur 2: Utdrag ur EMI:s balansréakning

Not om bolagets redovisningspolicy
Musikkataloger som forvarvas separat aktiveras till anskaffningsvérdet, som innebar

inkopspriset inklusive tillhdrande utgifter. De som medfdljer vid rérelseforvarv aktiveras med
grund i verkligt varde vid forvarvstillfallet och internt upparbetade musikkataloger aktiveras
inte alls. Musikkataloger med begransad nyttjandeperiod skrivs av 6ver nyttjandeperioden.
Denna period berdknas individuellt for de olika delarna i musikkatalogerna men far vara
maximalt 20 ar. Kraver omstandigheterna det sa testas nyttjandeperioden samt behovet av

nedskrivningar. %

Bolaget utgar fran att utbetalda forskott fas tillbaks inom ett ar och aktiveras darfor som

omsattningstillgangar. Det galler aven de forskott som beraknas fas igen efter ett ar.*

Ovriga noter
I not 10 framgar att musikkatalogerna har ett anskaffningsvarde pa £755,8 miljoner och att de

ackumulerade avskrivningarna samt nedskrivningen uppgar till ett varde pa £450,1 miljoner.

Detta innebar att det utgdende bokférda vardet ar £305,7 miljoner.*

Enligt not 17 som galler kundfordringar innehaller dessa "forskott till artister”pa £217,9
miljoner, vilket ar en stor del av de totala kundfordringarna pa £627,9 miljoner. Ur noten kan

de dven utlasas att aktiverade forskott till artister har minskat med £112,2 miljoner.®

% EMI:s &rsredovisning 2007, 5.60-61
% bid, .61
* Ibid, 5.69
% bid, .74
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5.2 Bertelsmanns arsredovisning
e Arsredovisning for rakenskapsaret 2006 (1 jan — 31 dec 2006)
e Ger ut obligationer pa Frankfurt Stock Exchange och Luxembourg Stock Exchange
e Foljer IFRS redovisningsstandard

5.2.1 Fakta om Bertelsmann
Bertelsmann &r en internationell mediekoncern som strévar efter att bli marknadsledare. De

arbetar med framfor allt med musik, men dven TV, bécker, tidningar och Internet.®® Bolagets
huvudmarknader ar Vasteuropa och USA.%" Den del av koncernen som ar aktuell for
undersdkningen &r Sony BMG Music Entertainment som Bertelsmann éger 50 procent av,
resterande 50 procent &gs av Sony Corporation of America som ett joint venture. Sony BMG
soker efter artister samt marknadsfor dem bade pa nationella och internationella marknader.
Sony BMG har sitt huvudkontor i New York och har dotterbolag i 44 lander.” Sony BMG
har gett ut fyra av de tio mest salda skivorna i USA och de artister som det undersokta aret

varit mest framgangsrika &r Bob Dylan, The Dixie Chicks, Justin Timberlake och The Fray.”

5.2.2 Musikkataloger och skivkontrakt utanfor den finansiella delen
De nédmner inte i sin verksamhetsbeskrivning hur de praktiskt resonerar kring samt hanterar

musikkataloger och skivkontrakt. Den information som finns om dessa aterfinns i noterna till

den finansiella delen.

5.2.3 Balansrakningen
Bertelsmann &r en mediekoncern som exempelvis arbetar med musik, TV, bocker, tidningar

och Internet. I koncernens balansrakning gors inga tydliga avgrénsningar for vilken del av
koncernen som respektive tillgangar hor till. I undersokningen fokuseras det pa dotterbolaget
Sony BMG, i vissa fall gar det inte tydligt att utldsa vilka tillgangar som tillnér dem
respektive andra foretag.

% Bertelsmanns arsredovisning 2006, s.11
*" Ibid, 5.66-67

% |bid, 5.67

% |bid, 5.47-49
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Consolidated Balance Sheet

in € millions . i Notes [RPIEIENTE  12/31/2005
e i
Goodwill 7,655 7,755
Otherlntanglbie assets 1,279 1,611
Property, plant and equipment SO 2,830 2,785
Investments accounted for using the equity method i 638 691
Other financial assets 584 264
Trade -aCCD-L-IrﬂS réceivable Siplss 0 93
Other accounts receivable and other non-current assets 379 462
Deferred tax assets 553 420
S 13,936 14,071
Crurrerniti assets [——
Inventories 2,191 2,108
Trade accounts receivable e el 3,179 3.205
_ Other accounts receivable and other current assets 1,917 1,963
Sthorfinpncialesents 15 %
Current income tax receivable 265 o L 219
Cash and cash equivalents 986 1,036
Assets held for sale N 9 291
22,498 22,932

Figur 3 utdrag ur Bertelsmanns balansrékning

Not om bolagets redovisningspolicy

Nar det géaller musikkataloger som forvérvas separat aktiveras de till anskaffningsvérdet i

balansrédkningen. De kataloger som medfdljer vid forvarv av andra bolag aktiveras med grund

i verkligt vérde vid forvarvstillfallet minskat med forsaljningskostnaden. Utgifterna kopplade

till internt upparbetade musikkataloger aktiveras i balansrakningen. Musikkataloger med

begrénsad nyttjandeperiod skrivs av enligt den linjdra metoden Gver de respektive

nyttjandeperioderna, maximalt 20 ar. Kraver omstandigheterna det sa testas nyttjandeperioden

samt behovet av eventuella nedskrivningar. Om sa ar fallet skrivs vardet ner till det hogsta av

nettoférsaljningsvardet och nuvardet av framtida kassafloden.’® Diskonteringsfaktorn de

anvander sig av i dessa berékningar ar den védgda genomsnittliga kostnaden for kapital

(WACC), vilken ar 2006 var 12.3 procent. Tillvaxttakten inom branschen beraknar bolaget

ligga mellan 0 och 3 procent. %

Ovriga noter

Enligt not 11 ar 6vriga immateriella tillgdngar uppdelat pa tre poster,

1. musik, film & andra publicerade rattigheter,
2. andra rattigheter & licenser samt

3. forskottsbetalningar.

100 Bertelsmanns &rsredovisning 2006, s.104
101 bid, 5.106
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Det totala anskaffningsvardet pa musik- och filmrattigheter uppgick pa balansdagen till €2062
miljoner, det ackumulerade avskrivningarna samt nedskrivningar till €1583 miljoner och
utgdende bokfart varde ar €479 miljoner. %% | not 16 gallande 6vriga fodringar och
omsattningstillgangar finns posten férskott pa royalty som uppgar till €696 miljoner av de
totala tillgadngarna €1917 miljoner.

5.3 Vivendi Universals arsredovisning
e Arsredovisning for rakenskapsaret 2006 (1 jan — 31 dec 2006)

e Borsnoterade pa Eurolist i Paris

e Foljer redovisningsstandard IFRS

5.3.1 Fakta om Universal
Vivendi Universal & marknadsledande inom alla sina affarsomraden: skivbolagsverksamhet,

forlagsverksamhet, media, telekommunikation, spel, TV och film. Universal Music Group ar
det heldgda dotterbolag som bedriver skivbolagsverksamhet, de har 26,6 procent i
marknadsandelar och var fjarde CD som siljs i varlden kommer fran bolaget. De producerar
och saljer CD, DVD, musikvideos med mera. Nagra av deras manga kéanda etiketter ar Def
Jam Music Group, MCA Nashville, Mercury Records, Polydor och Universal Motown
Records Group.*® Nagra av &rets mest framgangsrika skivslapp kommer frén Mariah Carey,

50 cent, Eminem och Gwen Stefani.'®

5.3.2 Musikkataloger och skivkontrakt utanfor den finansiella delen
Musikkataloger
Universals musikkataloger innehaller fler copyrights an nagot annat bolags. De listar stora

artister som ABBA, Louis Armstrong, Chuck Berry, Marvin Gaye, Count Basie, Dire Straits,
Nirvana, Pavarotti, Rolling Stones, Bob Marley och Jimi Hendrix. Universal marknadsfor
dessa gamla skivslépp i TV, tidningar, 6vriga annonsplatser samt finansierar turnéer. Bolaget
uppger att de har laga kostnader for marknadsforing av sina musikkataloger.*®

De beskriver risken med att deras musikkataloger och skivkontrakt kan minska i varde om
artisterna eller musikgenren blir mindre populara. De ser dven svarigheten med att skydda sitt

intellektuella kapital mot piratkopieringen.*®

102 Bertelsmanns &rsredovisning 2006, 5.116

103 v/ivendi Universals rsredovisning 2005, 5.296.
% bid, 5.26

105 pid, .50

1% Ibid, s.F-17
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Skivkontrakt
Royaltyforskott till artister aktiveras som tillgangar nar artistens nuvarande popularitet och

tidigare prestationer ger en trolig grund for att kunna anta att forskottet fas igen av framtida
forsaljningsintékter. Forskotten kostnadsfors sedan i den takt som intékter kopplade till
forskottet flyter in. Om det misstanks att nagon del av forskottet inte kommer att matchas med
intakter tas den direkt som en kostnad. Normalt matchas forskotten med intakter i samband

med att skivan slapps p& marknaden.'”’

5.3.3 Balansrakningen

ASSETS

.......

Non-current assets 33,509 34,949

Current assets 9,539 9534

TOTAL ASSETS 43,048 44,483

Figur 4: Utdrag ur Universals balansrakning

Not om bolagets redovisningspolicy
Universal gick over till IFRS ar 2005 efter att ha foljt French GAAP. De valde att inte

omvardera ndgra immateriella tillgdngar som var en mojlighet vid évergéng till IFRS.**® Fran
och med december 2000 har musikkataloger och artistkontrakt forvarvats och dessa skrivs av

over 15 &r.1%°

Musikkataloger som forvarvas separat aktiveras till anskaffningsvérde i balansrakningen. De
kataloger och skivkontrakt som medfoljer vid forvarv aktiveras med grund i verkligt varde vid
forvarvstillfallet. Musikkataloger och skivkontrakt med begrénsad nyttjandeperiod skrivs av
over sin nyttjandeperiod.™° Nedskrivningsbehovet beraknas minst en gang per &r och
diskonteringsfaktorn som tillampas harleds fran marknadsbedomningar. Aven aktuellt
penningvarde och risker kopplade till respektive tillgang vags in i berdkningarna.

Atervinningsvérdet innebér nyttjandevérdet som &r summan av framtida kassafléden fran

197 v/ivendi Universals Arsredovisning 2006, s.46
1% 1bid, 5.130.
19 bid, s.F-17
119 bid, s.184
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respektive tillgang samt restvardet. Grunden for dessa berékningar ar de senaste budgeterna
och affarsplaner som bolagsledningen har presenterat. Verkligt vérde for tillgangarna avgors

av tredje part.***

Ovriga noter
Enligt not 10 innehaller 6vriga immateriella tillgangar musikkataloger och skivkontrakt, dessa

skrivs av 6ver 15 ar. Ur noterna kan utlasas att kataloger som forvarvas separat aktiveras till
anskaffningsvérdet. Kataloger och skivkontrakt som medféljer vid rorelseforvarv varderas till
verkligt varde vid forvarvstillfallet. De som har begrénsad nyttjandeperiod skrivs av och
denna period utvarderas i slutet pa varje ar. Musikkataloger som byggts upp internt aktiveras
inte i balansrakningen.**?

10.1. Content Assets as of December 31, 2006 and December 31, 2005

Content assets 9,799 {6,837) 2,962

Non-current content assels 8,753 (6,633} 2,120

Figur 5: Not 10

Universals anlaggningstillgangar bestar till stor del av musikkataloger och skivkontrakt, men

113

aven forskottsbetalningar till artister.” Musikkatalogerna och skivkontrakten kommer fran

forvarvet av Seagram Company Ltd ar 2000. De varderades av tredje part till ett varde av
$5350 miljoner. Vérderingen baserades pa diskonterade framtida kassafloden fran bade nya

artisters inspelningar samt gamla inspelningar som Universal dvertog rattigheter till.***

11 Appendix till Universals &rsredovisning 2005 i samband med 6vergéngen till IFRS, .8
112 v/ivendi Universals Arsredovisning 2006, s.221.

3 pid

" Ibid, s.211
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Ansvarsforbindelser

Off balance sheet commitments given/received

o

JECUPHETENY

TOTAL GIVEN . 4399 1979 1,769 651 4,719
{ 0 10 4
TOTAL RECEIVED ‘ (147) (88) (59) - (159)

Total net 4,252 1,891 1,710 651 4,560

Figur 6: Ansvarsforbindelser

I anslutning till balansrékningen noterar de sina ansvarsforbindelser och hér finns posten

“creative talent and employment agreements”. Universal skriver langtidskontrakt dar de lovar
artisten en viss summa pengar for att leverera ett visst antal skivinspelningar. Nar artisten inte
slappt skivan noteras denna forbindelse under rubriken ansvarsférbindelser. Universal tar inte

upp dessa forbindelser till exakt belopp da varje kontrakt &r unikt.™*

5.4 Edel Music AG
e Arsredovisning for rakenskapsaret 2007 (1 oktober 2005 — 30 september 2006).

e Borsnoterade pa Frankfurt Stock Exchange

e Foljer IFRS redovisningsstandard
5.4.1 Fakta om Edel
Edel har huvudkontor i Hamburg och dotterbolag i nio lander i 6vriga Europa. Bolaget arbetar
med musik och annan verksamhet inom underhllning sésom TV, spel och film.**® Ngra av
bolagets skivetiketter ar Berlin Classics, Eagle Records, Edel Records, Ministry of Sound,
Roof Klassik, Timba Records och A45 Music.**” Nagra av bolagets mest framgéngsrika

artister under aret var Deep Purple, Jerry Lee Lewis, Chris Rea och Turbonegro.**®

5.4.2 Musikkataloger och skivkontrakt utanfér den finansiella delen
De nédmner inte i sin verksamhetsbeskrivning hur de praktiskt resonerar kring samt hanterar

musikkataloger och skivkontrakt, den information som finns om dessa aterfinns istallet i

noterna till de finansiella rapporterna.

15 Universals arsredovisning 2006, s.223

116 Edel Music AG, &rsredovisning 2006, s.19

17 http://www.edel.de/Labels.13.0.html 27/11-07, k1.10.00

18 http://www.edel.com/more.384.0.html?&artist=&cHash=fac8261e2e 27/11-07, kl.09.51
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5.4.3 Resultatrakning
Tillh6érande not
Musikkataloger skrivs av linjart dver sin uppskattade nyttjandeperiod och mastertapes skrivs

av linjart dver artistens framforhandlade kontraktsperiod. Kontrakten med artister varierar,
vissa artister kontrakteras for endast ett skivslapp och andra for fler utspridda éver en langre
tidsperiod. Avskrivningstiden for musikkataloger och mastertapes varierar mellan 2 och 14

&r."® Avskrivningar pabdrjas nér skivan slappts for forséljning p& marknaden. '

5.4.4 Balansrakning

30.9.2006 30.9.2005
ASSETS EUR EUR
Notes (in thousands) (in thousands)

NONCURRENT ASSETS
Intangible assets 10 18,103 17,434
Property, plant and equipment 1 38,947 38,212
Financial assets 12 2,788 2,594
Deferred tax assets 3,648 534
63,486 , 58,774

CURRENT ASSETS

Inventories 13 11,038 9,614
Trade receivables 14 37.894 32,679
Other receivables and assets 15 13,994 13,694
Tax receivables 16 1,047 1,435
Cash, cash equivalents and short-term deposits 17 12,609 15,369

Figur 7: Utdrag ut Edels balansrakning

Not om bolagets redovisningspolicy
Vid 6vergangen fran German GAAP till IFRS gjordes i enlighet med IFRS 1 en omvérdering

av bolagets musikkatalog innehallande klassisk musik. Katalogen var tidigare helt avskriven
men skrevs nu upp till ett varde av €1 100 000.*** Varderingen gjordes till marknadsvarde och
utférdes av en oberoende tredje part.'?? Det genomférs arligen test for nedskrivningsbehov
genom att jamfora det bokforda véardet med nyttjandevardet (nuvérdet av framtida
kassafloden). Det redovisar inte vilken diskonteringsfaktor de anvéander vid dessa
berdkningar. Den ovan namnda musikkatalogen skrevs ner till €1 000 000 under 2005 da
vérdet p& denna bedémdes ha minskat. Det genomférdes inga nedskrivningar 2006.%
Separat forvéarvade och internt upparbetade musikkataloger aktiveras till anskaffningsvérde
minskat med ackumulerade avskrivningar och eventuella nedskrivningar. Aven utgifter for
mastertapes som ar kopplade till specifika skivkontrakt aktiveras i balansrdkningen. Edel

poangterar att de endast aktiverar mastertapes som moter kraven i IAS 38; att avsikten &r att

119 Edel Music AG, arsredovisning 2006, 5.108
12 1bid, 5.125
2L bid, 5.126
122 1hid, 5.130
123 1bid, s.111
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fardigstalla albumet, att det uppskattas ge framtida ekonomiska fordelar och att beloppet som

aktiveras ar matbart.*?

QOvriga noter
Musikkataloger och utgifter for mastertapes finns i posten “immateriella tillgangar” i

balansrdkningen. Aktivering av mastertapes gors endast om historisk data ger en bra grund for
att kunna uppskatta framtida forsaljning.** Det aktuella dret genomférdes ingen nedskrivning

av musikkataloger eller mastertapes.*?®

5.5 Warner Music Group
o Arsredovisning for rakenskapsaret 2006 (1 okt 2005 — 30 sept 2006)

e Borsnoterade pa New York Stock Exchange (NYSE)

e Foljer FASB:s redovisningsstandard

5.5.1 Fakta om Warner Music Group
Warner Music Group &r det fjarde storsta skivbolaget i varlden med moderforetaget i USA.

De har dotterbolag i ytterligare 50 lander och mer &n 4000 anstéllda. Verksamheten innefattar
produktion, marknadsfoéring, forsaljning och licensiering av CD, LP, DVD, kassetter och
digitala format (nedladdningsbara ljudfiler, ring- och sms-signaler). Nagra av de aktuella
skivslappen under &ret var Madonna, James Blunt och Green Day. *?’

5.5.2 Musikkataloger och skivkontrakt utanfér den finansiella delen
Musikkataloger

Warners omfattande musikkataloger innehaller mer an en miljon copyrights. Dessa beskrivs
som viktiga tillgangar som genererar stora och stabila kassafloden. | katalogen finns 29 av de
100 mest saljande albumen i USA nagonsin, mer &n nagot annat skivbolag har. De raknar upp
en lang rad album, exempelvis The Eagles Greatest Hits (det album som salt mest av alla),
Led Zeppelins IV och Fleetwood Macs Rumors. De spaltar sedan upp en lang lista med kanda
artister som Frank Sinatra, Madonna, Laura Pausini, The Doors, Metallica och REM. Warner

bearbetar aktivt katalogerna for att kunna géra aterutgivningar, samlingsalbum och boxar. *®

124 Edels &rsredovisning 2006, 5.107

1% |pid, 5.125

%% Ipid, s.111

127 \Warner Music Groups &rsredovisning 2006, s.1
%8 bid, 5.6-7
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Skivkontrakt

Warner forhandlar fram ratten att anvénda artistens copyrightskyddade inspelningar och

artisten far royalty baserat pa skivforsaljningen. Vanligtvis far artisten ett forskott pa royaltyn

for att kunna fokusera pa kreativt skapande och skivinspelning. Detta forskott raknas sedan av

nar skivan slappts och ger intakter. Normalt skrivs kontrakt fér ett album med option pa en

serie till. Om redan etablerade artister kontrakteras &r ofta royaltyandelen av forséaljningen

hdgre samt forskotten stérre an de ar for nya artister. Kontrakt med nya artister ger vanligtvis

full &ganderatt 6ver det inspelade materialet medan kontrakten med etablerade artister endast

galler under en begransad period. | texten om skivkontrakt ndmns aven att de pa sistone borjat

experimentera med affarsmodeller genom att arrangera artisters turnéer, ta del av

kringforsaljning (merchandise) samt andra intaktskallor som artisten kan ge upphov till. ?°

De beskriver vidare riskerna forknippade med forskottsutbetalningar till artister och att dessa

kan paverka Warners rorelsekapital. Timingen av skivslapp och forskottsutbetalning kan vara

daligt matchad och skapa fluktuationer i rorelsekapitalet under vissa perioder. Warners storsta

utgiftspost ar royalty och det ar viktigt att forskotten pa dessa sa snabbt som mojligt matchas

med forsaljningsintakter fran albumen som slappts. *°

5.5.3 Balansréakningen

Assets

Current assets:
Cash and cqUuIvAICHES oo s sei S0 Bobm Sieit S48 T S0 NORE F5N S8 o9
ShOIECHN MMVESINEHS -. 3.0 5as Tk Fotie tel M mete Jhid S wohaim diens Haie o
Accounts receivable, less allowances of $207 and $218 million . ............
INVETIOTIES: 1 o sum srdarand ool S50 S4% B wils e S0 st Sutsrtindb i =0 R
Royalty advances expected to be recouped withinone year ................
BElerred Tam:a58815 1 imm e n ik S5m0 055 TUtare s i S Tt Seetaid Biw 56
OIhECCRIMENTAISLIE s svmws S0 sivls Hpnco EvEainG oo Hat sl bils Galba e e 20

[EotallenfrenBaSEElS . s v o s S HpORRE sk ek Sem ot RS SeE 4%
Royalty advances expected to be recouped afteroneyear . .....................
IIVESLIIEILE o ons von oo oo e bl i 5% Sl e Sdn st e S R B S o
Property, plant and equipment; 118F i s voi auiiin dten s o s aun S0 s e 56
BO0EWI con it 6ol o s dies Bds e HiaE BRULALEAE DN BEE B0 S SO GG e 4
Intangible assets subject to amortization, net . .. ... ... ... it
Intangible assets not subject to amortization . .......... ... ... .. .. ...
IDHELHRSEIE o8k Rul pot ol SELESRS con Mo Sl bulum. s ol D Bt Tl B o

TOTAIAREETS s v wvs wiiss sraci 6 Binis S Susih Srein BibSiemelie Sk R Bie BleseRRNE S R

129 \Warner Music Groups &rsredovisning 2006, s.7
9 Ipid, .21

September 30, September 30,
2006 2005

(in millions)
$ 367 $ 288
18 —
585 637
59 52
191 190
45 36
35 39
1,300 1,242
207 190
25 21
146 157
929 869
1,711 1.815
100 100
102 104
$4.520 $4,498
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Figur 8: Utdrag ur Warners balansrakning

Tillhdrande not

Har redovisas innehallet i de "6vriga immateriella tillgangarna™:

September 30, September 30,
2005 Acquisitions  Other (a) 2006

(in millions)
Intangible assets subject to amortization:

Recordmusiccatalog ........................... $1,242 $ 39 § 7 $1,288
Music publishing copyrights . .................... 817 17 18 852
ArtistContacts .. ........ueiiniiiana.. 31 8 — 39
Trademarks ............ i il 10 — — 1(
Other intangible assets .......................... + e — 4
2,104 64 25 2,193
Accumulated amortization . .......................... (289) (482)
Total net intangible assets subject to amortization . ........ 1,815 1,711
Intangible assets not subject to amortization:
Trademarksandbrands .......................... 100 100
Total net other intangible assets ... .................... $1,915 $1,811

Figur 9: Not till immateriella tillgangar

Okningen av de 6vriga immateriella tillgdngarna beror till storst del pa arets forvarv av
skivetiketten Ryko som innehdll musikkataloger till ett varde av $28 miljoner och
skivkontrakt varda $3 miljoner. De 6vriga immateriella tillgdngarna som inte skrivs av bestar

av varumarken.

Not om bolagets redovisningspolicy
Alla forvarvade identifierbara immateriella tillgangarna skrivs av over sin nyttjandeperiod

som grundas pa uppskattningar om framtida kassafloden kopplade till tillgangen.

Avskrivningstider for musikkataloger ar 10 ar och artistkontrakt varierar, men maximalt 10 ar.

Warner aktiverar endast de forskott som de antar kommer fas tillbaka i framtiden. Det kravs
sérskilda beddmningar och analyser av exempelvis artistens tidigare albumférsaljning,
nuvarande popularitet samt musikgenrens popularitet for att kunna fatta beslut om aktivering.
Den del av forskottet som inte tros kommer matchas av intdkterna kostnadsfors direkt. Nya,

oetablerade artisters forskott bedoms som alltfor osakra och kostnadsfors alltid direkt. 3

Nedskrivningsbehovet testas genom att jamfora tillgangarnas bokforda varde med deras

atervinningsvarde. Detta uppskattas utifran diskonterade kassafloden fran respektive tillgang

131 Warner Music Groups arsredovisning 2006, .96
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som baseras pa interna rapporter fran bolagets olika verksamheter. De anvander dven
marknadsinformation samt aktuella marknadsrantor for respektive tillgang. Detta ar
genomfardes inga nedskrivningar, men 2004 gjordes en nedskrivning pa “goodwill och 6vriga
immateriella tillgangar” pa $1019 miljoner med anledning av den allmanna nedgangen i
musikbranschen.*¥ Nedskrivningen ledde till att bolaget gjorde ett minusresultat (fére skatt)

pa $1272 miljoner det aret.**

Ansvarsforbindelser
I anslutning till balansrékningen redovisas ansvarsforbindelserna. Warner skriver

langtidskontrakt med artister och latskrivare, men det ar inte sakert nar i tiden ersattning till
dessa kommer att betalas ut. Tidpunkten beror pa nar aloumen slapps och beloppen angivna i
ansvarsforbindelserna ar darfor osékra. Bolaget uppskattar att de under de narmsta fyra aren

kommer att betala ut $481 miljoner.***

5.6 Univision Communications inc
e Arsredovisning for rakenskapsaret 2005 (1 januari — 31 december)

e Borsnoterade pa NYSE

e Foljer FASB:s redovisningsstandard

5.6.1 Fakta om Univision
Univision ar det ledande spansksprakiga medieforetaget i USA och har huvudkontor i Los

Angeles. De har verksamhet inom TV, radio, musik och Internet. Deras musikverksamhet
startades 2001. Univison Music group &r det ledande skivbolaget inom latinmusik i USA och
Puerto Rico. De har skivetiketterna Univision Records, Fonovisa Records, SGZ Records, La
Calle och Disa Records.*® Univision har ett flertal artister ndgra av de mest aktuella &r,

Jennifer Pefia, Gloria Trevi, Mexiclanos Unidos och Graciela Beltran.**®

5.6.2 Musikkataloger och skivkontrakt utanfér de finansiella rapporterna
De nédmner inte i sin verksamhetsbeskrivning hur det praktiskt resonerar kring samt hanterar

musikkataloger och skivkontrakt. Den information som finns kring dessa aterfinns istéllet i

noterna till de finansiella rapporterna.

132 Warner Music Groups arsredovisning 2008, 5.77

133 Warners fjarde kvartalsrapport 2004.

3% Warner Music Groups &rsredovisning 20086, s.74

135 Univisions &rsredovisning 2005, s.F-8

138 http://musicgroup.univision.com/index.php 27/11-07, k1.10.32
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5.6.3 Balansrakning

December 31,

2005 2004
ASSETS
Current assets:
Cash and cash equivalents $ 99400 § 189,868
Accounts receivable, less allowance for doubtful accounts and returns of $23,151 in 2005 and $26,258 in
2004 395,508 331,824
Program rights 29,878 34,434
Income taxes 3,194 —
Deferred tax assets 23,150 21,518
Prepaid expenses and other 82,470 60,845
Total current assets 633,600 638,489
Property and equipment, net, less accumulated depreciation of $389,838 in 2005 and $320,299 in 2004 563,958 551,138
Intangible assets, net 4,271,584 4,283,049,
Goodwill 2,231,238 2,199,199
Deferred financing costs, net, less accumulated amortization of $11,742 in 2005 and $8,432 in 2004 7,123 10,433
Program rights 25,960 36,879
Investments in equity method investees 54,644 63,885
Investments in cost method investees 299,775 371,040
Other assets 40,454 73,014
Total assets $ 8,128,336 S 8,227,126

Figur 10: Utdrag ur Univisions balansrakning

Not om bolagets redovisningspolicy
Univison forvarvade skivetiketterna Disa Records 2001 och Fonovisa Records 2002. Dessa

forvarv bestod mestadels av skivkontrakt och har aktiverats i balansrakningen. Skivkontrakten
skrivs av 6ver maximalt 10 ar. De forvarvade skivkontrakten fran Fonovisa beraknas dock
vara helt avskrivna inom ett par ar. Avskrivningsbeloppen varierar éver aren beroende pa nar
artistens skivslapp genererar forsaljningsintakter. Forvarvade skivkontrakt och
musikkatalogers nedskrivningsbehov testas vid behov men minst en gang om aret. Om det
bokforda vérdet dverstiger verkligt varde gors en nedskrivning motsvarande mellanskillnaden.
Univision beskriver att verkligt vardet innebar det odiskonterade framtida kassaflodet fran

respektive tillgang. Univision har inte genomfort nagra nedskrivningar sedan de startade sin

- 137
skivbolagsverksamhet.
Ovriga noter
As of December 31, 2005
Gross Carrying Net Carrying
Accumulate
Intangible Assets Being Amortized Amount Amaortization Amount
] {In thousands) -
Nielsen contract $§ 20,700 $ 13,498 $ 7,202
Fonovisa contracts, primarily artist contracts 44,580 36,193 8,387
Disa contracts, primarily artist contracts 66,328 59,444 6,884
Broadcast agreement 9,892 2,305 7,587
Advertiser related intangibles, primarily
advertiser contracts 4,991 4,727 264
Other amortizable intangibles 5,262 2,137 3,125
Total $151,753 $ 118,304 33,449

Figur 11: Not for immateriella tillgangar som skrivs av

Fonovisa- och Disaférvarven innehaller framforallt skivkontrakt men daven musikkataloger.

Det har gjorts stora avskrivningar p& dessa under de senaste tre &ren. Ar 2003 skrevs $12,6

37 Univisions &rsredovisning 2005, s.F-10-11
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miljoner av, ar 2004 $19,2 miljoner och ar 2005 $14,1 miljoner. De har inga musikkataloger

med obegransad nyttjandeperiod. **

5.7 Sony
o Arsredovisning for rakenskapsaret 2007 (1 april 2006 — 31 mars 2007)

e Borsnoterade pa Tokyo Stock Exchange

e Foljer FASB:s redovisningsstandard

5.7.1 Fakta om Sony
Sony har cirka 160 00 anstallda i varlden framst i Amerika, Japan och Europa.™*® Sony arbetar

med ett antal olika omraden som bolaget delar in i, elektronik, spel, underhallning och finans
service.™® Den del som &r av intresse for denna undersdkning &r Sony Entertainment dar
bolaget Sony BMG ingar som ett joint venture med Bertelsmann. Sony BMG arbetar med att
identifiera och utveckla framgangsrika artister. Under aret var nagra av de mest framgangsrika
artisterna Christina Aguilera, PINK, IL Divo och Beyonce.'*!

5.7.2 Sonys redovisning av Sony BMG
| augusti 2004 ingick Sony ett joint venture med Bertelsmann, tillsammans bildade de Sony

BMG. Sony redovisar sina 50 procent av Sony BMG enligt "Equity method” och presenteras i
balansrdkningen under posten ”Securities investments and other” (se nedan). Det redovisade
beloppet 6kar eller minskar beroende pa rapporterat resultat fran Sony BMG.**? Sony har
ingen konsoliderad skivbolagsverksamhet utan endast joint ventures med bland andra Michael

Jackson.

Da Sony inte redovisar de tillgangar som &r aktuella i den héar undersékningen kommer

bolaget inte att behandlas i analysen.

............................................................................ [T TN MUy

nvestments and advances
Affillated COMPANIES . . .. ... o it i e 285,870 448,169
Securittes investments and other ... .. .. e 3,234,037 3,440,567

3,519,907 3,888,736

Figur 12: Utdrag ur Sonys balansrakning. (Balansrakningen i sin helhet finns i bilaga 1).

138 Univisions &rsredovisning 2005, s.F-24
139 Sony &rsredovisning 2007, s.81

9 bid, 5.28, 34, 38, 43

1 1bid, s.42

12 1bid, 5.92
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6. Analys & Diskussion

| detta kapitel analyseras resultatet utifran undersokningens teoretiska referensram.
Analysen omfattar endast sex av de undersokta bolagen, Sony utgar da de inte redovisar
nagon av de undersokta tillgangarna.

Skivbolagens totala tillgadngar

‘ o Owiga tillgdngar m Musikkataloger O Skivkontrakt*

5%
11%

84%

Diagram 1: Skivbolagens totala tillgangar (se utrakning i bilaga 2)
*inkluderar hela skivkontrakt, forskott till artister och utgifter fér mastertapes.

En forsta iakttagelse ar att andelen musikkataloger och skivkontrakt av skivbolagens totala
tillgangar ar valdigt liten med tanke pa att de livnar sig pa att sdlja musik. Andelen varierar
mellan bolagen, EMI:s musikkataloger utgor exempelvis 26 procent av de totala tillgangarna
medan Bertelsmanns utgor 2 procent. For att se fordelningen for samtliga bolag se

diagrammen i bilaga 2.

Skivbolagens presentation av de specifika tillgangarna har inte varit sarskilt omfattande, den
information som angetts har varit mycket kortfattad och inte gett den inblick som férfattarna
Onskat. De beskrivs valdigt generellt hur vardering av exempelvis artistforskott och
musikkataloger gar till, ingenstans gar det att hitta specificering av hur vérdering av de olika
tillgangarna gar till. Forfattarna noterar aven att ingen av bolagen oppet redovisar om de gjort
nedskrivningar pa grund av att artister har floppat, vilket borde ha skett ndgot av de studerade
aren. Det hanvisas endast till nedgangen i musikindustrin vid nedskrivningar. De undersokta
tillgangarna klumpas oftast ihop under rubriken “immateriella tillgangar” och det har varit

krangligt att lasa ut vad dessa innehaller, trots att viss information getts i noter.

6.1 Musikkataloger och skivkontrakt utanfor de finansiella rapporterna
Endast tre av de undersokta bolagen presenterar hur de arbetar med musikkataloger och

skivkontrakt i sin dagliga verksamhet EMI, Universal och Warner. Nar det géller
musikkataloger ar dessa 6verens om att dessa tillgangar ar viktigast i deras verksamhet da de
genererar stora stabila kassafloden. Bolagen hévdar att just de har den basta musikkatalogen.
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Enligt Universal har de den storsta katalogen i vérlden, Warner betonar att de har 29 av de
100 mest salda albumen i USA, vilket & mer &n nagot annat skivbolag och EMI framhaver att
de slappt flera av de bast séljande albumen genom tiderna. De tre bolagen beskriver att de
arbetar aktivt med marknadsforing av sina kataloger samt att de har laga kostnader for dem.
De namnger alla en lang rad artister och aloum som ingar i deras kataloger.

Nar det galler skivkontrakt ar det aterigen de tre bolag som presenterar sitt dagliga arbete med
dem. Bolagen gor en presentation av hur de arbetar med att kontraktera en artist for
skivkontrakt. Kontraktsskrivandet ser olika ut beroende pa artist och skivbolag men alla
skriver oftast kontrakt for en skiva med option pa fler. Warner namner att de oftast far full
aganderétt Over nya artisters inspelade material och att rattigheterna till etablerade artisters
inspelningar vanligtvis endast géller under en begransad period. De beskriver alla tre hur de
betalar ut royalty som ersattning till sina kontrakterade artister och att de ibland betalar ut

forskott pa royaltyn till de artister som beddms ha stérst chans att sélja manga skivor.

6.2 Aktivering i balansrakningen

Skivkontrakt | Mastertapes | Forskott till artister Musikkataloger
EMI X (0T) X
Bertelsmann X
Universal X X (AT) X
Edel X X
Warner X X (OT & AT) X
Univision X X

Tabell 1: Aktivering av respektive tillgang i balansrakning

6.2.1 Musikkataloger

Samtliga skivbolag aktiverar foérvarvade musikkataloger i sina balansrédkningar och endast de
delar av musikkatalogerna som genererar forsaljningsintakter aktiveras. Endast Edel och
Bertelsmann aktiverar internt upparbetade musikkataloger enligt IAS 38. Musikkatalogernas
andel av de totala tillgangarna ar for EMI 20 procent, for Bertelsmann 2 procent, for
Universal 4 procent och fér Warner 26 procent (se bilaga 2). Aven Edel har musikkataloger
men andelen &r inte specificerad utan ligger tillsammans med utgifter for mastertapes under

rubriken “immateriella tillgangar”.

6.2.2 Skivkontrakt
Warner, Univision och Universal har aktiverat hela skivkontrakt i balansrdkningen och i

samtliga fall har skivkontrakten medfdljt vid rorelseforvarv. Warner och Universal aktiverar

dessutom royaltyforskott till artister. De 6vriga bolagen aktiverar endast delar av
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skivkontrakten: utgifter for mastertapes och forskott till artister. EMI aktiverar forskott till
artister under omsattningstillgangar, Universal under anlaggningstillgangar och Warner under
bade omséttnings- och anlaggningstillgangar. EMI, Warner och Universal beskriver hur de
kontinuerligt betalar ut forskott. Det &r troligt att &ven dvriga bolag gor det men aktiverar dem
inte i balansrakningen. Anledningen till detta kan vara att forskotten bedéms som alltfér
osakra, sarskilt i dessa tider da branschens framtid Gverlag ar oséker. De bolag som aktiverar
forskott beskriver alla att endast de forskott som forvantas bli aterbetalda aktiveras i
balansrdkningen. Samtliga forskott aktiveras med grund i artistens samt musikgenrens
nuvarande och tidigare albumfoérsaljning och popularitet. Forskotten som beddms som osékra
tas direkt som en kostnad. Edel &r det enda bolag som 6ppet redovisar mastertapes i
balansrakningen och da under anlaggningstillgangar. Det ar mojligt att d&ven de andra bolagen
aktiverar dessa utgifter under exempelvis interimsfordringar, produkter i arbete eller lager.
Andelen forskott till artister av bolagens totala tillgangar &r relativt liten, EMI:s andel ar 15

procent, Warners 9 procent och Universals 1 procent (se bilaga 2).

6.3 Vardering

6.3.1 Musikkataloger

Musikkataloger som medfoljer vid rorelseférvérv vérderas till verkligt véarde enligt 1AS 38
och SFAS 141. Da musikkataloger vanligen inte har ndgon aktiv marknad anvands i stéllet
berdkning av kassafloden fran respektive tillgang, det vill saga intéktsbaserad vardering.
Denna metod anvénds av samtliga skivbolag.

Separat forvarvade musikkataloger varderas av samtliga skivbolag till anskaffningsvardet,
vilket innebér inkdpspriset samt tillhdrande utgifter. Edel och Bertelsmann som aktiverar
internt upparbetade musikkataloger vérderar dessa till anskaffningsvardet i enlighet med 1AS

38, vilket innebér de utgifter som kan kopplas till upparbetandet av musikkatalogerna.

Endast de/den del av kataloger som forvéntas genera forsaljningsintékter aktiveras i
balansrakningen. Det borde innebéra att det finns stora vérden som beddéms som osékra och
inte aktiveras i balansrakningen. Det ar majligt att tidigare inspelningar som inte har nagot
varde i redovisningen kan generera intakter i framtiden genom ovéntade trendsvangningar
som leder till exempelvis aterutgivningar och samlingsboxar. Flera av skivbolagen uppger att
en stor del av deras intakter kommer fran deras musikkataloger, 30-35 procent av EMI:s
intakter exempelvis. I bilaga 2 finns diagram som visar bade musikkatalogernas och

skivkontraktens andel av bolagens totala tillgangar.
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6.3.2 Skivkontrakt

Warner, Univision och Universal har skivkontrakt som medf6ljt vid rérelseforvarv. Dessa
kontrakt varderades till verkligt varde i enlighet med IAS 38 och SFAS 141, vilket i de hér
fallen inneb&r anvandandet av intdktsbaserad varderingsmetod, diskontering av framtida
kassafloden fran respektive tillgang.

Edel varderar mastertapes till anskaffningsvarde om de uppfyller kraven i IAS 38.
Anskaffningsvérdet innebér alla de utgifter som hor till framtagandet av mastertapen:
produktionskostnader, inspelningskostnader, musikalisk talang, studiohyra och réttigheter.
Enligt IAS 38 och SFAS 142 far endast den del av utgifterna som sékert kan kopplas till
framtida forsaljningsintakter, i det har fallet fran aktuellt skivslapp, aktiveras. Detta borde
innebdra att stora utgifter for mastertapes i stallet kostnadsfors direkt och aldrig aktiveras i
balansrédkningen. Edel &r det enda bolag som aktiverar utgifter for mastertapes, men de 6vriga
bor ocksa ha dessa utgifter. De 6vriga skivbolagens utgifter for mastertapes kostnadsfors

I6pande och det leder till att dessa bolags resultat belastas mer dn Edels.

EMI, Universal och Warner aktiverar forskott till artister enligt FSAS 50. Den standarden ges
ut av FASB, men anvands &ven av de europeiska skivbolagen. De beskriver alla att de
uppskattar kassafloden fran respektive artists skivslapp och den del av forskottet som
berdknas matchas av framtida forséljningsintakter aktiveras i balansrakningen. Bertelsmann,
Edel och Univision aktiverar inga forskott till artister, men betalar formodligen ut sadana. Det
ar troligtvis stora utgifter som kostnadsfors direkt och paverkar arets resultat i samtliga bolag,

men paverkan blir rimligtvis mindre for de bolag som atminstone delvis aktiverar forskotten.

6.4 Avskrivningar

Skivkontrakt Mastertapes Musikkataloger
EMI Max 20 ar (5 %/ar)
Bertelsmann Max 20 ar (5 %/ar)
Universal 15 ar (6.67%/ar) 15 ar (6.67%l/ar)
Edel 2-14 ar 2-14ar (7.1%/ar)
Warner Max 10 ar (10%/ar) 10 ar (10%/ar)
Univision Max 10 ar (10%/ar) Max 10 ar (10%/ar)

Tabell 2: Avskrivningstid och arlig procentuell fordelning av ursprungsvardet.

6.4.1 Musikkataloger
Alla bolagens forvarvade musikkataloger med begrénsad nyttjandeperiod skrivs av 6ver sina
respektive nyttjandeperioder. Universals och Warners musikkatalogers nyttjandeperiod &r

initialt bestamd till 15 respektive 10 ar. Nyttjandeperioderna for verken som ingar i EMI:s,
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Bertelsmanns, Edels och Univision musikkataloger testas individuellt och kan darmed variera
kraftigt enligt intervallen som syns i tabellen. Lang nyttjandeperiod leder till lagre arligt
avskrivningsbelopp och darmed en mindre negativ paverkan pa arets resultat. Kort
nyttjandeperiod leder saledes till ett hogre arligt avskrivningsbelopp och har darmed en storre
negativ paverkan pa arets resultat. Ses det till de ovan beskrivna maximala
nyttjandeperioderna sa paverkas EMI:s och Bertelsmanns resultat mindre an Warners och
Univisions. Edel har lamnat oppet for att valja nyttjandeperiod pa allt mellan 2-14 ar. Om 2 ar
uppskattas vara nyttjandeperiod for en katalog blir avskrivningen 50 procent per ar och
kostnaderna véldigt hoga. Alla bolag anvander den linjara avskrivningsmetoden. Om

omstandigheterna kraver det sa testar samtliga bolag katalogernas nyttjandeperioder.

Forfattarna staller sig fragan till om musikkataloger verkligen ska skrivas av i alltfor hog takt.
Det &r troligen valdigt komplicerat att uppskatta deras nyttjandeperioder och kravet pa att
tillgangens varde ska vara matbar forsvarar uppskattningarna ytterligare. Musikkataloger &r
unika immateriella tillgangar som bestar av manga olika artisters tidigare inspelningar. Det &r
mojligt att manga av dessa artister/album ovantat kan bli populéra igen och att redovisningen
blir missvisande om dessa tillgangar ar helt eller delvis avskrivna. Det ar tankbart att
katalogerna i stéllet skulle kunna falla under kategorin “immateriella tillgangar med
obegransad nyttjandeperiod”. Om de hade klassificerats sa hade istallet nedskrivningar gjorts
vid behov. Nar katalogerna vél ar avskrivna finns ingen majlighet att skriva upp vardet pa

dem.

Det syns inte i arsredovisningarna hur stora delar av bolagens musikkataloger som ar helt
avskrivna, dock kan forfattarna se anskaffningsvérden och ackumulerade avskrivningar och
darmed vilket bokfort véarde katalogerna har. Exempelvis har EMI:s musikkataloger ett
anskaffningsvardet pa £755,8 miljoner, ackumulerade avskrivningarna och nedskrivningar pa
£450,1 miljoner. Detta innebér att det utgaende bokférda vardet ar £305,7 miljoner, ett varde

som mojligen inte ar rattvisande for katalogerna.

6.4.2 Skivkontrakt
Endast Univision och Warner aktiverar hela skivkontrakt. Warner uppskattar de olika

skivkontraktens nyttjandeperioder och skriver av dem enligt den linjara metoden, maximalt
éver 10 ar. Univision uppskattar dven de nyttjandeperioder for sina skivkontrakt men
anvander sig av den produktionsbaserade metoden for avskrivningar. Detta innebar att
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avskrivningsheloppen varierar éver aren beroende pa nar skivslappen genererar

forséljningsintékter.

Edel aktiverar mastertapes och utgifterna for dessa skrivs av over den period som
artistkontrakten omfattar och den linjara avskrivningsmetoden tillampas. Avskrivningar

paborijas nar skivan slapps till forsaljning pa marknaden.

EMI, Universal och Warner aktiverar forskott pa royalty till artister. Dessa gors det inte
avskrivningar pa utan de hanteras som tillgadngar med obegransad nyttjandeperiod. Forskotten
ligger kvar i balansrakningen tills de matchas av royalty fran forsaljningsintakter. Nar det
misstanks att forskotten eller delar av dem inte kommer matchas med intékter tas de bort fran

balansrédkningen och kostnadsfors.

6.5 Nedskrivningar
Alla bolag beréknar de framtida kassafloden som vantas fran musikkataloger respektive

skivkontrakt. Om dessa tillgangarnas bokforda vérde 6verstiger deras atervinningsvarde
uppstar ett neskrivningsbehov och en nedskrivning gors pa mellanskillnaden. Bolagen
beréknar nedskrivningsbehovet minst en gang per ar i enlighet med IAS 36 och SFAS 142.
De forvantade kassaflodena varierar naturligtvis beroende pa respektive bolags budget,
affarsplaner, position pa marknaden och liknande. Vid berakningen av nuvardet av dessa
kassafloden tillampar bolagen olika diskonteringsfaktorer. Diskonteringsfaktorn kommer att
paverka varderingen av tillgangarna och ju lagre den &r desto hogre varde tillskrivs tillgangen.
Bertelsmann tillampar en hog diskonteringsfaktor vilket leder till att tillgangarna vérderas
lagre an vad exempelvis Univision, som inte anvander nagon diskonteringsfaktor alls, hade
varderat samma tillgangar. Univision beraknar de odiskonterade kassaflédena fran varje
tillgang och detta leder till att deras tillgangar vérderas hogre an de 6vriga skivbolagen hade
gjort for samma tillgang. Det ar mojligt att Univision justerar kassafloden for risker,

penningvérde och marknadsméssiga beddmningar, men de uppger inte detta i sina finansiella

rapporter.

Diskonteringsfaktor
EMI Marknadens avkastningskrav
Bertelsmann Bolagets WACC (12,3%)
Universal Marknadens avkastningskrav
Edel Uppgift finns ej
Warner Marknadens avkastningskrav
Univision 0% (diskontererar inte kassafloden)

Tabell 3: Skivbolagens diskonteringfaktorer motsvarar ovanstaende.
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Genomforda nedskrivningar

Enligt IAS 36 och SFAS 142 ska nedskrivning av en tillgangs varde goras om det sker en
allman nedgang i branschen eller om tillgangen minskar i véarde. 2004 gjorde Warner en
nedskrivning pa "goodwill och dvriga immateriella tillgangar” pa $1019 miljoner med
anledning av den allméanna nedgangen i musikindustrin. Denna nedskrivning ledde till att
bolaget redovisade ett minusresultat (fore skatt) pa $1272 miljoner. Aven EMI har genomfort
nedskrivningar pa musikkataloger med anledning av nedgangen i musikindustrin. 2006
gjordes en nedskrivning pa £2 miljoner fran anskaffningsvardet £837,2 miljoner och 2007 en
nedskrivning pa £7,3 miljoner fran anskaffningsvardet £755,8 miljoner. Edel genomférde
2005 en nedskrivning pa sin klassiska musikkatalog pa grund av att tillgangen minskat i
varde. Den skrevs ned med €100 000 med anledning av for hog vardering aret innan (se

nedan).

Genomférd omvaérdering

Vid évergangen till IFRS/IAS gavs majligheten att omvardera musikkataloger till verkligt
varde om en aktiv marknad for dessa kataloger fanns i enlighet med IFRS 1. Forfattarna
konstaterar att endast Edel gjorde en sadan omvardering av sin klassiska musikkatalog. Den
var tidigare helt avskriven men aktiverades nu till ett varde av €1,1 miljoner. VVérderingen
skedde av en oberoende tredje part. Det ar intressant att endast Edel gjorde denna
omvardering. Orsaken till deras omvérdering kan vara att klassisk musik anses ha ett stabilt
varde samt att kompositionerna funnits i hundratals ar och fortfarande ar populara. Orsaken
kan &ven vara att ingen dger upphovsratterna till klassisk musik efter att kompositéren varit
dod i minst 70 ar. Den som onskar kan gora inspelningar utifran dessa kompositioner och att

det darfor existerar en aktiv marknad for dessa verk.

6.6 Syftet med redovisningen och synen pa balansrakningen
Enligt agentteorin ska redovisningen vara ett kontrollverktyg for foretagets intressenter. Ett

sétt att minimera riskerna for att foretagsledningen ska manipulera exempelvis det redovisade
resultatet. Forfattarna konstaterar att skivbolagen ar sparsamma med information om vad de
immateriella tillgangarna innehaller och hur de varderas. Det ar majligt att utgifter for
skivkontrakt (forskott till artister och mastertapes) doljs i poster dar innehallet inte ar

specificerat, exempelvis interimsfordringar, produkter i arbete och lager.

Ur ett kapitalmarknadsperspektiv lever skivbolagens redovisning av musikkataloger och
skivkontrakt inte upp till forvéntningarna gallande tydlighet och jamférbarhet. Forfattarna
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konstaterar att det generellt inte ges sarskilt bra insyn i hur skivbolagen arbetar med
vardering, uppskattande av nyttjandeperioder, etcetera. De flesta av skivbolagen beskriver
endast generellt om hur de hanterar immateriella tillgangar med undantag for Warner,
Universal och EMI som beskriver hanteringen av skivkontrakt och musikkataloger lite mer
ingdende. Inget av bolagen redovisar respektive artists skivkontrakt separat, inte heller vilka
delar som deras musikkataloger innehaller. Tillgangarna klumpas i stallet ihop utan
tillhérande noter med utférlig information. Det hade varit mer givande och intressant om de

presenterat exempel pa hur de hanterat vérdering av specifika artister.

Orsaken till den sparsamma informationen i noterna kan enligt forfattarna bero pa att
skivbolagen inte vill redovisa hur de vérderar sina artister och musikkataloger. Det kan vara
kansliga uppgifter som de inte vill gora tillganglig for exempelvis konkurrenter. Hur
anvandbar redovisningen av dessa tillgangar ar for externa intressenter kan darfor ifragasattas.
Teorierna som innebar att arsredovisningar inte langre ar ett sarskilt anvandbart verktyg vid

foretagsanalys stdds av skivbolagens outforliga redovisning.

Skivbolagens syn pa balansrakningen verkar vara att den ska fungera framfor allt som en
resultatutredningsbalans. Att kunna fordela ut en del av de stora utgifter de har for forvérv av
musikkataloger och skivkontrakt samt utgifter for mastertapes och forskott till artister. De
verkar inte ha intresse av att ge en tydlig bild av sina immateriella tillgangar, vilket varde de

har eller hur de resonerar kring vérderingen.

6.7 Intellektuellt kapital i skivbolagen
Skivbolagen ar for sin 6verlevnad beroende av sina artister och dess kunskap, innovation och

Kreativitet. Det anses vara viktiga delar av det intellektuella kapitalet enligt flera teorier. Det
galler att artisterna producerar nytt material sa skivbolagen kan erbjuda det som marknaden
efterfragar. Forfattarna har tidigare kommit fram till att skivbolagen har svart att vardera sina
musikkataloger och skivkontrakt, de ar forsiktiga med vad de aktiverar och hur vardering
sker. Regler for hantering av dessa tillgdngar samt osakerheten kring dem borde innebéra att

det intellektuella kapitalet &r stort hos bolagen.

Det ar troligt att det finns stora varden hos skivbolagen som inte aktiveras i balansrakningen.
Edel aktiverar i enlighet med IAS 38 endast skivkontrakt som de kan uppskatta den framtida
forsaljningen for och som tillforlitligt kan matas. Matbarhetskriteriet leder med stor

sannolikhet till att en rad skivkontrakt med ekonomiskt varde inte aktiveras i balansrakningen.

48



Att det finns dolda vérden indikeras av Edels omvardering av katalogen med klassisk musik

som beddémdes ha ett varde pa 6ver en miljon euro trots att den tidigare var helt avskriven.

Det &r endast Bertelsmann och Edel som aktiverar de internt upparbetade musikkatalogerna.
De ar stor sannolikhet att dvriga bolag har ett flertal internt upparbetade kataloger till stora
varden som inte aktiveras i balansrakningen. Néar det galler forskott som bolagen betalar ut
géller dven hér att endast de forskott som &r tillrckligt sakra aktiveras i balansrakningen. Som
forfattarna tidigare namnt finns det med stor sakerhet hér stora belopp som inte aktiveras i

balansrédkningen utan kostnadsfors direkt.

Enligt vissa forskare ingar aven ett foretags externa relationer och dess kundrelationer i det
intellektuella kapitalet. For skivbolagen &r dessa relationer vikiga i allra hogsta grad da det ar
konsumenterna som ska betala for artisternas produktioner. Bolagen arbetar aktivt med att
mota konsumenternas behov och efterfragan. Under den senaste tiden har det blivit allt
viktigare att mota de nya vanorna for konsumtion av musik. Kundkapitalet kring dessa bolag
ar enormt och om de inte méter konsumenternas behov kan skivforsaljningen minska mer an

den redan gjort.

Vid en eventuell studie pa omradet skulle den antagligen visa att det ar stor skillnad mellan
foretagens bokforda varde och marknadsvarde. Det intellektuella kapitalet hos skivbolagen ar
formodligen stort &ven om andra faktorer ocksa kan paverka. Bolagen skulle kunna anvéanda
sig av modeller for att redovisa det intellektuella kapitalet i arsredovisningen. Anledning till
att detta inte gors kan vara att det inte &r ovanligt att mycket immateriella tillgangar ses som
ett svaghetstecken. Att Skandia som gjorde ett forsok med en sadan modell inte langre
tillampar den kan tyda pa att det inte ger sd mycket att lagga in sadana modeller i

arsredovisningen.

Den vanligaste anledningen till att tillgangarna inte aktiveras &r att tillgdngarna inte moter de
respektive redovisningsstandardernas krav. Beroende pa att dessa tillgangar anses vara for
osakra for aktivering. Det kan vara sa att stora delar av det intellektuella kapitalet istallet
hamnar i goodwillposten som uppstar via forvarv av foretag. Det ar kanske trots allt sa att
skivbolagen maste visa sin styrka genom att presentera sitt varde via andra finansiella
rapporter dn balansrakningen vilket ar slutsatser som dven andra studier pa omradet har

kommit fram till.
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7. Slutsatser

Vilka redovisningspolicys tillampar skivbolagen for de immateriella tillgangarna skivkontrakt
och musikkataloger i arsredovisningen och finns det likheter och skillnader mellan bolagen?

Foérsiktighet

Generellt &r skivbolagen forsiktiga vid aktivering av kataloger och kontrakt.
Formodligen beror det pa svarigheter med vérdering samt att dessa tillgangar ofta
faller pa méatbarhetskriteriet.

Tillgangarna utgor totalt sett en liten del av skivbolagens totala tillgangar (16 %).

Presentation av musikkataloger och skivkontrakt utanfoér den finansiella delen

De bolag som har storst marknadsandelar av varldsmarknaden for inspelad musik
EMI, Universal och Warner presenterar hur de hanterar kataloger och kontrakt utanfor

den finansiella delen.

Musikkataloger

Aktiveras av samtliga bolag.

Internt upparbetade musikkataloger aktiveras endast av Edel och Bertelsmann.

De skrivs av i relativt hog takt mellan 2-20 ar. Universal skriver av sina pa 15 ar och
Warner pa 10 ar. De 6vriga bolagen har individuella avskrivningstider for aloumen i
musikkatalogerna.

Skrivs av enligt den linjara metoden 6ver den uppskattade nyttjandeperioden.
Anskaffningsvardemetoden tillampas for separat forvarvade och internt upparbetade
kataloger. Den intéktsbaserade varderingsmetoden anvénds for kataloger som

medfdljer vid rorelseforvarv.

Skivkontrakt

Universal, Univision och Warner ar de enda av de undersokta bolagen som aktiverar
hela skivkontrakt som har medfoljt vid foretagsforvarv. De Gvriga bolagen har
aktiverat delar av skivkontrakten; utgifter for forskott till artister samt utgifter for
mastertapes.

Warner och Universal gor linjara avskrivningar pa skivkontrakten. Univisions
avskrivningar ar produktionsberoende.

Den intéktsbaserade varderingsmetoden anvéands for kontrakt som medfoljer vid

rorelseforvarv.
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Forskott till artister

Aktiveras av tre bolag.

Aktiveras under olika poster i balansrdkningen. EMI aktiverar under
omsattningstillgangar, Universal under anlaggningstillgangar och Warner under bade
omsattningstillgangar och anlaggningstillgangar. EMI aktiverar aven forskott som
vantas fas tillbaka efter ett ar som omsattningstillgangar.

Bertelsmann, Edel och Univision aktiverar inga forskott till artister trots att de
formodligen betalar ut sadana.

Hanteras som en immateriell tillgang med obegransad nyttjandeperiod.

Mastertapes

Edel &r det enda bolag som aktiverar utgifter kopplade till framtagandet av
mastertapes. Dessa skrivs av over respektive artists framférhandlade kontraktsperiod.
Samtliga bolag har férmodligen stora utgifter kopplade till framtagandet av
mastertapes. Forfattarna drar darfor den rimliga slutsatsen att dessa utgifter
kostnadsfors I6pande hos dem. | forlangningen innebér det att dessa bolags resultat
belastas hardare an Edels som aktiverar dessa kostnader.

Anskaffningsvardemetoden tillampas for internt upparbetade mastertapes.

Omvaérdering

Edel &r det enda bolag som anvéant mgjligheten att omvérdera sina kataloger till
verkligt varde med hanvisning till en aktiv marknad.

Nedskrivningar

Tre av bolagen har de studerade dren gjort nedskrivningar pa de aktuella tillgangarna.
Warner skrev 2004 ned musikkataloger pa grund av nedgangen i musikindustrin,
vilket gav ett minusresultat for hela koncernen det aret. Universal gjorde 2005 en
nedskrivning pa sina musikkataloger av samma anledning. Edel skrev ned sin

klassiska musikkatalog da dess bokforda vérde 6versteg dess atervinningsvarde.

Vem beslutar om vérdering

Universals forvarv av Seagrams Company Ltd som innehdll skivkontrakt och
musikkataloger vérderades av tredje part och omvarderingen av Edels katalog med
klassisk musik varderades av tredje part. Forfattarna drar slutsatsen att bolagen i andra

fall sjalva utfor varderingarna.
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7.1 Forslag pa fortsatta studier
For att fa en djupare forstaelse for hur skivbolag hanterar sina immateriella tillgangar foreslas

att en mer djupgaende kvalitativ studie genomfors. Utifran resultaten fran de studerade
arsredovisningarna kan fallstudier genomforas for att 6ka forstaelsen for problematiken kring
redovisningen och dessa svarbedomda tillgangar. Intervjuer med bolagsledning,
redovisningsansvariga och revisorer som reviderat dessa bolag hade varit intressanta att ta del

av.

Det finns andra branscher med liknande immateriella tillgangar och kontrakt. Det vore
intressant att undersdka exempelvis modellagenturers redovisning av modellkontrakt, forlags
kontrakt med forfattare, avtal med skadespelare, musikalartister, tv-bolags kontrakt med
programledare och liknande.
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Bilaga 1 Sonys balansrakning

Consolidated Balance Sheets

Sony Corp 1 G 1 g — Ag of March 31
Y in MEBONS
2006 2007
ASSETS
Current assets:
Cashandcash equivalents . .. ... . i it i it ¥ 703,008 ¥ 799,899
Marketable SECUMTES . ... ... . it it e 536,968 493,315
Notes and accounts receivable, trade . . ... ... L. i N 1,075,071 1,490,452
Allowance for doubtful accounts and SaleE FEIMS. ... ..ttt i i it i i (89,563) (120,675)
e Y- e, e, 804,724 940,875
L= e LT (1= B 221,311 243,782
Prepaid expenses and other cument assets .. ... ... i e . 051 I?__,?_li_w_ 699,075
Total CUMENt BSSBIS « .ot v vee v eeeecnenaenns 3,769,524 4,546,723 |

Pl COBES . e e 360,372 308,684
Investments and adh
Affiliated companies . . .......... e e e eraeaeaa e . 285,870 448,169
Securities iNvestments and other ... ... e e e e 3,234,037 3,440,567

3,519,907 3,888,736
Property, plant and equipment:
L2 e PR 178,844 167,493
BURTINGS o e e ettt e et e e e 926,783 978,680
Machinery nd BQUIBIMENT . . ... . .. ..\ttt ettt et e ettt 2,327,676 2,479,308
Canstruction iNpOgress ................... 116,149 64,855

T ' ' 3,549,452 3,690,336

Less-~Accumulated depreciation. ., ... .. P . 2,160,905 2,268,805

1,388,547 1,421,531
Other assets:
IMANGIDIES, NBE + .\ v e e veeeaaearnnnns . e S : 207,084 233,255
GOOOWIll . oo e e r e e 299,024 304,669
Deferred insurance aCquISIIon COSIS .. .. .. ..o s 383,156 384,117
Defemed INCOMBIaMEE . . . ... .. e 178,751 216,997
OHBT .+ ettt PP PP TTPIPe 501.438 401,640

' 1,569,403 1,550,678
TOME ASSEAS 1+« v v v v v m e e we e cearnrennerennennnnns i v riineneen ¥10,607,753 | ¥11,716,362
{Continued on following page)
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Bilaga 2 Diagram Over bolagens tillgangar

EMI:s tillgangar

@ Ovriga tillgangar
W Forskott
15%

O Musikkataloger

Bertelsmanns tillgadngar

3%

1%
2%

@ Owriga tillgangar
m Musikkataloger
O Forskott AT

O Forskott OT

94%
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Universals tillgangar

4% 1%
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95%

Edels tillgangar

@ Owriga tillgangar
m Immateriella tillgangar
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Warners tillgangar
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@ Skivkontrakt
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Utrékningar

Emi

Angett i miljoner £
Totala tillgangar: 1498,5
Forskott: 217,9
Musikkataloger: 305,7

Forskott: 217,9/1498,5 = 0.145 = 15%
Musikkataloger: 305,7/ 1498,5 = 0.204 = 20%
Ovriga tillgangar: (1498,5-217,9-305,7) /1498,5 = 0,650 = 65%

Bertelsmann

Angett i miljoner €
Totala tillgangar: 22498
Musikkataloger: 479
Forskott AT: 26
Forskott OT: 696

Musikkataloger: 479/22498 = 0,0212 = 2%

Forskott AT: 26/22498 = 0.001 = 1%

Forskott OT: 696/22498 = 0,030 = 3%

Ovriga tillgangar: (22498-479-26-696) / 22498=0,944 = 94%

Universal

Angett i miljoner €
Totala tillgangar: 43.048
Musikkataloger: 1.633
Forskott: 362

Musikkataloger: 1633/43048 = 0,037 = 4%
Forskott: 362/43048 = 0,008 = 1%
Ovriga tillgangar (43048-1633-362) / 43048= 0,953 = 95%

Edel

Angett i tusentals €

Totala tillgangar: 140068
Immateriella tillgangar: 18103

Immateriella tillgangar: 18103/140068 = 0,129 = 13%
Ovriga tillgangar: (140068-18103) / 140068= 0,870 = 87%

Warner

Angett i miljoner $
Totalatillgangar: 4.520
Musikkataloger: 1.160
Forskott AT: 207
Forskott OT: 191
Skivkontrakt: 35,1
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Musikkataloger: 1160/4520= 0,256 = 26%

Forskott AT: 207/4520 =0,045 = 5%

Forskott OT: 191/4520 = 0,042 = 4%

Skivkontrakt: 35,1/4520 = 0,008 = 1%

Ovriga tillgangar: (4520-1160-207-191-35,1) / 4520 = 0,644 = 64%

Univision

Angett i $

Totala tillgdngar: 8128336
Skivkontrakt: 15271

Skivkontrakt: 15271/8128336 = 0,002 = 1%
Ovriga tillgdngar: (8128336 -15271) / 8128336 = 0,99 = 99%

Skivbolagens totala tillgdngar
Totala tillgangar: 600%

Skivkontrakt (hela skivkontrakt, forskott till artister, utgifter for mastertapen &r hopslaget):

30% /600% = 5%
Musikkataloger: 64%/600% = 11%
Ovriga tillgangar: 504%/600% = 84%
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